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RESUMEN

En el presente trabajo de tesis se realizo el analisis a nivel descriptivo, entre la relacion
existente en el Per( entre la tenencia de vivienda, los niveles de ingreso, sexo y nivel de
instruccion. Con este objetivo, y basandonos en datos de corte transversal de la Encuesta
Nacional de Hogares para el afio 2016, estudiamos la existencia de relaciones entre las
variables, para determinar cuél de las variables es el que tiene implicancia en la tenencia de
viviendas en alquiler. Estas variables fueron empleadas inicialmente basandose en las
experiencias de paises de la region, como posibles determinantes de la tenencia de viviendas

en alquiler.

En la primera parte se aborda la revision de la literatura citada como parte de la teoria
que sustenta el presente trabajo. En la segunda parte se traté aspectos metodologicos. En el
tercer capitulo se hizo un analisis de resultados a través de modelos tedricos y empiricos
citados. Por su lado en el cuarto capitulo se hizo la contrastacion de hipotesis. Por Gltimo, se

desarrolla las conclusiones y recomendaciones a la que se ha llegado luego del andlisis.
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Ingreso familiar



INTRODUCCION

La vivienda es un activo fundamental para la vida del hombre, le brinda proteccion contra los
embates del ambiente, le garantiza una mejor calidad de vida permitiéndole integrarse a una
comunidad y formar una familia. Es alli donde surgen los problemas de tenencia de vivienda
expresados como el déficit habitacional. La vivienda juega un decisivo papel en la calidad de vida
de las personas y representa la principal inversion y el patrimonio méas importante de las familias,
constituyéndose incluso una fuente importante de ingresos. De acuerdo al Ministerio de Vivienda,
Construccion y Saneamiento, hay un déficit habitacional en el Pert al 2016 de 1 800 000 viviendas,
entre familias que no cuentan con una o habitan una vivienda precaria. En tal sentido entendemos
el déficit habitacional como la necesidad de techo que tienen los hogares en dos dimensiones:
cuantitativa y cualitativa. En lo cuantitativo se identifican las familias que no tienen vivienda
propia o habitan una muy precaria. En lo cualitativo las viviendas que no ofrecen un minimo de
servicios. Por tal razdn creemos que la formacidn de nuevos hogares cada afio induce a algunas
familias a optar por algun tipo de tenencia de vivienda, ésta con los fines de cubrir sus necesidades
basicas. Para el afio 2016 segun el INEI, el 70,9% de las viviendas son propias, 12,5% son
alquiladas y 11,5% son cedidas por otro hogar. En el Peru la decision de vivir de alquiler o
de comprar una casa la tiene el jefe de familia. Sin embargo, se observa que muchas familias al
tener distintos gustos y preferencia no tienen en claro cual seria el factor determinante para poder
hacer una buena eleccién. En tal sentido la oferta de vivienda en alquiler presenta diversas
condiciones en materia de infraestructura y materiales de construccion, la oferta de vivienda en
alquiler es diversa, privada y en su mayoria esta representada por propietarios individuales que
comparten muchas veces la misma extraccion social de sus inquilinos. Cabe mencionar, que, la

vivienda en alquiler ofrece ventajas importantes porque tiende a concentrarse en zonas mas



centrales, densas y consolidadas. También se adapta mejor a las preferencias de ciertos grupos
sociales y es funcional a un mercado del trabajo que exige movilidad. Consideramos que la
preferencia por el alquiler esta asociada a ciertos grupos sociales: quienes méas alquilan son los
jovenes, divorciados e inmigrantes. El tipo de hogar es también relevante. Las familias extendidas
y los viudos alquilan menos que las familias nucleares, mientras que los hogares unipersonales y
quienes cohabitan alquilan més. Uno de los factores primordiales que consideramos a la hora de
optar por un régimen de tenencia de vivienda en alquiler es el ingreso del jefe de familia, el cual
esta fijado de acuerdo a la ocupacidn del jefe del hogar y el conyugue. Ademas, de otros factores
como la ubicacion de la vivienda, esto varia segun las preferencias; algunos consideran la
ubicacién cerca a centros comerciales, colegios, centros de trabajo y servicios de transporte, otros
prefieren zonas centricas o cercadas. La tenencia de vivienda en alquiler segun nuestro analisis
estaria asociada a las variables edad, experiencia laboral, educacion, dependencia economica (hijos
menores de 12 afios y adultos mayores en el hogar), el genero, entre otras particularidades del jefe
de hogar, que también determinarian las decisiones de tenencia de vivienda en alquiler. Son
precisamente las variables de ingreso, género y grado de instruccion las que escogimos como
objeto de estudio de la presente investigacion, para dar respuesta al siguiente problema general de
la investigacion: ¢De qué manera los determinantes socioeconoémicos influyen en la tenencia de
vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016?; las mismas que cuente a su vez con
los siguientes problemas especificos: (Como el ingreso del jefe de hogar influye en la tenencia
de vivienda en alquiler de los hogares peruanos?; ;Cémo el género del jefe de hogar se relaciona
con la tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos? y ¢De qué manera el grado de
instruccion del jefe de hogar se relaciona con la tenencia de vivienda en alquiler de los hogares

peruanos?, consecuentemente se ha planteados los siguientes objetivos: Objetivo General



“Analizar la influencia de los determinantes socioeconémicos en la tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016” y los objetivos especificos “Evaluar como el
ingreso del jefe de hogar influye en 1la tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos”,
“Determinar como el género del jefe de hogar se relaciona con la tenencia de vivienda en alquiler
de los hogares peruanos” y “Determinar de qué manera el grado de instruccion del jefe de hogar
se relaciona con la tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos”; las hipotesis
planteadas correspondientes son: Hipotesis General “Las variable ingreso, género y grado de
instruccion del jefe de familia influyen positivamente en la tenencia de vivienda en alquiler de
los hogares peruanos en el aio 2016 y las siguientes hipotesis especificas “El ingreso del jefe de
hogar influye directamente en la tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos”, “El
género del jefe de hogar se relaciona positivamente con la tenencia de vivienda en alquiler de los
hogares peruanos” y “El grado de instruccion del jefe de hogar se relaciona positivamente con la

tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos”.



REVISION DE LA LITERATURA

Las viviendas de alquiler son un aporte fundamental para la solucion habitacional del pais
y un complemento indispensable para cubrir las necesidades de una porcion de la poblacién
que, por las limitaciones de su poder adquisitivo, en un momento dado, no pueden aspirar ain
a la construccion de la vivienda propia, debido a los altos costos que esto implica y a las
complicaciones para acceder a una financiacion.

En 1975, cuando el Gral. Velasco afronto el problema de la vivienda en los afos

siguientes se encontrd con los siguientes problemas:

Recursos del Sector Publico insuficientes para proveer viviendas adecuadas en
proporcidn a las necesidades de la poblacion

- Costo de vivienda elevado debido al costo de los materiales y técnicas.

- Escasos programas dirigidos a atender a las familias de menores ingresos

- Escasez de viviendas en alquiler y consecuentemente alto costo del servicio.

- Poblacion desinformada sobre formas de acceso a la vivienda debido a la poca difusién
de los dispositivos legales y reglamentos que norman su adquisicion.

- Falta de control de los programas de vivienda del sector no puablico, presentandose
frecuentemente conflictos entre promotores, vendedores y compradores, asi cComo grupos
de asociados pro-vivienda.

Se puede asumir que el problema de la vivienda no puede ser resuelto si es que no se
resuelve, el problema de la vivienda de alquiler. En 1977 el gobierno militar promulgé la Ley
del Inquilinato, que casi paraliza la construccion de viviendas de alquiler. La ley establecio

alquileres maximos en funcion al valor de tasacién del inmueble, limitd los aumentos futuros



de la merced conductiva y prohibié el desahucio de los inquilinos, aunque hubiese vencido el
contrato de arrendamiento.

Dos afios después de la Ley del Inquilinato se tuvo que promulgar un Decreto Ley que
liberd los controles a los alquileres a partir de 1979, con la intencion de corregir el error, pero
el efecto fue casi nulo. Se produce un proceso de tugurizacion de las viviendas con alquileres
congelados y al reducirse la oferta, se aumenta de manera oculta el arrendamiento de las pocas
viviendas que quedan en el mercado.

La vivienda en alquiler ofrece ventajas importantes porque tiende a concentrarse en zonas
céntricas, densas y consolidadas. Se adapta mejor a las preferencias de ciertos grupos sociales
y es funcional a un mercado del trabajo que exige movilidad.

En el censo de 1993, al igual que en 1981, se obtuvo una cifra altisima de viviendas
ocupadas por sus propietarios y las viviendas alquiladas solo representaban el 11.0% del total

y el 10,0 % estan ocupadas sin pago alguno.

En el periodo intercensal 1981 — 1993 se incrementaron las viviendas declaradas como
propias en 819 964 unidades, que quiere decir en un 34,7% y también incrementaron las
viviendas en alquiler en un 1.2% que equivale a decir en 5 531 unidades. Pero las viviendas
bajo el régimen de usufructo tuvieron una mayor velocidad de crecimiento ascendiendo a
85.2%, este fendmeno se explicaria porque los propietarios prefirieron mantener ocupadas las
viviendas por sus familiares que no efectian pago alguno antes de ser entregadas a terceros

en condicion de alquiler.

Mankiw (2002) propone que la inversion, como componente de la demanda agregada, se
puede dividir en tres: inversion en capital fijo, inversion en existencias (0 inventarios) e

inversion habitacional. Con respecto a esta Ultima, el modelo de inversion habitacional consta
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de dos partes. En primer lugar, el mercado del stock existente de viviendas determina su precio
de equilibrio. En segundo lugar, el precio de las viviendas determina el flujo de inversién en

construccion.

El panel (a) de la siguiente figura muestra que la oferta y la demanda del stock existente
de viviendas determina su precio relativo, PV/P. En un momento cualquiera del tiempo, la
oferta de viviendas se mantiene fija. Este stock se representa por medio de una curva de oferta
vertical. La curva de demanda de viviendas tiene pendiente negativa, porque precios elevados
llevan a la gente a vivir en viviendas mas pequefias, a compartir su residencia o a veces incluso

a carecer de hogar. El precio de la vivienda se ajusta para equilibrar la oferta y la demanda.

El panel (b), muestra que el precio relativo de la vivienda determina la oferta de nuevas
viviendas. Las empresas de construccion compran materiales y contratan trabajo para

construir casas, vendiéndolas al precio de mercado.

(a) Mercado de la vivienda (b) Oferta de nueva vivienda
-] -
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Sus costes dependen del nivel general de precios, P (que refleja el coste de la madera, los
ladrillos, el yeso, etc.), y su ingreso depende del precio de las viviendas, PV. Cuanto mas alto
es el precio relativo de la vivienda, mayor es el incentivo para construir, por lo que mayor es
el numero de viviendas que se construyen. El flujo de nuevas viviendas —la inversion en
construccion— depende, pues, del precio de equilibrio fijado en el mercado para las viviendas

existentes.

De acuerdo con este modelo del mercado de la vivienda, la inversion en construccién
depende del precio relativo de la vivienda, el cual depende, a su vez, de la demanda de

vivienda, la cual depende del alquiler imputado que esperan los individuos por su vivienda.

Cuando se desplaza la demanda de vivienda, varia su precio de equilibrio, y esta variacion
afecta, a su vez, a la inversion en construccién. La curva de demanda de vivienda puede
desplazarse por varias razones. Una expansion econdmica eleva la renta nacional y, por lo
tanto, la demanda de vivienda. Un gran aumento de la poblacion, provocado, por ejemplo, por
la inmigracion, también eleva la demanda de vivienda. El panel (a) de la siguiente figura
muestra que un desplazamiento expansivo de la demanda eleva el precio de equilibrio. El

panel (b) muestra que la subida del precio de la vivienda aumenta la inversidn en construccion.

12



(a) Mercado de la vivienda (b) Oferta de nueva vivienda
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Precio relativo de la vivienda

Un determinante importante de la demanda de vivienda es el tipo de interés real. Muchas
personas piden préstamos, créditos hipotecarios para comprar su vivienda; el tipo de interés
es el coste del préstamo. Incluso las pocas personas que no tienen que pedir préstamos para
comprar una vivienda responden al tipo de interés, porque este es el coste de oportunidad de
tener su riqueza en forma de vivienda en lugar de tenerla depositada en un banco. Por
consiguiente, una reduccion del tipo de interés eleva la demanda de vivienda, sus precios y la

inversién en construccion.

(Linneman, 1985), desarrolla un modelo tedrico estatico en el que reduce la decision de
tenencia de vivienda a la comparacion de los costes totales derivados de cada tipo de tenencia,
y en donde juega un papel destacado los costes de transaccion generados en cada situacion.
Cabe destacar en este modelo la consideracion en la formulacion de los costes, siguiendo la
misma idea que Weiss (1978), de la nocion de eficiencia en la produccion de servicios de
vivienda a partir de un stock dado que supone diferente para arrendatarios y propietarios, asi

como la inclusion explicita de una variable que recoge el periodo esperado de tenencia de la
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vivienda por parte del decisor, concluyéndose a este respecto que las ventajas derivadas de
tener en propiedad la vivienda habitual crece respecto del periodo esperado de tenencia de
esta. Haurin y Chung (1998) y Haurin y Gill (2002) llegan también a analogas conclusiones
basicamente prorrateando, como en el caso de Linneman(1985), los costes de transaccién a lo
largo del periodo esperado de estancia en la vivienda para alcanzar una medida mas adecuada

del coste de uso de la misma.

(Goodman, 1995) Analiza simultdneamente la decision de mudarse o permanecer en la
vivienda, asi como la demanda de vivienda (que no la eleccién de tenencia) derivada a través
del tiempo en presencia de costes de transaccion, y donde la utilidad del consumidor puede
variar en el tiempo, particularmente con respecto a variables relativas al ciclo de vida (edad,
numero de hijos, etc.). Su modelo, planteado en términos de un problema de programacion
dinamica, permite deducir el plan éptimo de mudanza-consumo (de otros bienes y de
vivienda) a lo largo de T periodos. Concretamente, dados los vectores de precios, rentas y
preferencias del consumidor, éste adoptara su decisién dptima relativa al nimero de estancias
(o de viviendas), la duracién de cada estancia, la cantidad de vivienda consumida en cada
estancia y la cantidad consumida de otros bienes en cada periodo. Del trabajo de Goodman se
deduce que la renta de cada periodo, el precio de la vivienda y de otros bienes de consumo,
asi como las preferencias a lo largo del tiempo del consumidor (que pueden venir determinadas
por caracteristicas sociodemogréaficas del mismo) influyen sobre la cantidad demandada de

vivienda en cada estancia, incluso para los individuos que deciden no mudarse.
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El modelo de Goodman (1995) es completado mas tarde por loannides y Kan (1996) y
Gobillon y Le Blanc (2002) para incorporar explicitamente la eleccion de tenencia y, en el
ultimo caso, ademas, restricciones en el mercado hipotecario. En ambos trabajos se modeliza
tedricamente el comportamiento dindmico de los individuos enfrentados simultaneamente a
las decisiones de movilidad residencial, eleccion de tenencia de vivienda (entendiéndose estas
bajo tres supuestos: Permanecer en la vivienda actual, mudarse y alquilar o mudarse y
comprar) y cantidad de vivienda consumida (y de otros bienes de consumo), basandose en un
marco de programacion dindmica en el que los individuos proceden a lo largo de su ciclo vital
realizando una secuencia de decisiones adoptadas a medida que poseen nueva informacion.
Asi, el problema del consumidor consistird en determinar sus sendas de consumo de otros
bienes, de vivienda y de decisiones de mudanza-tenencia de vivienda de cara a maximizar la

utilidad esperada a lo largo de su vida.

Con respecto al ingreso (Castafieda Cordy, 2001) sefiala que una parte de los hogares
tienden a ahorrar de forma precautoria debido a la incertidumbre en los ingresos, lo cual ha
repercutido de forma positiva el ahorro. Mediante funciones impulso — respuesta se determino
que el ingreso laboral tiene una repercusion transitoria con relacion al ahorro en el hogar, por

lo que tiende a su nivel previo.

La tasa de ahorro presenta una mayor propension en los hogares en que hay mas de dos
perceptores de ingreso, de forma contraria presenta un comportamiento negativo en los
extremos inferiores de ingreso. Como era de esperarse los hogares con un mayor nimero de

hijos los cuales no perciben ingreso genera una disminucion en el ahorro.
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Para el estudio de género de (Deolalikar & Rose , Gender and Savings in rural India,
1998) en la India rural, se establece que derivado de la cultura en la cual el nacimiento de una
mujer representa una carga econémica adicional debido a que se requiere acumular varios
afios de ingreso para poder conseguir un marido. Esto tiene una relacion mas positiva tanto

con el ingreso como en el ahorro al tratarse de una mujer.

Para el caso de Estados Unidos (Devanney, Anong, & Whirl, 2007) bajo el estudio de
niveles jerarquicos encuentran que los hogares que no ahorraban y que contaban con un mayor

ingreso son mas propensos a escalar un peldafio en los niveles establecidos.

Adicionalmente los hogares que tenian un mayor ingreso y que por otra parte eran adultos,
tienen una relacion también positiva para situarse en el nivel maximo de la jerarquia la cual

establece un ahorro para fines de lujo.

Por su parte (Villagbmez Amezcua, 2002) En el Efecto de los Hijos sobre el Ahorro de
los Hogares Mexicanos establece que el efecto en el ingreso de la participacién de la mujer
incide de forma negativa el ahorro. En otro orden de ideas los hogares con hijos mayores
presentan un mayor ingreso. Finalmente establecen que en las familias extendidas (integrantes

diferentes a padres e hijos) el ingreso es mayor a aquellas de la familia nuclear.

En el caso de (Attanasio & Székely, 1999) se establece que el ingreso en los hogares con
mayor educacidn tiene una relacion positiva con el ahorro y que los hogares en que se cuenta
con educacién superior a secundaria son propensos a atenuar de mejor forma desviaciones

temporales de corto plazo en sus ingresos, asi como mitigar las reducciones en el mismo en la
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edad de retiro. A mayor disponibilidad de ingreso la tasa de ahorro se ve impactada de forma

positiva tanto en paises desarrollados como en aquellos en proceso de desarrollo.

Por su parte (Deaton & Paxson, 1999) sefialan en su estudio que los perfiles de ingreso se

ven afectados por la edad de los individuos.

La variable de género presenta una relacién estrecha en los estudios con diversas
variables; con respecto al ingreso se ha demostrado que las mujeres cuentan con un menor
bienestar y menor nivel salarial comparados a aquellos del hombre (Gottschalck, 2008). En
su estudio (Fisher, 2010) comenta que adicionalmente a lo ya mencionado, las mujeres son
mas propensas a Vivir en la pobreza durante el periodo de jubilacion derivado al hecho de
contar con un menor ingreso y un menor bienestar, en su estudio concluye que el
comportamiento de los patrones de ahorro varian entre hombres y mujeres, siendo relevante
la aversion al riesgo, el nivel de ingreso y el horizonte de ahorro remanente. Por otra parte
informa que los resultados presentaban una disparidad en términos de la edad, siendo la
poblacion de mujeres analizada en gran parte mujeres en retiro en contraposicién a hombres

de edad menor lo cual propone homologar para futuros estudios.

Con relacion al género en la India rural (Deolalikar & Rose , Gender and Savings in rural
India, 1998), concluyen que derivado del contexto cultural en el cual el nacimiento de una
mujer representa una carga economica adicional, debido a que se requiere acumular parte del
ingreso por un cierto periodo de afios para de esta forma poder aspirar a encontrar un individuo
dispuesto a contraer nupcias, lo cual implica una relacion positiva del ingreso con el género y

por ende con el ahorro
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En el caso de México (Villagdmez Amezcua, 2002) encuentra en su estudio que el efecto
en el ingreso de la participacion de la mujer incide de forma negativa el ahorro, esto al dejar

de percibir el ingreso con el nacimiento de hijos.

Por su parte (Paxton, 2009) realiza un estudio con evidencia obtenida en el México rural,
en el cual encuentra que los hogares en los que las mujeres son el sustento y cabeza del mismo,
tienden a tener un mayor ahorro de forma Tiquida con relacion al namero de hijos que tienen,
es decir a mayor nimero de integrantes mayor ahorro. Sin embargo, también establece que,
aun presentando este comportamiento positivo con relacion al ahorro, este tipo de hogar es
mas vulnerable aquellos en los que el jefe de familia es un hombre. Este comportamiento
principalmente se explica derivado que los vehiculos de ahorro no es el papel moneda, sino se
ahorra a través de animales y granos. Para el caso de animales este tipo de ahorro se torna muy
riesgoso, por una parte, por una posible enfermedad o bien por el costo de mantenimiento del
mismo, en el caso de los granos en el momento de presentarse un requerimiento de pape
moneda el proceso de intercambio puede generar castigos en el valor de la materia. De igual
forma en distorsiones de largo plazo los hogares encabezados por mujeres presentan no

solamente una mayor vulnerabilidad sino un riesgo de que todos sus ahorros sean requeridos.

En el caso del estudio realizado en el marco de los hogares espafioles (Alegre & Pou) el
andlisis realizado sefiala que para una edad menor o igual a cuarenta y cinco afios, tanto el
ingreso, consumo Y por ende el ahorro siguen las trayectorias esperadas en la TCV (Teoria del
Ciclo de Vida). Sin embargo, su estudio no puede ser concluyente al observar que la tasa de
ahorro es no negativa para las personas en edad de jubilacién, por lo que contrapone a la

Teoria.
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Para (Demery & Duck, 2006) en su estudio desarrollado en el Reino Unido establecen
que los resultados en un inicio al considerar la pension como parte del ingreso se traduce a un
comportamiento no en linea a la TCV, esto se observa en los individuos que se encuentran en
edad de retiro y de los cuales se esperaria una tasa decreciente en el ahorro. Posteriormente
ajustan el ingreso por pension y encuentran que de esta forma los resultados presentan
congruencia con la teoria pero sugieren que se tenga cautela en la interpretacion de los

mismos.

En la resefia de (Villagobmez , 1993) menciona que la propension de ahorrar varia con la

edad, tanto el &mbito rural como en el urbano.

(Monroy Osorio, 2014) El nivel de instruccion bajo condiciones esperadas se presume
que tendra un impacto positivo con relacién al ahorro, es decir a mayor educacién el individuo

ser4 mas propenso a obtener un mayor ingreso.

En el estudio desarrollado por (Attanasio & Székely, 1999) con base en la informacion
de México observan que los perfiles de ahorro dentro de los hogares con un mayor grado de
instruccion presentan un mejor comportamiento a los postulados de la TCV que aquellos
hogares con instruccion menor o igual al nivel de secundaria. Sin embargo, sefialan que dichas

conclusiones deben considerarse no definitivas.

(Ozawa & Lee, 2006) Adicionalmente los individuos con mayor grado de instruccion

presentan un mayor conocimiento en términos de instrumentos de inversion y planes de retiro.
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Tenencia de vivienda
Segun las definiciones del INEI, es la forma en que el hogar censal principal
ejerce la posesion de la vivienda que ocupa, ya sea en forma total o parcial. De
acuerdo a como se ejerza la posesion sobre la vivienda se tiene las categorias
siguientes:
- Alquilada, es aquella que es ocupada a cambio del pago de una cantidad fija
periddica, generalmente mensual al propietario de la vivienda
- Propia, por invasion, cuando se ha efectuado la construccion de la vivienda y
no se tiene derecho de propiedad reconocido sobre la vivienda ni el terreno
- Propia, pagandola a plazos, cuando el derecho de propiedad esta siendo
adquirido mediante compra al crédito, a mediano o largo plazo o deuda
hipotecaria.
- Propia, totalmente pagada, es aquella cuyo derecho de propiedad ha sido
adquirido mediante compra. Incluye las viviendas propias mediante herencia
u otra forma
- Cedida por el centro de trabajo, cuando es ocupada como contraprestacion de
servicios
- Cedida por otro hogar o institucion, cuando es ocupada con consentimiento
de algun pariente de otro hogar o institucién, sin pago alguno (gratuitamente)
y sin contraprestacion de servicios.
- Otra, comprende cualquier otra forma de ocupacion de la vivienda. Ejemplo:
Anticresis (que es la entrega de una vivienda en garantia de un préstamo en

dinero), etc.
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Ingreso Familiar

El ingreso familiar designa a todos aquellos ingresos econémicos con los que
cuenta una familia, esto obviamente incluye al sueldo, salario, de todos aquellos
miembros de la misma que trabajan y que por ello perciben un sueldo y todos esos
otros ingresos que puede considerarse extras. Todo ese ingreso familiar sera con el
que la familia en cuestion contara para poder cubrir sus necesidades bésicas y el
resto de los gastos que normalmente tiene una familia.

Cabe destacarse que el ingreso familiar resulta ser un indicador econémico muy
importante y relevante para los estudios que elaboran estadisticas sobre los niveles
de vida en los diferentes paises porque justamente nos permite conocer los

estandares de vida que existen en tal o cual lugar geografico.

Nivel de Instruccion del Jefe de familia

Segin el INEI son etapas educativas del sistema educativo peruano,
correspondiente a las diversas fases del desarrollo personal de los educandos y
comprende las siguientes categorias

- Sin Nivel. Es cuando la persona nunca asistié a un centro educativo.

- Educacién Inicial. Comprende a la persona que culminé los estudios de Nido,
cuna guarderia, Jardin, Programa Nacional no Escolarizado de Educacion
Inicial (PRONOEI) y Wawa Wasi

- Primaria. De acuerdo al sistema educativo vigente, comprende del 1° al 6° afio,

ya sea en la modalidad de menores o adultos.
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Secundaria. De acuerdo al sistema educativo vigente, comprende del 1° al 5°
afo, ya sea en la modalidad de menores o adultos.

Superior no Universitaria. Comprende las escuelas Normales, Escuelas
Superiores de Educacién Profesional (ESEP), Escuela de Sub. Oficiales de las
fuerzas Armadas, Escuelas Superiores Tecnoldgicas e Institutos Superiores
Pedagogicos. En todos estos casos el periodo de estudios tiene generalmente
una duracion no menor de 3 afos.

Superior Universitaria. Comprende las universidades, Escuelas de Oficiales de
las Fuerzas Armadas y Policiales, Seminarios Religiosos, Instituto Superior de
Arte del Per(, Instituto Pedagdgico Nacional, Escuela de Enfermeras, Escuela
de Periodismo y Academia Diplomatica del Perd. En todos estos casos el

periodo de estudios es no menos a 4 afios.

Vivienda

(Tongoli, 1987) La vivienda esta presente en la cotidianidad de la vida de las

personas, es el lugar donde se llevan a cabo la gran mayoria de las actividades
béasicas de la vida diaria, es donde se duerme, se come, se guardan las pertenencias,
y el lugar al que se regresa al final de la jornada. Por consiguiente, la vivienda no
consiste exclusivamente en un conjunto de paredes estructuradas al azar o
sisteméaticamente, sino que la estructura de la vivienda se adapta para lograr una

mayor satisfaccion con la misma.

Las personas eligen una vivienda méas grande o mas pequefia, con un nimero u

otro de dormitorios, la decora a su gusto, etc. Para conseguir una conseguir una

adaptacion mas satisfactoria. Pero “la vivienda no es sélo un ambiente fisico, sino

22



que también es un concepto cognitivo, afectivo y social” (Américo & Pérez Lopez,
2010). En este sentido habria que considerar que la vivienda es un lugar, en
términos de (Canter, 1977), en el que ademas de los atributos fisicos, se produce
una relacién entre estos, las acciones que se dan en el lugar y las concepciones que
tienen las personas.

En consecuencia, una vivienda no es lo mismo que un hogar, tal y como
propone (Gifford, 2007). “Una vivienda es una estructura fisica, mientras que un
hogar es un conjunto de significados culturales, demograficos y psicoldgicos que

las personas asocian a dicha estructura fisica”.

Género

La nocidn de género enfatiza el hecho de que lo que conocemos como hombres
y mujeres no son realidades naturales, sino culturalmente construidas. EI concepto
de género, masculino o femenino, describe componentes no fisiologicos del sexo
que se consideran como apropiados para hombres y mujeres, se refiere a una
etiqueta social por la que diferenciamos dos grupos de gente.
Propiedad Colectiva

Es aquella destinada para ser habitada por personas usualmente sin vinculos
familiares, sujetos a normas administrativas y que hacen vida en comun por razones
de estudio, salud, religion, trabajo, turismo, entre otros. Las viviendas colectivas

pueden ser:

- Institucionales: -Hospitales, clinicas o sanatorios - Céarcel o centro de

readaptacion social - Asilo, aldea infantil, orfanato, etc.
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- Convento, monasterios y similares - Internado educacional (de colegio,
universidad, escuela normal, escuelas militares, seminarios religiosos,
cuartel) - Campamentos o barracas (militares, trabajadores, etc.) buque de
guerra o0 mercante, comisaria, etc.

Déficit Habitacional

Segun el INEI es el conjunto de requerimientos que tiene la poblacion para
contar con una vivienda digna. Estos requerimientos pueden ser de diferente tipo
como: demanda de los hogares que aspiran a adquirir nuevas viviendas, reemplazar
0 reponer las viviendas ya existentes que no cuentan con las condiciones minimas
para ser consideradas como viviendas dignas, mejoramiento de viviendas que
carecen de una estructura material o espacial adecuada, viviendas que no tengan

acceso a los servicios bésicos.

Déficit cuantitativo

Se considera déficit cuantitativo a la carencia de viviendas aptas para cubrir las
necesidades habitacionales de los hogares que no poseen viviendas,
equivalentemente corresponde a la cantidad de viviendas que se necesitan construir
de tal manera que cada vivienda pueda albergar en su interior a un solo hogar.
Adicionalmente el déficit cuantitativo cuantifica a las viviendas que no cumplen
con las funciones de proteccion a los habitantes y no son adecuadas para ser

habitadas
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Déficit cualitativo

Considera las deficiencias en la calidad de la vivienda ya sea materialidad
(paredes y pisos), espacio habitable (hacinamiento) y servicios basicos (agua
potable, desaglie y electricidad). Este calculo busca determinar (identificar)
aquellas viviendas que requieren ser mejoradas en cuanto a su infraestructura en los
aspectos mencionados

(Cadena, Ramos Chalén, Pazmifio, & Mendoza, 2006) Estudi6 “Las
Determinantes de la Demanda de Vivienda en las ciudades de Guayaquil, Quito y
Cuenca: Un Andlisis Multinomial”, en donde le permiti6 identificar los factores que
inciden en la decision de adquisicion de vivienda o alquiler. El analisis lo hizo en
dos partes, un analisis de estimacidn de precios de alquiler (deseabilidad) y el otro
es la estimacidn de la demanda de vivienda (adquisicion de vivienda) aplicando un
modelo Logit multinomial. La investigacion arrojo respecto a la estimacion de
alquiler de precios, que existe una relacion significativa entre el precio del alquiler,
la ubicacion geografica, la calidad y el estado de pisos, el numero de habitaciones
en la vivienda y el acceso a servicios como internet y television por cable; sin
embargo en el caso de la demanda de viviendas, sus factores explicativos fueron el
material de techo, el estado de la paredes, un espacio para negocio en la vivienda y
acceso a servicios como internet y television por cable, en la segunda parte en
cuanto a la demanda de alquiler de viviendas se vincula con hogares mas jovenes
en el &rea urbana y con ingresos sobre le promedio, mientras que la demanda de
adquisicion de vivienda se vincula positivamente a hogares de la region sierra'y con

jefe de hogar masculino.
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(Aguilar Colmenares, 2014) Analiza las determinantes de la eleccion del tipo
de vivienda en el distrito de Chiclayo, se investiga los factores que inciden en la
eleccion del tipo de vivienda, para tal efecto aplica un modelo de respuesta maltiple

de forma que el agente econémico se enfrente a varias alternativas.

El modelo propuesto es de respuesta multiple ordenada llamado también
Modelo Logit Multinomial. En la investigacion de acuerdo a los resultados
obtenidos se puede observar que los factores que influyen a la hora de elegir una
vivienda son: El precio, la ubicacion y los acabados, ademas en cuanto al sexo, los
hombres son los que toman la decision final al momento de adquirir una vivienda.

(Cediel Sanchez, 2014) Se concentra en el andlisis de las determinantes de la
tenencia de vivienda en Bogot4, el objetivo del trabajo es identificar qué variables
determinan la probabilidad de vivir en arriendo, se elaboré un modelo logit
binomial, que es un modelo econométrico utilizado para estimar la probabilidad de
que un evento ocurra en funcion de diferentes variables. A partir de los modelos
estadisticos, el principal resultado encontrado es que la demanda de vivienda en
arriendo depende principalmente del ciclo de vida de las personas, del tipo de hogar,
el nimero de hijos y de sus ingresos; sin embargo, el efecto difiere segun el estrato
de la vivienda habitada.

(Nieva Rojas, 2009) Determinantes socioecondomicos de la tenencia de
vivienda en Cali, el objetivo del presente documento es identificar los determinantes
socioeconomicos de la tenencia de vivienda en la ciudad. Se han utilizado modelos

logit multinomiales para determinar no sélo la probabilidad de ser propietarios (o
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arredentarios) sino ademas el tipo de vivienda que eligen las familias (unifamiliares,
multifamiliares) junto con las variables que explican el gasto en vivienda. Los
resultados sugieren que la educacion, la edad, la experiencia laboral, el nimero de
hijos menores de doce afios y el tipo de trabajo del jefe del hogar determinan la
probabilidad de tenencia de vivienda en Cali. De esta manera se demostrd la
existencia de restricciones de liquidez en el mercado hipotecario local que explican
fendmenos como el persistente déficit de vivienda de la ciudad.

(Labanda Jumbo, 2010) Determinantes del gasto en servicios de vivienda en la
ciudad de Loja, 2010; La presente investigacion pretende evaluar los factores
determinantes del gasto en servicios de vivienda en la ciudad de Loja al afio 2010,
asi como también evaluar los factores socio-demograficos y econdémicos que
inciden en el gasto de servicios de los hogares en el &mbito urbano de la ciudad.
Para tal efecto utiliza un modelo econométrico de corte transversal, y obteniendo
como resultado relevante de la investigacion que los principales determinantes del
gasto en servicios de vivienda son el nivel de educacion del sustentador de la familia
(medido como primaria, secundaria, universitario), su ingreso promedio percibido
mensualmente, el nimero de personas residentes en la vivienda, el costo del metro
cuadrado de la vivienda (medido como el precio que depende del area de
construccion de la unidad residencial) y la distancia de la vivienda con respecto al
centro urbano (localizacion).

(Rodriguez Hernandez & Barrios Garcia, Una estimacion del efecto de la forma
de tenencia de la vivienda sobre el empleo en Espafia, 2013) Hacen una estimaciéon

del efecto de la forma de tenencia de la vivienda sobre el empleo en Espafia donde
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aportan evidencia empirica sobre la relacion que existe en Espafa entre el mercado
de vivienda y el mercado laboral, Para ello se empled los microdatos anuales de la
Encuesta de Condiciones de Vida para el periodo 2006-2009, con el objetivo de
estudiar la existencia de relaciones causales entre el régimen de tenencia de
vivienda (propiedad/alquiler) y la situacién en el empleo (empleado/desempleado).
Los resultados obtenidos no evidencian que exista incidencia de la vivienda en
propiedad sobre la situacion de empleo del cabeza de familia para el periodo
considerado.

(Colom, Martinez, & Molés, 2000) “Un analisis de las decisiones de formacion
de hogar, tenencia y demanda de servicios de vivienda de los jovenes espafioles”
analizan simultaneamente estas tres decisiones y para ello se estima un modelo
econometrico con cuatro ecuaciones: dos recogen las decisiones de formacion de
hogar y tenencia y las otras dos el gasto en servicios de vivienda de propietarios e
inquilinos. Las conclusiones indican que motivos econdmicos dificultan a los
jovenes espafioles la formacion de un nuevo hogar y el acceso a algun tipo de
tenencia de una vivienda. Como posibilidad para acceder a una vivienda a aquellos
jévenes con ingresos bajos e inseguridad laboral es proponer medidas que
incrementen la oferta de vivienda en alquiler, como a provision de viviendas de
alquiler publicas, apoyo a los propietarios privados para la rehabilitacion de
viviendas vacias destinadas al alquiler o el fomento de los Fondos de Inversion
Inmobiliaria; como también subvenciones directas a través de mayores

desgravaciones en el impuesto de la renta.
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Analizan (Modenes, Fernandez Carro, & Lopez, 2013) “La formacion de
hogares y la tenencia de vivienda de los jovenes en la reconfiguracion de los
sistemas residenciales europeos”. Teniendo como objetivo calcular unas tasas de
principalidad de hogar especificas por tenencia de la vivienda, tratando de medir asi
la propensién individual a formar un hogar independiente y al mismo tiempo ser
propietario o inquilino. Se sabe que no hay una dicotomia espacial significativa
entre paises europeos con facil financiacion hipotecaria y paises con un poderoso
sector de alquiler social o publico; ademas al calcular tasas de principalidad por
tenencia, los paises mediterraneos ya no aparecen como esos paises de altisima
propiedad, en estos paises esta ausente casi completamente la fuerte interrelacion
entre alquiler y formacién de hogar. Se comparé los comportamientos residenciales
a los largo del ciclo de vida de los hogares europeos y se obtuvo que en efecto
politicas, leyes y mercados diferentes y cambiantes afectan a la poblacién, a lo que
ésta responde con comportamientos también diferentes y cambiantes.

(Barrios Garcia & Rodriguez Hernandez, 2000) Analizan la forma de tenencia
de la vivienda habitual y mercado de trabajo: un analisis micro econométrico en
Espafia estudiando la existencia de relaciones causales basandose en datos de corte
transversal del Panel de hogares de la Union Europea, mediante un modelo
estructural switching probit.

Dando como resultado estadisticamente significativo la existencia de
diferencias en términos de empleo entre los propietarios e inquilinos de su vivienda
habitual y en relacion a las ecuaciones de empleo se encuentras importantes

diferencias, para los propietarios la probabilidad de empleo aumenta
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significativamente cuando es vardn con alto nivel de estudios que no haya estado
desempleado anteriormente y no resida en comunidades con alto nivel de paro. Para
los inquilinos son estas dos ultimas variables las que influyen mas en su situacion
de empleo mostrando el mismo signo de influencia que para los propietarios. El
analisis corrobora que las politicas publicas destinadas a favorecer el acceso a una
vivienda en propiedad en Espafia no resultan incompatibles con el objetivo de
reduccion de desempleo.

(Rubio, 2011) Muestra los factores determinantes e implicaciones macro
econométricas del grado de desarrollo del mercado de alquiler. Se sabe que las
diferencias entre paises en el régimen de tenencia de vivienda responden a multiples
factores basandose en tres estudios: Primero, la comparacion de caracteristicas del
mercado de alquiler en diferentes paises concluyendo que éstos son importantes
relativamente en los propietarios y arrendatarios. Segundo, se analiza la relacion
entre el régimen de tenencia y diversas variables mediante estimacion micro
econometrico utilizando datos de panel, llegando a la conclusion que existe una
correlacion positiva entre las variables (edad, renta, nivel de educacion) y la
proporcion de hogares que son propietarios en la vivienda en la que residen.

Tercero, el anélisis de como varia la transmision de distintas perturbaciones en
funcién del grado de desarrollo del mercado en alquiler en un modelo general
dinamico.

Un aumento del efecto riqueza provoca descenso en tipo de interés aumentando la
demanda de activos inmobiliarios, incrementando el consumo de hogares. Una

subida de tipo de interés, el consumo tendera a disminuir en mayor proporcion en
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paises donde existan mas hogares que sean propietarios de una vivienda. Un
mercado de alquiler mas dindmico contribuye a mitigar el riesgo de formacion de
burbujas en el mercado inmobiliario que ocasiona el desarrollo de politicas que
reduzcan las fricciones en el mercado de alquiler.

(Desormeaux Rojas, 2012) Testea la existencia de una relacion a largo plazo
del mercado inmobiliario en Santiago de Chile entre los precios de las viviendas
con sus variables fundamentales usando un indice de precios hedonico para asi
poder detectar burbujas inmobiliarias. Las metodologias usadas son: La de
cointegracién mediante el test de Engle y Granger, llegando a la conclusion que no
existe relacion de largo plazo ente el indice de precios y sus variables
fundamentales, pero si cambian las especificaciones de test es posible llegar a una
relacion de largo plazo para el indice de las casas y departamentos, demostrando asi
una cointegracion mixta. El indicador de indices de precios hedonicos de raices
unitarias hace que sea compleja la estimacion y que no sea un buen indicador de
precios para analizar y detectar burbujas debido a la poca informacion disponible.
La de ventas repetitivas nos puede ayudar a ver varias burbujas inmobiliarias y con
el indicador de medianas y promedios se afirma que al promediar todo tipo de
vivienda se aplica un sesgo sobre una variable que no esta controlada en la base de
datos.

Se recomienda relacionar la metodologia de indices de precios hedodnicos,
indices de precios promedios- medianas y con la metodologia de ventas repetitivas
permitiria mostrar mejores conclusiones respecto a la evolucion y variaciones en

los precios de viviendas.
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I MATERIALES Y METODOS

2.1. Tipoy nivel de investigacion
2.1.1 Tipo de Investigacion
El tipo de investigacion es aplicada la que se fundamenta en las citas
abordadas en el sistema tedrico y marco referencial; la informacién de corte
transversal por ser una fuente obtenida en el Instituto Nacional de Estadistica e
Informéatica en la Encuesta Nacional de Hogares del afio 2016 sirvio para
evidenciar de manera empirica el trabajo.
2.1.2 Nivel de investigacion
El nivel de investigacion es descriptivo y correlacional; por un lado, las variables
se describen de manera grafica independientemente y asociados, por otro a través
de la prueba de la chi-2.
2.2. Métodos
Se utilizaron tanto el método deductivo e inductivo. El trabajo de investigacion
parte de los postulados teéricos y a traves de datos cuantitativos se podra explicar de
manera empirica la tendencia de viviendas en el Perd como un caso particular. También
a través de las conclusiones arribadas se puede generalizar que la tenencia de viviendas
depende de ciertos factores y que podria resultar un comportamiento similar para

cualquier realidad.
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2.3. Fuentes de informacion

La fuente de informacidn utilizada para el presente trabajo de investigacion son
datos secundarios, el cual se obtuvo de la pagina del Instituto Nacional de Estadistica e
Informética (INEI).

2.4. Técnicas e instrumentos

Para la recoleccion de datos, se procedera a utilizar la informacién secundaria es
decir la técnica del andlisis documental de la informacion de la Encuesta Nacional de
Hogares (ENAHO) del afio 2016.

Con los datos obtenidos, se vaciaran en el programa Excel donde se ordenaran para
luego ser trasladados al programa estadistico SPSS, ya que es un programa que Nnos
permite obtener resultados mas especificos.

Para el procedimiento de los datos se ha decidido aplicar un modelo de respuesta
dicotdmica de forma que el agente econdmico se enfrente a dos alternativas. EI modelo

propuesto es de respuesta binomial ordenada llamado también Modelo Logit Binomial.

2.5. Poblacion y Muestra
2.5.1 Poblacion
La poblacion de estudio esta definida como el conjunto de todas las
viviendas particulares y sus ocupantes residentes en el area urbanay rural del pais.
Por no ser parte de la poblacién de estudio, se excluye a los miembros de
las fuerzas armadas que viven en cuarteles, campamentos, barcos, y otros.
También se excluye a las personas que residen en viviendas colectivas (hoteles,

hospitales, asilos y claustros religiosos, carceles, etc.). La poblacion de estudio
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2.5.2

esta definida como el conjunto de todas las viviendas particulares a nivel del
territorio peruano
Disefio y Marco Muestral
Marco Muestral
El marco muestral para la seleccion de la muestra lo constituye la informacion
estadistica proveniente de los Censos de Poblacién y Vivienda y material
cartografico actualizado para tal fin.
Unidades de Muestreo
En el Area Urbana
v La Unidad Primaria de Muestreo (UPM) es el centro poblado urbano con
2 mil y més habitantes.
v La Unidad Secundaria de Muestreo (USM) es el conglomerado que tiene
en promedio 120 viviendas particulares.

v La Unidad Terciaria de Muestreo (UTM) es la vivienda particular.

En el Area Rural

v La Unidad Primaria de Muestreo (UPM) es de dos tipos:
- El centro poblado urbano con 500 a menos de 2 mil habitantes.
- El Area de Empadronamiento Rural (AER) el cual tiene en promedio 100

viviendas particulares.

v La Unidad Secundaria de Muestreo (USM) es de dos tipos:
- El conglomerado que tiene en promedio 120 viviendas particulares.
- La vivienda particular

v La Unidad Terciaria de Muestreo (UTM) es la vivienda particular.
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2.5.3 Muestra
La muestra es del tipo probabilistica, de éareas, estratificada, multietapica e
independiente en cada departamento de estudio. El nivel de confianza de los
resultados muestrales, es del 95%.
La muestra toma como base la informacion secundaria, es decir se obtuvo
de la Encuesta Nacional de Hogares sobre condicion de vida y pobreza en el
periodo 2016. El tamafio anual de la muestra 2016 es de 38 296 viviendas

particulares, correspondiendo 24 658 viviendas al &rea urbana y 13 638 viviendas al area

rural. La distribucién de la muestra 2016 segun departamentos se muestra en la
siguiente tabla.

Tabla N°01: Poblacion de viviendas.

DEPARTAMENTO VIVIENDAS
AMAZONAS 1332
ANCASH 1500
APURIMAC 992
AREQUIPA 1938
AYACUCHO 1244
CAJAMARCA 1864
CALLAO 1118
cusco 1360
HUANCAVELICA 1088
HUANUCO 1330
ICA 1728
JUNIN 1614
LA LIBERTAD 1706
LAMBAYEQUE 1438
LIMA 5204
LORETO 1530
M ADRE DE DIOS 694
MOQUEGUA 1240
PASCO 928
PIURA 1692
PUNO 1338
SAN MARTIN 1394
TACNA 1920
TUMBES 906
UCAYALI 1198
TOTAL 38296

Nota: Para efectos de analisis se consideré por conveniente el

siguiente tamafio de poblacion. N=32269
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11l RESULTADOS

3.1. Andlisis de los Determinantes socioecondmicos y la tenencia de vivienda en

alquiler en los hogares peruanos en el afio 2016”.

3.11

3.1.2

Evolucion de la Tenencia de Vivienda en el Pera

(Orrego, 2011) De acuerdo con la ENAHO, el nimero de hogares en Lima
Metropolitana y el Callao se incrementd. En términos absolutos, el nimero de
hogares crecid en 459 mil, pues paso de 1,85 millones en 2004 a 2,31 millones en
2011 la evolucion del numero de hogares tomando en cuenta el tipo de vivienda
donde se encuentran los hogares.

(INEI, 2016) Para el afio 2016, el 70,9% de las viviendas son propias, 12,5%
son alquiladas y 11,5% son cedidas por otro hogar. En comparacién al afio 2015,
se observa un incremento en las viviendas propias de 0,4 puntos porcentuales y
una disminucion en las viviendas alquiladas de 0,5 puntos porcentuales.
Analisis de nivel de Ingreso y la Tenencia de Vivienda.

La tenencia de vivienda en el PerQ, para el 2016 represento el 70.9 %, de
acuerdo a los regimenes de tenencia: Propia, pagandolas a plazos, propia por
invasion, propia totalmente pagada, cedida por el centro de trabajo, cedida por
otro hogar o institucion, otro.

En el analisis realizado al total de la poblacion y viviendas asumidas a nivel
del pais, se observo que aquellas familias con ingresos dentro del rango de S/.500
a S/.10000 son el 97.6% del total, de los cuales el 10.9% son viviendas Alquiladas,
y un 86.6% son viviendas Propias. (Blanco & Federica Volpe, 2015) En términos

de ingreso, se observa que la clase media alquila més. Y en cuanto a la edad, al
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igual que en el resto de la regidn, la tendencia indica que los jovenes son los que
alquilan mas viviendas.

Asi mismo en el rango de ingresos de S/.10001 a S/.20000 se observa un
porcentaje de 2.1% del cual el 0.2% son vivienda Alquiladas y un 1.9% viviendas
propias; agrupando el rango de ingresos de S/.20001 a S/. 84649 se observa dentro
de la poblacion total un estimado de 6 viviendas Alquiladas y 110 viviendas
Propias.

El nivel de ingreso de cada familia en el Peru se podria asumir que no es un
determinante para la tenencia de una vivienda, ya que al ser un pais con un ingreso
per capita inferior con relacion a otros paises, la mayoria de familias tenderian
alquilar viviendas ya que no dispondrian de efectivo para hacer alguna compra.

Pero en nuestro pais no ocurre dicho fenomeno, ya que la mayoria de
familias poseen viviendas propias, ya sea por alguno de los regimenes de tenencia,
asi mismo se registran altos indices de invasion y posterior titulacion, y el
gobierno en sus distintos programas de inclusion, ha promovido la titulacion
posterior a la tenencia de viviendas, casi sin cumplir en muchos casos los
requisitos minimos de urbanismo y entre otros factores. Resulta también que los
inquilinos son, en promedio, jovenes con ingresos medios.

(INEI, 2016) Para el afio 2016, el 89,1% de las viviendas propias cuenta con
algin documento que acredita el derecho de propiedad y el 8,9% no tiene
documento que acredite el derecho de propiedad. En relacion con el afio 2015, el
porcentaje de viviendas que poseen documento que acredita el derecho de

propiedad aumento en 0,7 puntos porcentuales.
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Para el afio 2016, de las viviendas con titulo de propiedad, el 88,8% estan
registradas en los registros publicos. Respecto del afio 2015, este porcentaje
aumentd en 0,1 puntos porcentuales. Segun region natural, el menor porcentaje de
viviendas con titulo de propiedad registrado en los registros publicos se presenta
en la Sierra (83,6%). Respecto del afio 2015, la region Sierra present6 la mayor

disminucion porcentual (2,8 puntos porcentuales).

FiguraN°01: Nivel de Ingreso y Tenencia de Vivienda.
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i1 B

V ALGULADA \ PROPIA
Fuente: Elaboracion Propia/ Base de datos ENAHO
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3.1.3 Anadlisis del género y la Tenencia de Vivienda

Dentro del andlisis de tenencia de vivienda y su dependencia del sexo del
jefe de hogar, se puede observar que aquellas familias donde el jefe de hogar es
un Varon representa el 48.6% de la poblacion total, lo que constituye a 15693
familias de quienes un 5.7% tienen una vivienda Alquilada y un 42.9% poseen
vivienda Propia. Asi mismo las familias donde el jefe de hogar es una Mujer
constituye el 51.4% del total de la poblacion siendo 16576 familias, de los cuales
el 5.4% tienen vivienda Alquila y un 46% poseen casa propia.

En este caso del analisis se asume de acuerdo al andlisis y los resultados que
la tenencia de vivienda si es dependiente en algun grado del genero del jefe de
hogar, y en caso especifico del jefe de hogar Mujer, ya que en su mayoria son ellas
quienes lideran y son las encargadas de tomar decisiones al momento de adquirir
una vivienda, sea esta por Alquiler o Propia. Por ellos se asume que en el Peru
existe un mayor liderazgo del hogar por las Mujeres. Aungue en el anélisis se

observa que la diferencia entre un género y otro es de 2.8%.
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FiguraN°02: Género y Tenencia del Vivienda.
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Fuente: Elaboracién Propia/ Base de datos ENAHO

3.1.4 Anadlisis del Nivel de Instruccién y la Tenencia de Vivienda.

En el analisis se observo que la Tenencia de Vivienda y el nivel de
instruccion dio como resultado que aquellas familias donde el jefe de hogar tiene
un nivel de instruccion Primario representa el 51.8% del total de la poblacion,
siendo un total de 16700 viviendas, de los cuales solo el 5.8% es una vivienda
Alquilada mientras que el 46% es casa propia.

La vivienda con un jefe de hogar con nivel de instruccion secundario
representa el 31.6% siendo un total de 10212 viviendas de los cuales 3.4% son

Alquiladas, mientras que el 28.2% son viviendas Propias.
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Aquellas viviendas cuyo jefe de hogar tiene un nivel de instruccion Técnico
representa el 7.4% siendo 2378 viviendas del total de la poblacion, de los cuales
el 0.8% son viviendas Alquiladas y un 6.6% son viviendas propias.

Por altimo, aquellas viviendas donde el jefe de hogar tiene un nivel de
instruccion Superior representa el 9.2 % siendo un total de 2979 viviendas, de los

cuales el 1.1% son viviendas Alquiladas y un 8.1% viviendas propias.

FiguraN°03: Nivel de Instruccion y Tenencia de Vivienda.
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Fuente: Elaboracién Propia/ Base de datos ENAHO
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3.2.

3.3.

Planteamiento del Modelo Tedrico

Un modelo econométrico es una representacion simplificada y en simbolos
Matematicos de cierto conjunto de relaciones econdmicas, es decir un modelo
Matemaético referido a relaciones econdémicas para la presente investigacion relaciona

las variables de tenencia de vivienda en alquiler y determinantes socioeconémicos.

Modelo general

TV=N.INGX1+SEX2+N.INSX3

Donde:
TV: Tenencia de vivienda en alquiler.
N.ING: Nivel de ingreso.
SE: Género.
N.INS: Nivel de instruccion.
Planteamiento del Modelo Empirico: Contrastacion de Hipdtesis
Para la presente investigacion se ha estimado el modelo planteado, con la finalidad
de calcular los parametros planteados y la inferencia estadistica para demostrar las
hipétesis. EI modelo estimado es lineal, lo cual los estimadores estan expresados en

términos de valores monetarios, género y nivel de estudios.
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3.3.1 Anadlisis del nivel de Ingreso y la Tenencia de Vivienda.

TV=N.ING X1

Tabla N°01: Prueba Chi cuadrado, Nivel de ingreso y Tenencia de Vivienda:

Grados Chi- Nivel de Chi-
de cuadrado Sianificancia 1-a cuadrado Decision
Libertad Tabular 9 Calcular
Nivel de
ingreso y
Tenencia
de
Vivienda 6 12.6 0.05 095 156142 S¢rechazala

hipotesis nula.

Interpretacion: De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°01, se puede observar
que el XZprueba = 15.614°% es mayor que el X? wpia =12.6, por lo tanto, se Rechaza la
hipédtesis nula, y se afirma que no existe dependencia entre la tenencia de viviendas de
alquiler y el nivel de ingreso. Es decir, la tenencia de viviendas de las familias peruanas

no depende de sus niveles de ingreso
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3.3.2. Analisis del Géneroy la Tenencia de Vivienda
TV=SE X

Tabla N°02: Prueba Chi cuadrado, Género y Tenencia de Vivienda :

Grados Chi- Nivel de Chi-
de cuadrado Significancia 1-a cuadrado  Decision
Libertad Tabular Calcular
Genero y
Tenencia de Se
Vivienda: rechaza
1 3.84 0.05 0.95 12.5722 la
hipotesis
nula.

Interpretacion: De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°02, se puede observar
que el XZprueba = 12.572% es mayor que el X? wpia =3.84, por lo tanto, se Rechaza la
hipotesis nula, y se afirma que no existe dependencia entre la tenencia de viviendas de

alquiler y el género del jefe de hogar.
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3.3.3. Andlisis del Nivel de Instruccién y Tenencia de Vivienda.
TV=N.INS X3

Tabla N°03: Prueba Chi cuadrado, Nivel de instruccion y Tenencia de Vivienda:

Grados Chi- Nivel de Chi-
de cuadrado Sianificancia 1-a cuadrado  Decision
Libertad Tabular g Calcular
Nivel de
instruccion y
Tenencia de Se acepta
Vivienda 3 7.81 0.05 095 3025% . la
ipotesis
nula.

Interpretacion: De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°03, se puede observar
que el X?prueba = 3.025 es menor que el X% 1ahia=7.81, por lo tanto, se acepta la hipotesis
nula, y se afirma que existe dependencia entre la tenencia de viviendas de alquiler y el

nivel de instruccion del jefe de hogar.
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IV DISCUSION

Para demostrar la inferencia estadistica y la medicion de las variables de estudio y las
hipotesis planteadas se basd a los fundamentos estadisticos y modelos econometricos para la
contratacion de hipotesis especifico y general la aceptacion y rechazo de las hipotesis nulas
sustentadas en la regla de decision.

La prueba de Chi cuadrado requiere la comparacion del XZprueba cON €l X2 tapia. Si el valor
estadistico de prueba es menor que el valor tabular, la hipotesis nula es aceptada, caso
contrario, Ho es rechazada como se muestra en la Figura N °04

Figura N° 04

Se rechaza Hy
Xiabia

Se acepta Hyp
sz:rusbu

Tl I3 15

Fuente: Elaboracion Propia/ DAMODAR N. GUJARATI,2010

Error estadistico de tipo I: Se produce cuando se rechaza una hipotesis nula (HO) cuando ésta
deberia haber sido aceptada.

Error estadistico de tipo Il: Se produce cuando se acepta una hipdtesis nula (HO) cuando ésta
deberia haber sido rechazada.

Cuando se fija un nivel de significacién de 0,05, este valor representa que existe un 95% de

confianza de tomar la decision correcta y un 5% de cometer un error de tipo |.
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4.1. Hipdtesis General
4.1.1 Las variables Nivel de Ingreso, Género y grado de instruccion del jefe de
familia influyen positivamente en la tenencia de vivienda en alquiler de los
hogares peruanos en el afio 2016.
Ho: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
dependiente del nivel de ingreso, sexo y nivel de instruccion.
Hai: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
independiente del nivel de ingreso, sexo y nivel de instruccion.
En termino generales, la variable que tiene implicancia en la tenencia de viviendas
en Alquiler es el nivel de instruccion, debido a que de acuerdo con el analisis
existe un mayor porcentaje de Jefes de hogar con un nivel de instruccion primario
y esto podria deberse a que existe un mayor numero de Jovenes en el Per( con
tenencia de viviendas en Alquiler, ubicados en el rango de clase media. Los cuales
en muchos casos estan dispuestos a vivir en viviendas sin los servicios minimos
requeridos.
4.2. Hipdtesis Especificas
4.2.1 El ingreso del jefe de hogar influye directamente en la tenencia de vivienda

en alquiler de los hogares peruanos

Ho: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
dependiente del nivel de ingreso.

Hai: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
independiente del nivel de ingreso.

Nivel de significancia
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4.2.2

a=0.05=5%

Estadistico de prueba

Prueba Chi cuadrado.

Valor P o significancia

P=0,016

De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°01, se puede observar que el
X2prueba = 15.614 es mayor que el X2 tabla =12.6, por lo tanto, se Rechaza la
hipotesis nula, y se afirma que no existe dependencia entre la tenencia de
viviendas de alquiler y el nivel de ingreso.

El género del jefe de hogar se relaciona con la tenencia de vivienda en alquiler

de los hogares peruanos.

Ho: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
dependiente del género del jefe de hogar.

Ha: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
independiente del género del jefe de hogar.

Nivel de significancia

a=0.05=5%

Estadistico de prueba

Prueba Chi cuadrado.

Valor P o significancia

P =0,000

De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°02, se puede observar que el

XZprueba = 12.572% es mayor que el X? wpia =3.84, por lo tanto, se Rechaza la
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4.2.3

hipotesis nula, y se afirma que no existe dependencia entre la tenencia de

viviendas de alquiler y el género del jefe de hogar.

El grado de instruccién del jefe de hogar se relaciona positivamente con la
tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos.

Ho: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
dependiente del grado de instruccion del jefe de hogar.

Hai: La tenencia de vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016 es
independiente del grado de instruccién del jefe de hogar.

Nivel de significancia

a=0.05=5%

Estadistico de prueba

Prueba Chi cuadrado.

Valor P o significancia

P=0,388

De acuerdo a los datos obtenidos en la Tabla N°03, se puede observar que el
X2prueba = 3.025% es menor que el X? wpia =7.81, por lo tanto, se acepta la hipotesis
nula, y se afirma que existe dependencia entre la tenencia de viviendas de alquiler

y el nivel de instruccion del jefe de hogar.
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CONCLUSIONES

1. En esta tesis se analizo la influencia de los determinantes socioeconémicos en la tenencia de
vivienda en alquiler de los hogares peruanos en el afio 2016. La investigacion realizada
determina que la variable que tiene implicancia en la tenencia de viviendas en Alquiler es el
nivel de instruccion. Es decir, del analisis de los tres modelos en conjunto, se aprecia que la
tenencia de viviendas en alquiler y el nivel de instruccion se asocian de manera directa. En tal
sentido, la tenencia de vivienda no es dependiente del género del jefe de hogar y el nivel de
ingreso de cada familia en el Peru se podria asumir que no es un determinante para la tenencia

de una vivienda en alquiler.

2. El nivel de ingreso del jefe hogar no es un factor determinante en la tenencia de vivienda de
la poblacion, ya que segin lo analizado, se puede observar que el X? prueba = 15.614 es
mayor que el X? tabla =12.6, por lo tanto, se Rechaza la hipétesis nula, y se afirma que no
existe dependencia entre la tenencia de viviendas de alquiler y el nivel de ingreso. En los
regimenes considerados, la mayor cantidad de las viviendas poseen un jefe de hogar con
ingresos en el rango de 500 a 10000, representado por 97.6% de viviendas de los cuales el

10.9% son alquiladas y el 86.6% propias.

3. El género del jefe de hogar no ha sido un determinante positivo en la tenencia de viviendas,
porque se puede observar que el X?prueba = 12.572 s mayor que el X? tapia =3.84, por lo tanto,
se Rechaza la hipotesis nula, y se afirma que no existe dependencia entre la tenencia de
viviendas de alquiler y el sexo del jefe de hogar; debido a que se observa que una vivienda

con jefe de hogar Mujer esta representado por el 51.4%, de los cuales el 5.4% son vivienda
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alquiladas y el 46% son viviendas propias. Por otro lado, una vivienda donde el jefe de hogar
es un varon, representa el 48.6% del total de la poblacion analizada de los cuales el 5.7% son

viviendas alquilas y 42.9% son viviendas propias.

El grado de instruccidn resulto ser un factor determinante positivo en la tenencia de viviendas,
después del analisis se puede observar que el XZprueba = 3.025 es menor que el X? tabla =7.81,
por lo tanto, se acepta la hipétesis nula, y se afirma que existe dependencia entre la tenencia
de viviendas de alquiler y el nivel de instruccion del jefe de hogar; debido a que se observa
que el 51.8% de las viviendas tiene un jefe de hogar con nivel de instruccion primaria, de los
cuales el 5.8% son viviendas alquiladas y el 46% son viviendas propias, esto podria deducirse

en viviendas sin los servicios basicos, problemas de hacinamiento, en otros.
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RECOMENDACIONES

1. Para garantizar que las familias posean viviendas propias es importante que el gobierno
implemente politicas publicas habitacionales, destinados a las familias en condicion de
pobreza, mediante el Fondo Mi Vivienda para disminuir el déficit habitacional. Asimismo,
involucrar a las familias a ser accesitarios del PRONABEC, lo cual permitira elevar el grado
de instruccion de sus ciudadanos e incluso al margen de darle relevancia a aspectos como el
nivel de ingreso y género.
2. Es importante que los diferentes niveles de gobierno de manera directa e indirecta
implementen capacitaciones y talleres de emprendimiento dinamico de alto impacto para que
las familias puedan acceder a los diversos Fondos concursables como: Star Up, Innovate Perd,
Pro Compite, Agroideas, Pro joven, etc., tendientes a dinamizar sus principales sectores
econdémicos para que a partir de ello contribuya a generar mayores niveles de ingreso de sus
ciudadanos.

3. Por el lado de género y los resultados del analisis permiten apreciar que las mujeres en su
condicion de jefes de hogar garantizaria mayor tenencia de viviendas por lo mismo es
necesario que las politicas publicas sean sin distincion de género.

4. Las diferentes politicas educativas como BECA 18, COAR, FONDEP, PROEDUCA, etc. que
ofrece el gobierno estan enmarcados en mejorar la calidad educativa en sus diferentes niveles

garantizando mayor tendencia de viviendas propias a mayores niveles de instruccion.
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ANEXOS

Anexo A. Base de datos

Archivo  Editar  Ver Datos  TIransformar  Analizar  Marketing directo  Gréficos  Utilidades  Ventana  Ayuda

SHE Qe 2hIP H B =% =

| Nombre | Tipp | Anchura |Decimales|  Etigueta | Valores | Perdidos | Columnas | Alineacién | Medida | Rl

TENEMCIA . Numérico 12 0 TENEMCIA DE _._ {0, V. Alquilada}...  Ninguno 12 Derecha &> Nominal v Entrada
INGRESON_.. Numérico 12 0 INGRESO MET___ {1, 500-5000} Ninguno 12 Derecha &> Nominal “ Entrada
SEX0 Numérico 12 0 {0. MUJER}... Ninguno 12 Derecha &> Nominal “ Entrada
NIVELINST... Numérico 12 0 NIVEL INSTRU... {1. PRIMARIC}... Ninguno 12 Derecha & Nominal v Entrada

1
2
3
4
5
6
=
8

A1

Editar Ver Datos Transformar Analizar Markefing directo  Graficos  Ulilidades  Ventana  Ayuda
HE @ e~ BLFF H %8 0% %
\
| TENENCIADEVIVIENDA | INGRESONETOMENSUAL | sExo [ NWELNSTRUCCION|  var [ var | var [ var | |
0 8 1 2
0 8 1 2
1 8 [ 2
0 6 0 3
0 5 1 1
1 5 0 1
0 5 0 1
1 5 1 1
9 1 5 1 4
10 0 5 1 1
11 1 5 1 1
12 0 4 1 1
13 0 4 1 4
14 1 4 1 2
15 1 4 0 3
16 0 4 1 2
17 1 4 1 3
18 1 4 1 1
19 0 4 1 1
20 1 4 0 3
21 1 4 0 2
2 0 4 0 1
23 1 4 1 1
F]

S7



Anexo B. Andlisis de Datos.

Resumen de procesamiento de casos

Casos
Validos Perdidos Total
N Porcentaje Porcentaje N Porcentaje
TENENCIA DE VIVIENDA *
INGRESO NETO 32269 100,0% 0 0,0% 32269 100,0%
MENSUAL
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Tabla cruzada TENENCIA DE VIVIENDA*INGRESO NETO MENSUAL

INGRESO NETO MENSUAL

500- | 10001- | 20001- | 30001- | 40001- | 50001- | 70001-
10000 | 20000 | 30000 | 40000 | 50000 | 60000 | 84649 | Total
TENENCIA V.ALQU Recuento 3523 51 5 0 0 0 1| 3580
DE VIVIENDA ILADA o dentro de
100,
TENENCIA DE | 98,4% 1,4% 0,1% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0ot
0
VIVIENDA
% dentro de
INGRESO 11,1
11,2% 7,6% 5,4% 0,0% 0,0% 0,0%| 33,3%
NETO %
MENSUAL
% del total 11,1
10,9% 0,2% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% y
0
V.PROP Recuento 2868
27960 619 88 12 6 2 2
IA 9
% dentro de 100
TENENCIA DE | 97,5% 2,2% 0,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 00/’
0
VIVIENDA
% dentro de
INGRESO 88,9
88,8% | 92,4% | 94,6% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 66,7%
NETO %
MENSUAL
% del total 88,9
86,6% 1,9% 0,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% y
0
Total Recuento 3226
31483 670 93 12 6 2 3 9
% dentro de 100
TENENCIA DE | 97,6% 2,1% 0,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 00/’
(1]
VIVIENDA
% dentro de
INGRESO 100,0 100,
100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0% | 100,0%
NETO % 0%
MENSUAL
% del total 100,
97,6% 2,1% 0,3% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0%
0
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Tabla cruzada TENENCIA DE VIVIENDA*GENERO

SEXO
MUJER VARON Total
TENENCIA DE VIVIENDA V.ALQUILADA Recuento 1739 1841 3580
% dentro de TENENCIA
48,6% 51,4% 100,0%
DE VIVIENDA
% dentro de SEXO 10,5% 11,7% 11,1%
% del total 5,4% 5,7% 11,1%
V.PROPIA Recuento 14837 13852 28689
% dentro de TENENCIA
51,7% 48,3% 100,0%
DE VIVIENDA
% dentro de SEXO 89,5% 88,3% 88,9%
% del total 46,0% 42.9% 88,9%
Total Recuento 16576 15693 32269
% dentro de TENENCIA
51,4% 48,6% 100,0%
DE VIVIENDA
% dentro de SEXO 100,0% 100,0% 100,0%
% del total 51,4% 48,6% 100,0%
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Tabla cruzada TENENCIA DE VIVIENDA*NIVEL INSTRUCCION

NIVEL INSTRUCCION
PRIMAR | SECUNDAR | TECNIC | SUPERIO
1A IA ®) R Total

TENENCIA DE V.ALQUILA Recuento 1872 1109 249 350 3580
VIVIENDA DA % dentro de

TENENCIA DE 52,3% 31,0% 7,0% 9,8% | 100,0%

VIVIENDA

% dentro de NIVEL

INSTRUCCION 11,2% 10,9% 10,5% 11,7%| 11,1%

% del total 5,8% 3,4% 0,8% 1,1% | 11,1%

V.PROPIA  Recuento 14828 9103 2129 2629 | 28689

% dentro de

TENENCIA DE 51,7% 31, 7% 7,4% 9,2% | 100,0%

VIVIENDA

% dentro de NIVEL

INSTRUCCION 88,8% 89,1% 89,5% 88,3% | 88,9%

% del total 46,0% 28,2% 6,6% 8,1% | 88,9%
Total Recuento 16700 10212 2378 2979 | 32269

% dentro de

TENENCIA DE 51,8% 31,6% 7,4% 9,2% | 100,0%

VIVIENDA

% dentro de NIVEL

INSTRUCCION 100,0% 100,0% | 100,0% 100,0% | 100,0%

% del total 51,8% 31,6% 7,4% 9,2% | 100,0%
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Anexo C.

Matriz de Consistencia - “DETERMINANTES SOCIOECONOMICOS Y LA TENENCIA DE VIVIENDA EN ALQUILER EN LOS HOGARES

PERUANOS EN EL ANO 2016”.
PROBLEMAS OBIJETIVOS HIPOTESIS VARIABLES METODOLOGIA
PROBLEMA GENERAL OBJETIVO GENERAL HIPOTESIS GENERAL INDEPENDIENTE TIPO DE INVESTIGACION
El tipo de investigacidn es aplicada la que
¢De qué manera los | Analizar la influencia de los | Los variables ingreso, género y | Determinantes se fundamenta en las citas abordadas en

determinantes socioecondmicos
influyen en la tenencia de
vivienda en  alquiler de los
hogares peruanos en el afio 20167

PROBLEMAS ESPECIFICOS

- ¢Como el ingreso del jefe de
hogar influye en la tenencia de
vivienda en alquiler de los
hogares peruanos?

- éComo el género del jefe de
hogar se relaciona con la tenencia
de vivienda en alquiler de los
hogares peruanos?

- ¢De qué manera el grado de
instrucciéon del jefe de hogar se
relaciona con la tenencia de
vivienda en alquiler de los
hogares peruanos

determinantes
socioecondmicos en la
tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos en el afio 2016.

OBIJETIVOS ESPECIFICOS

- Evaluar cémo el ingreso del
jefe de hogar influye en Ia

tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos.

- Determinar cémo el género
del jefe de hogar se relaciona
con la tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos.

- Determinar de qué manera el
grado de instruccion del jefe de
hogar se relaciona con Ia
tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos.

grado de instruccion del jefe de
familia influyen positivamente
en la tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos en el afio 2016.

HIPOTESIS ESPECIFICOS

- El ingreso del jefe de hogar
influye directamente en Ia

tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos

- El género del jefe de hogar se
relaciona positivamente con la

tenencia de vivienda en
alquiler de los hogares
peruanos.

- El grado de instruccion del
jefe de hogar se relaciona
positivamente con la tenencia
de vivienda en alquiler de los
hogares peruanos.

socioecondmicos

Indicador

- Ingreso del jefe de
hogar

- Género del jefe de
hogar

- Grado de instruccion
del jefe de hogar

DEPENDIENTE

Tenencia de vivienda en
alquiler

Indicador
Tasa de tenencia de
viviendas en alquiler

el sistema tedrico y marco referencial,
ademas de ser de corte transversal.
NIVEL DE INVESTIGACION

El nivel de investigacion es descriptivo-
correlacional

METODO DE LA INVESTIGACION
Método deductivo e inductivo.

FUENTES DE INFORMACION

La fuente de informacidn utilizada para el
presente trabajo de investigacién son
datos secundarios, el cual se obtuvo de la
INEI.

TECNICAS E INSTRUMENTOS

Para la recoleccion de datos, se
procederd a utilizar la informacién
secundaria es decir la técnica del analisis
documental de la informacién de la
Encuesta Nacional de Hogares (ENAHO)
del aiio 2016.

POBLACION

Esta definida como el conjunto de todas
las viviendas particulares a nivel del
territorio peruano
MUESTRA

El tamafio de
N=32269

la muestra es de







FICHA TECNICA

ENCUESTA NACIONAL DE HOGARES SOBRE CONDICIONES
DE VIDA'Y POBREZA - 2016

La Encuesta Nacional de Hogares es la investigacion que permite al Instituto Nacional de
Estadistica e Informatica (INEI) desde el afio 1995, efectuar el seguimiento de los indicadores
sobre las condiciones de vida.

A inicios del afio 2007, con el auspicio del Banco Mundial (BM), el INEI convocé a un Comité
Asesor especializado conformado por representantes de organismos internacionales, de
organismos gubernamentales nacionales, representantes de la comunidad académica y de
centros de investigacion. EI Comité Asesor de Pobreza ha venido participando cada afio en
verificar la calidad de la encuesta y la medicion de la pobreza.

A partir del afio 2010, mediante Resolucién Suprema N° 097-2010-PCM, publicado en el diario
oficial El Peruano el 13 de abril del 2010, el Comité Asesor de Pobreza se constituye en
Comisién Consultiva para Estimacion de la Pobreza y otros indicadores relacionados en el pais;
cuyo objetivo es garantizar la calidad, transparencia y confianza de la informacién en el campo
de la medicion de la pobreza y otros indicadores relacionados.

OBJETIVOS

Generar indicadores que permitan conocer la evolucién de la pobreza, del bienestar
y de las condiciones de vida de los hogares.

Efectuar diagnosticos sobre las condiciones de vida y pobreza de la poblacion.

Medir el alcance de los programas sociales alimentarios y no alimentarios en la
mejora de las condiciones de vida de la poblacion.

Servir de fuente de informacién a instituciones publicas y privadas, asi como a
investigadores.

Permitir la comparabilidad con investigaciones similares, en relacibn con las
variables investigadas.

COBERTURA

La encuesta se realiza en el ambito nacional, en el area urbana y rural, en los 24
departamentos del pais y en la Provincia Constitucional del Callao.

PERIODO DE EJECUCION

En forma continua, iniciAndose a partir de mayo del 2003.

PERIODO DE REFERENCIA

Los periodos de referencia para las variables a investigarse en la Encuesta Nacional de
Hogares 2016, son los siguientes:

= Caracteristicas de la vivienda y del hogar:
Dia de la entrevista
Ultimos 12 meses
Ultimo gasto mensual



Caracteristicas de los miembros del hogar:
Dia de la entrevista
Residencia habitual: Ultimos 30 dias
Trabajo infantil: Semana pasada

Educacion
Dia de la entrevista
Presente afio
Ultimos 12 meses
Mes anterior

Salud
- Dia de la entrevista
Ultimas 4 semanas
Ultimos 3 meses
Ultimos 12 meses

Empleo
Condicion de actividad: Semana pasada

Sistema de pensiones: Dia de la entrevista

Inclusién Financiera
Dia de la entrevista
Ultimos 12 meses

Ingreso por trabajo:
Ordinarios: Dia, semana, quincena, mes anterior
En especie: Ultimos 12 meses
Extraordinarios por trabajo dependiente: Ultimos 12 meses

Trabajo anterior para los desocupados: Ultimo trabajo realizado
Ingresos por transferencias corrientes: Ultimos 6 meses

Ingresos por rentas de la propiedad: Ultimos 12 meses

Otros ingresos extraordinarios: Ultimos 12 meses
Ingreso por actividad agropecuaria: Ultimos 12 meses

Ingresos del trabajador independiente o empleador o patrono: Mes anterior,
altimos 12 meses

Gastos:
Ultimos 15 dias
Mes anterior
Ultimos 3 meses
Ultimos 12 meses
Dia de la entrevista
Semana anterior

Programas sociales de ayuda alimentaria:
Ultimos 3 meses



VI.

= Programas sociales no alimentarios:
Ultimos 3 afios

= Participacion ciudadana:
Dia de la entrevista

= Gobernabilidad, democracia y transparencia
I?l'a de la entrevista
Ultimos 12 meses
= Percepcion del hogar
Dia de la entrevista
Ultimos 12 meses
= Discrimipacién
Ultimos 5 afos

POBLACION OBJETIVO

La poblacion de estudio estd definida como el conjunto de todas las viviendas
particulares y sus ocupantes residentes en el area urbana y rural del pais.

Por no ser parte de la poblacion de estudio, se excluye a los miembros de las fuerzas
armadas que viven en cuarteles, campamentos, barcos, y otros. También se excluye a
las personas que residen en viviendas colectivas (hoteles, hospitales, asilos y claustros
religiosos, cérceles, etc.).

DISENO Y MARCO MUESTRAL

Marco muestral:

El marco muestral para la seleccion de la muestra lo constituye la informacién
estadistica proveniente de los Censos de Poblacién y Vivienda y material cartografico
actualizado para tal fin.

Unidades de Muestreo:

En el Area Urbana

e La Unidad Primaria de Muestreo (UPM) es el centro poblado urbano con 2 mil y mas
habitantes.

e La Unidad Secundaria de Muestreo (USM) es el conglomerado que tiene en
promedio 120 viviendas particulares.

e La Unidad Terciaria de Muestreo (UTM) es la vivienda particular.

En el Area Rural

e La Unidad Primaria de Muestreo (UPM) es de dos tipos:
- El centro poblado urbano con 500 a menos de 2 mil habitantes.
- El Area de Empadronamiento Rural (AER) el cual tiene en promedio 100 viviendas
particulares.

/N



e La Unidad Secundaria de Muestreo (USM) es de dos tipos:
- El conglomerado que tiene en promedio 120 viviendas particulares.
- Lavivienda particular

e La Unidad Terciaria de Muestreo (UTM) es la vivienda particular.

Tipo de muestra:

La muestra es del tipo probabilistica, de areas, estratificada, multietapica e
independiente en cada departamento de estudio.

A fin de medir los cambios en el comportamiento de algunas caracteristicas de la
poblacion, desde el afio 2008 se viene implementando muestras panel de viviendas, en
la cual viviendas encuestadas son nuevamente investigadas cada afo.

En la muestra no panel se visitan cada afio los mismos conglomerados en el mismo
mes de encuesta pero se seleccionan distintas viviendas.

El nivel de confianza de los resultados muestrales, es del 95%.

Tamafo de la muestra:

El tamafio anual de la muestra 2016 es de 38 296 viviendas particulares,
correspondiendo 24 658 viviendas al &rea urbana y 13 638 viviendas al area rural.

Asi mismo, el tamafio de la muestra panel es de 12 024 viviendas particulares mientras
que el tamafio de la muestra no panel es de 26 272 viviendas particulares.

La muestra de conglomerados en el dmbito nacional es de 5 606, correspondiendo 3
901 conglomerados al area urbana y 1 705 conglomerados al area rural. Con respecto
al tamafio de la muestra panel es de 1 747 conglomerados mientras que el tamafio de la
muestra no panel es de 3 859 conglomerados.

Asimismo, se sefiala que a solicitud del Ministerio de Inclusién Social (MIDIS), a partir
del mes de junio del 2016, se incrementd la muestra en 411 conglomerados (2465
viviendas), distribuidos en Costa Centro Urbana, Costa Sur Urbana y Sierra Norte
Urbana, con el objetivo de mejorar la focalizacion de hogares pobres en el Padron
General de Hogares.

Distribucion de la muestra:

A continuacién se presenta la distribucion de la muestra 2016 seguln departamentos de
estudio:



MUESTRA 2016
DEPARTAMENTO
CONGLOMERADOS VIVIENDAS

TOTAL 5 606 38 296
AMAZONAS 184 1332
ANCASH 215 1500
APURIMAC 134 992
AREQUIPA 296 1938
AYACUCHO 173 1244
CAJAMARCA 265 1864
CALLAO 168 1118
CUSCO 189 1 360
HUANCAVELICA 144 1088
HUANUCO 183 1330
ICA 267 1728
JUNIN 230 1614
LA LIBERTAD 256 1706
LAMBAYEQUE 215 1438
LIMA 796 5204
LORETO 217 1530
MADRE DE DIOS 101 694
MOQUEGUA 190 1240
PASCO 132 928
PIURA 257 1692
PUNO 185 1338
SAN MARTIN 202 1394
TACNA 290 1920
TUMBES 139 906
UCAYALI 178 1198

VII. NIVELES DE INFERENCIA

La muestra de la encuesta permite obtener estimaciones de las caracteristicas socio-
demograficas de la poblacion para los niveles de inferencia siguientes:

a. De la muestra Integrada (panel y no panel)

Anual
= Nacional
= Urbano Nacional
= Rural Nacional
= 24 departamentos, cada uno como dominio de estudio
= Costa Urbana
= Costa Rural
= Sjerra Urbana
= Sijerra Rural



VIII.

= Selva Urbana
* Selva Rural
= Area Metropolitana de Lima y Callao

Trimestral
= Nacional
= Urbano Nacional
= Rural Nacional

b. De la muestra panel

Anual
= Nacional
= Urbano Nacional
= Rural Nacional

= Costa
=  Sjerra
= Selva

De acuerdo con el disefio muestral, se podra producir resultados para diferentes
“arreglos” de unidades y su nivel de desagregacion dependera fundamentalmente de la
precision (error de muestreo) con que se estime el dato, y éste del tamafio de la
muestra para cada caso.

UNIDAD DE INVESTIGACION

La unidad de investigacion esta constituida por:

Los integrantes del hogar familiar

Los trabajadores del hogar con cama adentro, reciban o no pago por sus servicios
Los integrantes de una pension familiar que tienen como maximo 9 pensionistas, y

Las personas que no son miembros del hogar familiar, pero que estuvieron
presentes en el hogar los ultimos 30 dias.

No seran investigados:

e Los integrantes de una pension familiar que tiene de 10 a mas pensionistas, y
e Los trabajadores del hogar con cama afuera.

INFORMANTES

e Jefe del Hogar

e Cobnyuge

e Perceptores (se refiere a la poblacion de 14 afios y mas de edad que recibe
ingresos monetarios)

e Personas de 12 afios y mas (a partir de esta edad de realiza la entrevista directa de
la poblacién, con respecto a los menores de 12 afios la informacion la proporciona
una persona responsable del hogar)

e Personas de 18 afios y mas (corresponde a la poblacion que es seleccionada para
proporcionar informacion del médulo de opinién).



XI.

XII.

NUMERO DE PREGUNTAS E ITEMS: 357 preguntas y 324 items

Preguntas:

ENAHO. 01 =134

ENAHO. 01-A =139

ENAHO. 01-B = 37

ENAHO. 02 = 25

ENAHO. 04 = 22

items:

Gastos 601 = 203 items
Gastos 602-612 =121 items

CARACTERISTICAS DE LA ENCUESTA

- Método de Entrevista: Directa utilizando dispositivos méviles para captura de
datos (Tablet).

- Tipo de Encuesta: Encuesta de Derecho, es decir, la poblacién de estudio estara
constituida por todos los residentes habituales del hogar.

- Personal de Campo: Coordinadores Departamentales, Supervisores vy
Encuestadores.

TEMAS INVESTIGADOS
1. Caracteristicas de la vivienda y del hogar (27 preguntas)

e Vivienda (7 preguntas)
- Tipo de vivienda
- Material de construccién predominante: paredes, pisos y techos
- Numero total de habitaciones
- Numero de habitaciones para dormir
- Licencia de construccion / Asistencia técnica

. Hogar (20 preguntas)

Régimen de tenencia

- Alquiler mensual y alquiler imputado

- Titulo de propiedad

- Registro del titulo de propiedad en la SUNARP

- Obtencion de créditos para compra de vivienda, mejoramiento, o construccion
de vivienda nueva

- Institucidn que le otorga el crédito y monto total del crédito

- Abastecimiento de agua en el hogar

- Potabilidad del agua

- Evaluacion de los niveles de cloro residual

- Disponibilidad de servicio higiénico

- Tipo de alumbrado del hogar

- Tipo de servicio eléctrico del hogar segun tipo de medidor

- Tipo de combustible para cocinar los alimentos

- Tenencia de teléfono fijo, celular, TV. cable y/o internet

- Ultimo gasto mensual por abastecimiento de agua, alumbrado, combustible
para cocinar, teléfono, celular, Internet, etc.

- Evaluacion del nivel de cloro en el agua que consume el hogar

/N



Caracteristicas de los miembros del hogar (22 preguntas)

- Identificacién de los miembros de hogar

- Relacién de parentesco

- Numero de nuacleo familiar

- Relacién de parentesco con el jefe del nucleo familiar

- Miembros del Hogar

- Tiempo de ausencia en el hogar (Ultimos 30 dias)

- Tiempo de permanencia en el hogar (tltimos 30 dias)

- Sexo

- Edad

- Provincia y distrito donde nacio

- Estado civil o conyugal

- Condicién de ocupacion menores de 5 a 17 afos de edad

- Condicién de actividad menores de 5 a 17 afios de edad

- Descripcion de tareas realizadas en el hogar o fuera del hogar

- Numero de horas que realizé las tareas

- Numero de orden de personas de 3 afios y mas de edad que son residentes
habituales, que les corresponde aplicar el capitulo educacién

- Numero de orden de todas las personas residentes habituales que les
corresponde aplicar el capitulo salud

- Numero de orden de personas de 14 afios y mas de edad que son residentes
habituales que les corresponde aplicar el capitulo empleo e ingreso

- Numero de orden en el cap. 200 de la ENAHO 2015

- Persona nueva en la ENAHO 2016

- Motivo por el que la persona ya no vive en el hogar (Vivienda PANEL)

Educacion - Para personas de 3 afios y mas de edad (37 preguntas)

- Lengua materna que aprendié en su nifiez

- Afo o grado de estudios y nivel alcanzado

- Carrera superior universitaria 0 no universitaria que estudia o ha estudiado

- Nombre del centro de estudios donde estudia o ha estudiado la carrera superior
universitaria o no universitaria

- Nivel de alfabetismo

- Programa de alfabetizacion

- Matriculados en algin programa de educacion basica o superior el afio pasado

- Afo o grado de estudios al que asisti6 el afio pasado

- Resultado que obtuvo el afio pasado

- Matriculado en algun centro o programa de educacién basica o superior en este
ano

- Afo o grado de estudios al que esta4 matriculado actualmente

- Asistencia actual a algun centro o programa de educacién basica o superior

- Opinion sobre el servicio educativo

- Asistencia en los ultimos 12 meses a algun centro de ensefianza cuya duracion
sea menor a 3 afios como academia, CEOS u otros

- En el presente afio o afios anteriores recibié ensefianza de nivel auxiliar técnico
o técnico, en algun centro o programa de estudios cuya duracion sea menor a 3
afios

- Nombre de la carrera de nivel auxiliar técnico o técnico que estudia o estudio

- Tiempo de duracion de la carrera de nivel auxiliar técnico o técnico

- Nombre del centro de estudios donde estudia o estudi6 la carrera de nivel
auxiliar técnico o técnico

- Gasto en estudios realizado en los ultimos 12 meses

- Gasto en estudios en el mes anterior

- Razon por la que no asiste a un Centro de Ensefianza Regular (para menores de
25 afios)



- Uso del servicio de Internet

- Donde uso el servicio de Internet

- Equipo que utilizé para ingresar a internet (computadora, celular, Tablet, etc.)

- Lugar donde usa Internet con mayor frecuencia

- Frecuencia de uso del servicio de Internet

- Como obtuvo el servicio de Internet en la cabina publica

- Monto mensual por servicio de Internet en cabina publica

- Monto estimado por servicio de Internet en cabina publica

- Para qué uso el Internet

- Le ensefaron a leer y escribir en su lengua materna en la escuela dénde asistio
al 2do grado el ailo 2015

- Participacion en la evaluacion censal de estudiantes (ECE) 2015

- Recepcién de reporte individual con los resultados de la ECE 2015

- Forma de entrega de los reportes de resultados ECE 2015

Salud - Para todas las personas (22 preguntas)

- Fecha de nacimiento

- Razones por las que no tiene DNI

- Razones por las que no tiene partida de nacimiento

- Hace 5 afios vivia en este distrito

- Distrito, provincia y departamento donde vivia hace 5 afios

- Limitacion o dificultad de forma permanente que le impida o dificulte
desarrollarse normalmente en sus actividades diarias.

- Personas con alguna enfermedad o malestar cronico

- Sufrié algun sintoma, enfermedad o accidente en las Ultimas 4 semanas

- Lugar de la consulta

- Personal que le dio atencién

- Tiempo para obtener la cita de atencion

- Tiempo de desplazamiento hasta el establecimiento de salud

- Tiempo de espera para ser atendido

- Razones por las que no acudi6 a un centro o establecimiento de salud

- Consulta por control del nifio sano, programa de vacunas en los ultimos 3 meses

- Consulta por planificacion familiar, suplemento de hierro en los dltimos 12 meses

- Servicios de consulta, medicinas, analisis, etc., que recibi6é en las ultimas 4
semanas. Servicio dental y conexos, oftalmolégico, vacunas, etc., que recibi6 en
los ultimos 3 meses. Servicio de hospitalizacion, controles de embarazo o parto
en los ultimos 12 meses.

- Quien efectud el gasto de los servicios de: consulta, dental, hospitalizacion, etc.

- Monto total de la compra o servicio

- Lugar donde adquiri6 los servicios de consulta, dental, hospitalizacion, etc.

- El monto estimado de los servicios de consulta, dental, hospitalizacion, etc.

- Afiliacion al sistema de prestaciones de salud

- Aportacion de las cuotas de afiliacion

Empleo e Ingreso - Para personas de 14 afios y més de edad (118 preguntas)

e Condicién de actividad - Semana Pasada (4 preguntas)
- Tenencia de trabajo
- Tenencia de algun empleo fijo al que proximamente volvera
- Tenencia de negocio propio al que proximamente volvera
- Actividad realizada al menos una hora para obtener ingresos (Incluye
trabajador familiar no remunerado)



Ocupados
- Ocupauon principal (13 preguntas)
Ocupacion (tareas realizadas en su ocupacion)
Rama de actividad
Categoria de ocupacion
Tenencia de trabajador familiar no remunerado
Tenencia de trabajadores remunerados
Empresa o entidad donde trabaja en su actividad
Registrado como persona juridica
Negocio o empresa que lleva los libros de ingresos y gastos de la SUNAT
Tipo de pago o ingreso
Tipo de contrato
Tamafio del establecimiento
Total Horas trabajadas
- Tiempo que trabaja en esta ocupacion principal
- Ocupacmn secundaria (9 preguntas)
Tenencia de ocupacion secundaria
Actividad realizada al menos una hora para obtener ingresos
Rama de actividad
Categoria de ocupacién
Empresa o entidad donde trabaja en su actividad
Registrado como persona juridica
Negocio o empresa que lleva los libros de ingresos y gastos de la SUNAT
Tamafio del establecimiento
Total de horas trabajadas

- Total Horas (6 preguntas)
Total horas trabajadas en la actividad principal y secundaria
Horas trabajadas normalmente
Razon por la que no trabajo el nimero total de horas
Deseo de trabajar mas horas de lo normal
Disponibilidad para trabajar mas horas
Numero de horas adicionales que hubiera trabajado

Blsqueda de otro empleo (2 preguntas)
- Desed y realizacion de acciones para cambiar de empleo
- Motivo de busqueda de otro trabajo

Desocupados (7 preguntas)

- Busqueda de trabajo

- Actividades que realiz6 la semana pasada

- Deseo de trabajar

- Disponibilidad para trabajar

- Razon por la que no busco trabajo

- Actividades que realiz6 para conseguir trabajo
- Tiempo de busqueda de trabajo

Trabajo anterior (3 preguntas)
- Trabajé o no anteriormente
- Rama de actividad

- Categoria de ocupacion



INGRESOS POR TRABAJO DEL HOGAR

a. Ocupacioén Principal (7 preguntas)

4

4

Por trabajo dependiente

Ingreso monetario

Frecuencia de obtencion de ingreso

- Ingreso total, segun la frecuencia con que recibe (diario, semana,

guincena o mes anterior)

- Descuento de ley

+ Impuestos

- Otros descuentos

- Ingreso liquido

Pago en especie

- Valor estimado

- Frecuencia con que recibe

Por trabajo independiente

Ingreso monetario

- Ganancia Neta en el mes anterior

Autoconsumo o autosuministro

- Utilizacibn de Bienes Producidos y/o Adquiridos con fines

comerciales

- Valor de los productos utlizados por Autoconsumo o

autosuministro

b. Ocupacion Secundaria (7 preguntas)

4

4

Ingresos por trabajo dependiente

Ingreso ordinario en el mes anterior
- Ingreso total

- Descuento de ley

- Impuestos

- Otros descuentos

- Ingreso liquido

En especie en los dltimos 12 meses
- Frecuencia con que recibe

- Valor estimado

Ingresos por trabajo independiente

Ingreso monetario y/o en especie

- Ganancia neta en el mes anterior

- Utilizaciébn de bienes producidos y/o adquiridos con fines

comerciales

- Valor de los productos utilizados por autoconsumo o

autosuministro

c. Ingresos Extraordinarios por Trabajo Dependiente (ocupacion principal y/o
secundaria) — (1 pregunta)

» INGRESO POR TRABAJO DEL PRODUCTOR AGROPECUARIO (25
preguntas)

4

4
4
4

Tipo de actividad agropecuaria

Actividad agropecuaria permanente o eventual
Superficie total de la explotacion agropecuaria
Total de parcelas que trabaja



Numero de parcela
Extension de la parcela
Uso de la parcela, en los Ultimos 12 meses
Régimen de tenencia
Parcelas que cuentan con titulo de propiedad
Tipo de riego de las tierras agropecuarias
Total de la produccién agricola
Total de los subproductos agricolas
Total de la produccion forestal
Total de gastos en actividad agricola y/o forestales
Total de la produccién pecuaria
Total de los subproductos pecuarios
Total de gastos en actividades pecuarias

v v Vv v v v Vv

» INGRESO POR TRABAJO DEL TRABAJADOR INDEPENDIENTE
INFORMAL (22 preguntas)
» Caracteristicas basicas del negocio o establecimiento
- Negocio o establecimiento registrado en el registro publico
- Cbmo lleva las cuentas de su negocio o actividad
- Lugar donde desempefia su negocio o0 su actividad
- Régimen de tenencia
- Servicios basicos con que cuenta el local o establecimiento
- Motivos por el cual inici6é dicho negocio o actividad
- Tiempo de trabajo en su negocio o establecimiento
- Total de personas remuneradas y/o no remuneradas que trabajan
en el negocio o actividad
- Funcionamiento del negocio en los ultimos 12 meses
- Tipo de actividad que realiz6 en su negocio o establecimiento la
semana pasada
» Produccion de Bienes
- Ventas
- Autoconsumo
- Gasto en materia prima e insumos
» Comercio
- Ventas
- Autosuministro
- Compra de mercaderias
» Servicios
- Ingresos totales
- Autosuministro
- Gastos
» Otros gastos
- Envases, embalajes, combustible, electricidad, agua, etc.
Caracteristicas de la mano de obra y el empleo
Hoja de control

e INGRESOS POR TRANSFERENCIAS CORRIENTES (ULTIMOS 6 MESES) - 1
pregunta
— Frecuencia con que lo recibe
— Monto recibido por vez (del pais o extranjero)
— Lugar donde cobra (Del extranjero)
— Destino del envio (Del extranjero)



e INGRESOS POR RENTAS DE LA PROPIEDAD (ULTIMOS 12 MESES) - 1

pregunta
— Frecuencia con que lo recibe
— Monto recibido por vez

e INGRESOS EXTRAORDINARIOS (ULTIMOS 12 MESES) - 1 pregunta

— Monto recibido
. Sistema de Pensiones (2 preguntas)

- Sistema de pensiones al que esta afiliado
- Ultimo mes y afio que aport6

Etnicidad (3 preguntas)

- Por sus antepasados y de acuerdo a sus costumbres se considera
- Pertenencia a un pueblo indigena

- Pueblo indigena al que pertenece

Inclusion Financiera (4 preguntas)

- Tenencia de cuenta de ahorro/corriente y/o tarjetas de crédito/débito
- Razdn por la que no tiene ninguna cuenta o tarjeta

- Otras formas de ahorro no formal

- Medio de pago que utiliza para realizar sus compras

. Gastos del hogar (67 preguntas y 324 items)

e ALIMENTOS

a. Gastos en alimentos y bebidas consumidas dentro del hogar (Ultimos 15

dias), 203 items.

- Relacion de productos obtenidos, consumidos, comprados o regalados

- Formas de obtencién de los productos

- Frecuencia de compra, cantidad y unidad de medida
- Lugar de compra

- Monto total de la compra

- Frecuencia obtenida, cantidad y unidad de medida

b. Alimentos para consumir dentro del hogar obtenidos de instituciones

benéficas (Ultimos 15 dias)

- Alimentos obtenidos, comprados o regalados de instituciones benéficas

- Ndmero de veces por semana

- Numero de raciones recibidas cada vez

- Numero de miembros del hogar que se beneficiaron
- Pago o no por el alimento recibido

- Monto pagado cada vez por el alimento

- Pago mensual por otros conceptos

c. Alimentos consumidos fuera del hogar obtenidos de instituciones benéficas

(Menores de 14 afios)

- Alimentos obtenidos, comprados o regalados de instituciones benéficas

- NuUmero de veces por semana

- Numero de raciones recibidas cada vez

- Numero de miembros del hogar que se beneficiaron
- Pago o no por el alimento recibido

- Monto pagado cada vez por el alimento

- Pago mensual por otros conceptos

d. Alimentos consumidos fuera hogar obtenido de restaurantes, ambulante,

etc.
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- Alimento consumido la semana pasada
- Numero de veces por semana

- Donde lo consumié

- Pago por el alimento

- Cuanto pago cada vez

- El consumo fue individual

- Numero de personas que consumieron

e OTROS GASTOS
a. Mantenimiento de la vivienda (mes anterior)

- Productos y/o servicios de mantenimiento de la vivienda, obtenidos,
comprados y/o regalados

- Formas de obtencion

- Lugar de compra

- Monto total de la compra

- Valor estimado de la adquisicién

b. Gastos en transportes y comunicaciones (mes anterior)
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados o regalados
- Formas de obtencién de los productos y/o servicios
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto o servicio
- Valor estimado de la adquisicién del producto y/o servicio.

c. Gastos en transportes y comunicaciones (semana anterior)

d. Gastos en servicios a la vivienda (mes anterior)
- Uso de los servicios a la vivienda
- Formas de obtencidn de los servicios
- Monto pagado por el servicio
- Valor estimado de la adquisicion del servicio.

e. [Esparcimiento, diversion y servicios de cultura (mes anterior)
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados y/o regalados
- Formas de obtencién
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto y/o servicio
- Valor estimado de la adquisicion.

f. Bienesy servicios de cuidados personales (mes anterior).
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados y/o regalados
- Formas de obtencién
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto y/o servicio
- Valor estimado de la adquisicion.

g. Vestido y calzado (Ultimos 3 meses)
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados y/o regalados.
- Formas de obtencién
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto y/o servicio
- Valor estimado de la adquisicion.

h. Gastos de transferencia (Ultimos 3 meses)
- Gastos realizados por transferencias: alimentos, donaciones a



10.

11.

12.

instituciones, impuestos directos, remesas periddicas a otros miembros

del hogar, etc.
- Monto total del gasto realizado

i. Mueblesy enseres (Ultimos 12 meses)
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados o regalados
- Formas de obtencion
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto y/o servicio
- Valor estimado de la adquisicion.

j.  Otros bienes y servicios (Gltimos 12 meses)
- Productos y/o servicios obtenidos, comprados o regalados
- Formas de obtencion
- Lugar de compra
- Monto total de la compra del producto y/o servicio
- Valor estimado de la adquisicion.

k. Equipamiento del hogar
- Tenencia de artefactos y/o vehiculos del hogar
- Numero de artefactos y/o vehiculos que tiene el hogar
- Tipo de uso
- Afo de adquisicién
- Mes de adquisicién
- Costo del equipo
- Valor actual del mismo bien en las condiciones que lo adquirié

| Venta de inmuebles, equipos
- Ultimos 12 meses ¢ el hogar ha vendido:

Programas sociales de ayuda alimentaria (7 preguntas)

- Programas sociales de ayuda alimentaria que recibio

- Nombre de miembros del hogar que recibieron la ayuda alimentaria
- Tipo de programa de ayuda alimentaria recibida

- Lugar dénde recibio

- Frecuencia con que recibid

- Paga o retribucién por la ayuda alimentaria

- Motivo por el que pag6

Programas sociales no alimentarios (4 preguntas)

- Programas sociales no alimentarios que recibi6

- Nombre de miembros del hogar que recibieron los programas no alimentarios
- Tipo de programa no alimentario recibido

- Periodo que fue beneficiario del programa

Participacion ciudadana (6 preguntas)

- Participacion o inscripcion en algun grupo de organizacion, asociacion
programa social

ylo

- Numero de miembros del hogar que participan o estan inscritas en algin grupo,

organizacion, asociacion y/o programa social
- Numero de personas que participan o estan inscritas por tipo de organizac
asociacion y/o programas sociales

ion,
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- Cargo que ocupa en la organizacion, asociacion, y/o programa social

- Forma como accedié a la organizacion, asociacion, y/o programa social

- Motivo por la cual no ha participado en las elecciones de las organizaciones,
asociaciones, y/o programas sociales

13. MODULO DE OPINION (37 preguntas)

a. Gobernabilidad (Personas de 18 afios y mas de edad)
- Grado de confianza en las Instituciones o empresas publicas
- Principales problemas del pais
- Opinion sobre gestion del gobierno central, regional y local

b. Democracia (Personas de 18 afios y mas de edad)

- Conocimiento de democracia

- Caracteristicas mas importantes de la democracia

- Utilidad de la democracia

- Importancia de la democracia en el Peru

- Funcionamiento de la democracia

- Motivos por los cuales funciona mal la democracia

- Opiniones sobre tipos de gobierno

- Existencia de respeto o0 no en el pais a la libertad de expresion, la igualdad
frente a la ley, elecciones transparentes.

- A que grupo o comunidad se siente orgulloso de pertenecer

c. Discriminacion (Personas de 18 afios y mas de edad)
- Se ha sentido discriminado en los Gltimos 5 afios
- Motivo de discriminacion

d. Corrupcién (Solo para el jefe/a del hogar y cényuge)
- Enlos ultimos 12 meses le solicitaron, dio propinas sobornos a funcionarios
del Estado.

e. Percepcion del hogar (Solo para el jefe/a del hogar y conyuge)
- Evaluacién sobre la actual situacién econdémica de su hogar
- Evaluacién del nivel de vida de su hogar y la comunidad
- Motivo por el cual mejoré el nivel de vida de su hogar

f. Percepcion de los programas no alimentarios (Jefe/a del hogar y conyuge)
- Evaluacion sobre el grado de satisfaccion por los programas
- Evaluacién de la contribucion en la mejora del nivel de vida en su hogar

g. Nivel de vida / Situaciones adversas (Solo para el jefe/a del hogar y conyuge)
- Evaluacion del bienestar del hogar en relacién al ingreso
- Monto minimo mensual que requiere el hogar para vivir (alimentos, vestido,
etc.)
- Estabilidad o no de los ingresos del hogar
- Calificacién del hogar
- Afeccion de problemas en los uUltimos 12 meses
- Implicancia de los problemas en el hogar
- Que solucidn se dio a estos problemas
- Solucion de los problemas
- Tiempo en que se solucionaran



h. Educacion de los padres del jefe/a del hogar
- Nivel de estudios alcanzado por sus padres

XlIl. DEFINICIONES BASICAS

- Vivienda Particular.- Es todo local o recinto estructuralmente “separado e
independiente” que ocupa un edificio o una parte de él, y esta conformado por una
habitacion o conjunto de habitaciones, usada o destinada a ser habitada por una o
mas personas con o sin vinculos familiares, siempre que en el periodo de la
entrevista no se utilice para otros fines. Una vivienda particular puede servir de
alojamiento a un maximo de cinco hogares. Por excepcidn se consideran como tal a
las pensiones familiares que albergan menos de 10 pensionistas.

- Hogar.- Es el conjunto de personas, sean o0 no parientes (padres, hijos solteros,
hijos casados, hermanos, tios etc.), que ocupan en su totalidad o en parte una
vivienda, comparten las comidas principales y atienden en comun otras necesidades
vitales.

Se incluye también en este grupo a las personas a quienes el Jefe considera que
son miembros del hogar, por razones de afecto (ahijados, compadres, padrinos,
etc.). Por excepciodn, se considera hogar al constituido por una sola persona.

- Actividad Econdmica.- Es la produccién de bienes y servicios tal como han sido
establecidos en el Sistema de Cuentas Nacionales (SCN) de las Naciones Unidas.
Abarca toda la produccion de mercado y algunos tipos de produccion de no-
mercado, incluyendo la producciéon y elaboracion de productos primarios para
autoconsumo, la construccion por cuenta propia y otras producciones de activos fijos
para uso propio. Excluye las actividades no remuneradas, como las tareas
domésticas no retribuidas y los servicios voluntarios a la comunidad.

- Poblacién en Edad de Trabajar (PET).- Es aquella poblacién definida por las
normas internacionales (OIT), como apta en cuanto a edad para ejercer funciones
productivas (de 14 afios y mas de edad). Esta se subdivide en poblacion
economicamente activa (PEA) y poblacion econémicamente inactiva (PEI).

- Poblacion Econdmicamente Activa (PEA).- Comprende a todas las personas de
catorce (14) afios y mas de edad que en la semana de referencia se encontraban: i.
Trabajando, ii. No trabajaron pero tenian trabajo, iii. Se encontraban buscando
activamente un trabajo.

- Ocupado.- Para determinar que una persona se encuentra ocupada se utilizan
cuatro criterios:

i. Ocupados son las personas de 14 afios y mas de edad que estuvieron
participando en alguna actividad econémica, en el periodo de referencia.

ii. Los trabajadores dependientes, que teniendo empleo fijo, no trabajaron, la
semana anterior, por hallarse de vacaciones, huelga, licencia por enfermedad,
licencia pre y post-natal, etc., todas ellas pagadas.

iii. Los trabajadores independientes, que estuvieron temporalmente ausentes del
trabajo durante el periodo de referencia; pero, la empresa o0 negocio siguio
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funcionando.

iv. A las personas que no estuvieron en ninguna de las condiciones anteriores se
les indaga si realizaron alguna actividad econ6mica en el periodo de
referencia, al menos una hora, por lo cual recibird pago en dinero y/o especie.
El objetivo es recuperar las actividades realizadas; pero, que nho son
consideradas como trabajo por las personas.

Asimismo, en la definicién de ocupados se incluye a las personas que trabajaron 15
horas 0 mas como trabajador familiar no remunerado, a los practicantes con o sin
remuneracion y los oficiales y suboficiales de las Fuerzas Armadas y las Fuerzas
Policiales.

- Desocupado.- Segun la OIT (1983), los desocupados son todas aquellas personas,
de uno u otro sexo, que durante el periodo de referencia cumplen en forma
simultdnea con los tres requisitos siguientes:

i. Sin empleo, es decir; que no tienen ninglin empleo, como asalariado o como
independiente.

ii. Corrientemente disponible para trabajar, es decir; con disponibilidad para
trabajar en un empleo asalariado o independiente, durante el periodo de
referencia.

iii. En busca de empleo, es decir; que habian tomado acciones concretas para
buscar un empleo asalariado o independiente, en un periodo de referencia
especificado.

Este concepto abarca tanto a las personas que buscaron trabajo pero que trabajaron
antes (cesantes), como a los que buscaron trabajo por primera vez (aspirantes).
Para fines de la encuesta se considera como desocupado a las personas de 14
afios y mas de edad, que en la semana de referencia buscaron trabajo, o hicieron
gestiones para establecer un negocio por cuenta propia.

Para fines comparativos se considera como desocupados a aquellos trabajadores
familiares no remunerados que trabajaron menos de 15 horas semanales.

- Tasa de Actividad (o de Participacion).- Es la proporcion de la PEA (poblacion
econémicamente activa) respecto de la PET (poblacion en edad de trabajar). La tasa
de actividad es el indicador que mide el grado de participacién de la poblaciéon en
edad de trabajar en la actividad econdémica.

- Tasa de Empleo.- Es la proporcion de personas que se encuentran activamente
empleadas sobre el total de la poblaciébn econémicamente activa.

- Tasa de Desempleo Abierto.- Es la proporcion de personas desempleadas o
desocupadas, que estan buscando activamente un empleo, entre la PEA. Para
determinar a los desempleados abiertos se consideran las condiciones siguientes:
“Sin empleo”, “Corrientemente disponible para trabajar” y en “Busca de empleo”.

XIV. CONSTRUCCION DE LOS FACTORES DE EXPANSION
La metodologia de estimacion para procesar los datos de la Encuesta Nacional de
Hogares, involucra el uso de un peso o factor de expansion para cada registro que sera

multiplicado por todos los datos que conforman el registro correspondiente.

El factor final para cada registro tiene dos componentes:



XV.

- El factor basico de expansion y

- Los factores de ajuste por la no entrevista
El factor basico de expansion para cada hogar muestral es determinado por el disefio
de la muestra. Equivale al inverso de su probabilidad final de seleccion, el mismo que es
el producto de las probabilidades de seleccién en cada etapa.

El disefio de la muestra de la Encuesta Nacional de Hogares, involucra hasta tres
etapas de muestreo donde las unidades son seleccionadas con probabilidades
proporcionales al tamafio excepto la Ultima etapa. En la Ultima etapa se selecciona un
namero de viviendas para cada conglomerado teniendo en cuenta un intervalo de
seleccion.

Por consiguiente, los factores de expansion béasicos para la Encuesta Nacional de
Hogares 2016 son ajustados teniendo en cuenta las proyecciones de poblacion por
grupos de edad y sexo para cada mes de encuesta y niveles de inferencia propuestos
en el disefio de la muestra. Mayor detalle se encuentra en el documento anexo
“Metodologia del Calculo del Factor de Expansion Anual”.

Cabe mencionar que se podran obtener estimaciones para otros niveles de
desagregacion y su precision o confiabilidad estadistica dependera fundamentalmente
del nimero de casos u observaciones contenidas en la base de datos.

IMPUTACION

El proceso de imputacion se realiza en dos etapas:

* Primera etapa corresponde a la asignacion de las caracteristicas cualitativas a
los miembros del hogar que no informaron los médulos de educacién (cap. 300),
salud (cap. 400) y empleo (cap. 500) dejando como valor missing las variables
cuantitativas. Para la imputacion de las variables cualitativas se utiliza la técnica
del Hot Deck.

= Segunda etapa se asignan valores a las variables cuantitativas que se
registraron como valores missing (informaciéon no declarada por el informante).
Para la imputacion de las variables cuantitativas se utiliza la técnica de Matrices
Medianas de esta forma se garantiza que el valor asignado no esté influenciado
por los valores extremos.

> IMPUTACION HOT DECK (variables cualitativas)

En esta primera etapa las imputaciones se realizan a los miembros del hogar que no
informaron simultdneamente los tres médulos (300, 400 y 500), no se imputan a las
personas que informaron solo alguno de estos maodulos.

La imputacién sobre las variables cualitativas faltantes se efectia mediante el
reemplazo de las caracteristicas de informacién cualitativa de las personas que
respondieron los modulos de educacién (300), salud (400) y empleo (500) con
caracteristicas demogréficas, educativas, espaciales, socioeconémicas y temporales
similares, a estas personas se les denomina “donantes”.

Procedimiento
La imputacién a los miembros del hogar se realiza para tres grupos segun el nivel de
parentesco: jefes de hogar, conyuge y resto de miembros.

- Los donantes para la imputacion de los jefes del hogar se obtienen de la poblacion
de jefes de hogar mayores de 18 afios.
- De igual manera para la imputacion de los conyuges (esposo O esposa), se



obtienen donantes de la poblacion de conyuges (esposo 0 esposa), mayores de
12 afos.

- La imputacién del resto de miembros del hogar (hijo, yerno nuera, nietos, padres o
suegros, otros parientes y otros no parientes), se efectla a través de donantes de
una poblacion de hijos, yernos, nueras, nietos, padres o suegros, otros parientes y
otros no parientes miembros del hogar.

Caracteristicas de seleccion de los donantes

Para la seleccion de donantes para: jefes de hogar, esposas y los otros miembros del
hogar y efectuar la imputacién, se tiene en consideracion las caracteristicas y la
jerarquia siguiente:

Dominio (departamento)

Estrato socioeconomico

Edad

Sexo

Numero de miembros por hogar

Nivel educativo del jefe del hogar

Periodo (trimestre)

NogorwdhE

Orden de Seleccion
Para seleccionar un donante se ordena la base de datos de la siguiente manera:

- En el area urbana las variables de ordenamiento son: ubigeo, nimero de zona,
namero de manzana, vivienda, hogar y nimero de persona.

- En el area rural las variables de ordenamiento son: ubigeo, nimero de AER,
namero del conglomerado, nimero de vivienda, hogar, nUmero de persona.

Nota:
Ubigeo  : Departamento, provincia, distrito.
AER : Area de empadronamiento rural.

De no encontrar donantes de acuerdo con las caracteristicas sefialadas se amplia la
seleccibn al periodo anual, en segunda opcion se apertura el estrato
socioecondémico.

IMPUTACION MATRICES MEDIANAS (variables cuantitativas)

En la segunda fase de imputacion se emplea la “Imputacion por Medianas”, es decir,
se construyen matrices de valores medianos en funcién a las variables con mas alta
correlacion para la asignacion de datos faltantes y posteriormente se emiten los
listados que contengan las identificaciones del registro de hogares imputados, asi
como indicadores sobre el porcentaje imputado a nivel de cada pregunta.

Esta metodologia considera como primer nivel de correccion al conglomerado, el
segundo el distrito, el tercero la provincia, el cuarto el departamento y, por ultimo, el
nacional, estos niveles estan diferenciados si se trata del area urbana o rural. Este
procedimiento garantiza que en la mayoria de las veces la correccion se haga con
informacion de hogares que pertenecen al mismo estrato socioecondémico.

En la correccion de datos de educacion y salud se ha incluido como variable
determinante el tipo de establecimiento; es decir, si pertenece al sector publico o
privado; y en la correccibn de datos de consumo de alimentos fuera del hogar y
servicios de transporte se ha considerado, ademas, como variable determinante del
gasto, el lugar en que se efectia el consumo vy el tipo de servicio que se recibe. Asi



por ejemplo, se diferencia si se trata de alimentos consumidos en restaurantes,
ambulantes, mercados u otros; en el caso del transporte publico si éste proviene de
microbus, taxi, colectivo u otro.

XVI. DEFLACTACION

Es el proceso de transformar valores monetarios nominales en valores monetarios
reales (a precios constantes de un determinado periodo), mediante la aplicacién de un
indice de precios que elimine el efecto de los precios en el periodo de analisis.

XVII. CALCULO DE ERRORES MUESTRALES

Consiste en la elaboracion y aplicacion de un conjunto de indicadores que permitira
cuantificar los posibles errores que puedan obtenerse como consecuencia de la
seleccion aleatoria de los hogares informantes.

XVII.RESULTADOS

- Banco de datos, pagina web del INEI

- Indicadores de pobreza, segin gasto de consumo e ingreso

- Perfil de la pobreza

- Informe técnico de estadisticas sobre condiciones de vida por trimestre

- Informe técnico de estadisticas sobre genero por trimestre

- Informe técnico de estadisticas sobre tecnologia de la informacién por trimestre

- Informe técnico de estadisticas sobre la situacion de la nifiez y del adulto mayor por
trimestre

- Indicadores de presupuesto por resultado



XIX. COMISION CONSULTIVA PARA ESTIMACION DE LA POBREZA

A inicios del afio 2007, con el auspicio del Banco Mundial (BM), se convocé a un Comité
Asesor especializado para participar en la medicion de la pobreza, conformado por
representantes de organismos internacionales de organismos gubernamentales
nacionales, representantes de la comunidad académica y de centros de investigacion.
Este Comité Asesor ha estado participando regularmente cada afio en la medicion de la
pobreza.

El 13 de abril del afio 2010, mediante Resolucibn Suprema N° 097-2010-PCM,
publicado en el diario oficial EI Peruano, el Comité Asesor de Pobreza se constituye en
“Comisién Consultiva para Estimacion de la Pobreza y otros indicadores
relacionados en el pais”; cuyo objetivo es garantizar la calidad, transparencia y
confianza de la informacién en el campo de la medicion de la pobreza y otros
indicadores relacionados.

Son funciones de la Comision Consultiva:

« Asesorar en todos los procesos de medicion de la pobreza y otros indicadores
relacionados;

+ Supervisar los procesos que se adopten;

« Evaluar y validar los resultados de las estimaciones que se efectden
periddicamente;

+ Mantener reserva de los procesos de la informacién hasta antes de su
publicacion;

+ Proponer modificaciones a las metodologias, cuando sea pertinente, a partir de la
evaluacién de su validez y la experiencia internacional, siempre que se asegure la
comparabilidad en el tiempo de los indicadores.

INTEGRANTES DE LA COMISION CONSULTIVA

La Comision Consultiva esta presidida por el Jefe del Instituto Nacional de Estadistica e
Informatica (INEI) y tiene como Secretaria Técnica a la Direccion Técnica de
Demografia e Indicadores Sociales.

Integran la Comision representantes de organismos internacionales como son el Banco
Mundial (BM), Banco Interamericano de Desarrollo (BID); Institut de Recherche Pour le
Développement (IRD) del Gobierno Francés; Fondo de Poblacién de las Naciones
Unidas (UNFPA).

Los organismos nacionales que la integran son: Ministerio de Economia y Finanzas
(MEF); Centro Nacional de Alimentacion y Nutricion (CENAN); Comision Interministerial
de Asuntos Sociales (CIAS), el Banco Central de Reserva (BCR), el Consorcio de
Investigacion Econdmica y Social (CIES), GRADE, el Instituto de Estudios Peruanos
(IEP), la Mesa de Concertacion para la Lucha Contra la Pobreza, la Pontifica
Universidad Catdlica del Pera (PUCP), la Universidad del Pacifico y expertos
independientes.
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METODOLOGIA DEL CALCULO DEL FACTOR DE EXPANSION

ANUAL

Para realizar el calculo del factor de expansion anual se debe tener en cuenta las etapas de seleccion de
la muestra de la Encuesta Nacional de Hogares, a continuacion presentamos el esquema de la seleccion

de la muestra:

Figura 1. ETAPAS EN LA SELECCION DE LA MUESTRA, ENCUESTA NACIONAL DE HOGARES

2007-2016
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Como se puede apreciar la seleccion de la muestra en el area urbana se realiza en 3 etapas de
seleccion: el centro poblado, el conglomerado y la vivienda. Para el area rural se realiza dos tipos de
seleccion para los centros poblados rurales de 500 a menos de 2000 habitantes y los AER Simples en
los cuales la seleccién se realiza en 2 etapas: el conglomerado y la vivienda; y en los AER Compuestos
se realiza en 3 etapas: el conglomerado, grupo y vivienda.

FACTOR BASICO

Para realizar el calculo del factor de expansion basico primero se realizara las probabilidades de
seleccion a nivel de conglomerado teniendo en cuenta el area de encuesta. A continuacion se detalla los

procedimientos a realizar:



1.1 Area Urbana

1. Primera Probabilidad (p1): Es la probabilidad de elegir los centros poblados (UPM), esta dado

por:
pl _ Nhi *M hij
M hi
Donde:
N,;  : Muestra de UPM en el area urbana del h-ésimo departamento en la i-ésima region

natural.

M,, : Total de viviendas del area urbana del h-ésimo departamento en la i-ésima region
natural, segun el Marco.

M,; : Total de viviendas en la j-ésima UPM en el area urbana del h-ésimo departamento de la
i-esima region natural.
2. Segunda probabilidad (p2): Es la probabilidad de elegir los conglomerados, esta dada por:

D, = Ghij * Khijl
? M hij

Donde:

Gy;; - Muestra de conglomerados en el area urbana del h-ésimo departamento en la i-esima
regién natural de la j-ésima UPM.

wj - 1otal de viviendas en el I-esimo conglomerado del area urbana del h- ésimo
departamento en la i-ésima region natural de la j-ésima UPM.

M,; : Total de viviendas en la j-ésima UPM en el area urbana del h-ésimo departamento de la
i-esima regién natural.

3. Tercera probabilidad (p3): Es la probabilidad de elegir las viviendas, esta dada por:

_ khijl
Py = K
hijl
Donde:
Kyy @ Muestra de viviendas en el |-ésimo conglomerado del area urbana del h-ésimo

departamento en la i-ésima region natural de la j-ésima UPM (6 viviendas).

N



K, : Total de viviendas en el I-esimo conglomerado del area urbana del h-ésimo

departamento en la i-ésima Regién natural de la j-ésima UPM.

4. La probabilidad final (psina) estara dado por:

Pinat = P1 P2 * Ps
5. ElI FACTOR BASICO para cada conglomerado sera:

FacBasico =

P fina

1.2 Area Rural

1. Primera probabilidad (p1): Es la probabilidad de elegir los conglomerados (UPM), esta dado
por:

Donde:

G,; : Muestra de conglomerados en el &rea rural del h-ésimo departamento en la i-ésima
region natural.

M,; : Total de viviendas del area rural del h-ésimo departamento en la i-ésima region natural,
segun el Marco.

K, : Total de viviendas del I-ésimo conglomerado en el area rural del h-ésimo departamento
de la i-ésima regién natural.
2. Segunda probabilidad (p2): Se deberé tener en cuenta:

a. Centro Poblados de 500 a menos de 2000 habitantes y AER Simples
La probabilidad estara dada:

khiI
KhiI

p, =

Donde:

K. : Muestra de viviendas en el |-ésimo conglomerado del &rea rural del h-ésimo
departamento en la i-ésima regién natural (8 viviendas).



K,,: Total de viviendas en el I-ésimo conglomerado del area rural del h-ésimo
departamento en la i-ésima region natural.

b. AER Compuesto
La probabilidad estara dada por:

ShiI

p, =

A

hil
Donde:

S, . Total de viviendas del grupo seleccionado del I-ésimo conglomerado en el area
rural del h-ésimo departamento en la i-ésima region natural.

K., Total de viviendas en el I-ésimo conglomerado del &area rural del h-ésimo

departamento en la i-ésima region natural.
3. Tercera probabilidad (p3): Sélo tendra los AER Compuesto, estara dado por:

I(hil
ShiI

p; =

Donde:

K. : Muestra de viviendas en el |-ésimo conglomerado del &rea rural del h-ésimo
departamento en la i-ésima region natural (8 viviendas).

S, - Total de viviendas del grupo seleccionado del I-ésimo conglomerado en el area
rural del h-ésimo departamento en la i-ésima region natural.

4. La probabilidad final (psna) esta dada por:

» Centro Poblados de 500 a menos de 2000 habitantes y AER Simples

Pt = P1* P,
» AER Compuesto

Pinat = P ™ P2 * Ps

5. ElI FACTOR BASICO para cada conglomerado sera:

FacBasico =
p final



FACTOR DE EXPANSION TRIMESTRAL

El Factor de Expansion Trimestral tendra como nivel de inferencia la region natural y el area de
encuesta, para su construccion se trabajara a nivel de conglomerado.

A continuacién se detalla los procedimientos para la elaboracion de dicho factor:
Paso 1: Ajuste de Conglomerados Sin Informacién

Consiste en ajustar el factor basico de expansion por los conglomerados que no tuvieron respuesta de la
manera siguiente:

; L - TCMue )
FactorAjusCong = FactorBasico * ———PRATrm.
TCEnCDRAtrim

Dénde:

FactorAjusCong : Factor basico con ajuste de conglomerado.

FactorBasico : Factor basico de expansion por conglomerado.

TCMue€ prarrim - 10tal de conglomerados de la muestra por departamento, region natural, y érea de
encuesta del trimestre.

TCENC pparim - 10tal de conglomerados encuestados por departamento, region natural y area de
encuesta del trimestre.

Paso 2: Ajuste de la No Respuesta de Viviendas

El ajuste de la no respuesta se realiza cuando en el conglomerado tenemos viviendas con resultado final
rechazo y ausente, el ajuste se realizara de la siguiente manera:

- - TVMuei DRAStrim
FactorAjusNoRpta, = FactorAjusCong * =

TVEnCi _ DRAStrim

Donde:

FactorAjusNoRpta, : Factor ajustado a la no respuesta en el i-simo conglomerado.
FactorAjusCong : Factor basico con ajuste de conglomerado.

TVMUE; peariin: Total de Viviendas de la muestra del i-ésimo conglomerado por departamento, region

natural, area de encuesta y estrato socioecondémico del trimestre.

TVENC; prarnin- 10tal de viviendas encuestadas por departamento, region natural, area de encuesta y
estrato socioeconomico del trimestre.



Paso 3: Ajuste de Poblacion por regién natural y area de encuesta

El ajuste de poblacion se realiza para ajustar la poblacion a las proyecciones por region natural y area de
encuesta, para el trimestre se utiliza la proyeccion del mes medio del trimestre, el ajuste se realizara de
la manera siguiente:

POb P r OyRAtrin

FactorHogarTrim, = FactorAjusNoRpta; *
POb EXpRAtrin

Donde:

FactorHogarTrim, : Factor hogar trimestral del i-esimo conglomerado.
FactorAjusNoRpta, : Factor ajustado a la no respuesta del i-ésimo conglomerado.

Pob Proyg,i,: Poblacion Proyectada de la region natural, y area de encuesta del mes medio del
trimestre.

PObEXpearim: POblacion residente expandida de la region natural y area de encuesta del trimestre.

FACTOR DE EXPANSION ANUAL

El nivel de inferencia del Factor de Expansién Anual sera por departamento, region natural y area de
encuesta.

3.1 FACTOR HOGAR ANUAL

Este factor se utilizara para los capitulos 100 (Caracteristicas de la vivienda y hogar), capitulo 200
(caracteristicas de los miembros de hogar), capitulo 400 (salud), capitulos de gastos (601 hasta
6012), capitulo 700 (programas sociales alimentarios y no alimentarios), capitulo 800 (participacién
ciudadana) y en el archivo Sumaria.

Para elaborar el factor se trabaja a nivel de conglomerado, a continuacién se detalla los
procedimientos:

Paso 1:
Dividir el factor hogar trimestral entre 4.

FactorTrimHogar,

FactorTrimAnual, = 4

Donde:

FactorTrimAnual, : Factor Trimestral Anual del i-ésimo conglomerado.

FactorHogarTrim, : Factor Hogar Trimestral del i-ésimo conglomerado.



Paso 2: Ajuste de Poblacion por departamento, region natural, area de encuesta y estrato
socioeconémico

El ajuste de poblacion se realiza para ajustar la poblacion a las proyecciones del mes medio del afio
(Junio), por departamento, region natural, area de encuesta y estrato socioeconémico, el ajuste se
realizara de la manera siguiente:

Pob ProyAnualyg,s
PobExpAnual ji,s

FactorHogarAnual, = FactorTrimAnual, *

Donde:

FactorHogarAnual, : Factor Hogar Anual del i-esimo conglomerado.
FactorTrimAnual, : Factor Trimestral Anual del i-ésimo conglomerado.

Pob ProyAnualy,, : Poblacion Proyectada del departamento, region natural, area de encuesta y
estrato socioeconomico del mes medio del afio.

PobExpAnual .., : Poblacion Residente Expandida por departamento, region natural, area de
encuesta y estrato socioecondmico del anual.

3.2 FACTOR DE POBLACION PARA EL CAPITULO DE EDUCACION

Este factor se utiliza para el capitulo 300: Educacion.

Para la construccién del factor se realiza un ajuste de poblaciéon por departamento, area de
encuesta, sexo y grupo de edad. A continuacién se detalla los procedimientos:

Paso 1:

Los grupos de edad a utilizar para el ajuste son los siguientes:

GRUPO RANGO DE EDAD

1 0-13 aifos
2 14 - 24 ahos
3 25 - 44 aios
4 45 - 64 afos
5 65 a mas

Paso 2: Ajuste de Poblacion por departamento, region natural, area de encuesta, sexo y
grupo de edad.

El ajuste de poblacion se realiza para ajustar la poblacion a las proyecciones del mes medio del afio

(Junio) por departamento, regién natural, area de encuesta, sexo y grupo de edad de la manera
siguiente:



Pob ProyAnualg
PobExpAnual ;¢

FactorExp200,,,; = FactorHogarAnual, *

Donde:

FactorExp200,,. : Factor de Poblacion Anual ajustado por departamento, area de encuesta,
sexo Yy grupo de edad del i-ésimo conglomerado.

FactorHogarAnual,: Factor Hogar Anual del i-ésimo conglomerado.

Pob ProyAnual,, : Poblacion Proyectada del departamento, area de encuesta, sexo y grupo de
edad del mes medio del afio.

PobExpAnual . : Poblacion Residente Expandida por departamento, area de encuesta, sexo y
grupo de edad del anual.

3.2 FACTOR DE POBLACION PARA EL CAPITULO DE EMPLEO

Este factor se utiliza para el capitulo 500: Empleo e ingreso, cuestionario de los ingresos del
trabajador independiente (ENAHO.04) y cuestionario de los ingresos del productor agropecuario
(ENAHO.02).

Para la construccion del factor de empleo se realiza un ajuste de poblacién por departamento, area
de encuesta, sexo y grupo de edad. A continuacidn se detalla los procedimientos:

Paso 1:

Los grupos de edad a utilizar para el ajuste son los siguientes:

RANGO DE
GRUPO EDAD
1 14 - 24 ahos
2 25 - 44 aios
3 45 - 64 afos
4 65 a mas

Paso 2: Ajuste de Poblacion por departamento, area de encuesta, sexo y grupo de edad.

El ajuste de poblacion se realiza para ajustar la poblacion a las proyecciones del mes medio del afio
(Junio) por departamento, area de encuesta, sexo y grupo de edad de la siguiente manera:

. PobProyAnualy,
PobExpAnual e

FactorExp500,,sc = FactorExp200,,s¢



Donde:

FactorExp500,, : Factor de Empleo Anual ajustado por departamento, area de encuesta, sexo
y grupo de edad del i-ésimo conglomerado

FactorExp200,,. : Factor de Poblacion Anual ajustado por departamento, area de encuesta,
sexo y grupo de edad del i-ésimo conglomerado

Pob ProyAnual,, : Poblacion Proyectada del departamento, area de encuesta, sexo y grupo de
edad del mes medio del afio.

PobExpAnual . : Poblacion de Residentes Entrevistados Expandidos por departamento, area
de encuesta, sexo y grupo de edad del anual.



