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RESUMEN

En el Perd existe uno de los indices de pobreza méas grande de Latino América, siendo
nuestra region Ayacucho una de las mas afectadas teniendo un indice de pobreza de
40.07% y un indice de extrema pobreza y 10.6%(fuente INEI), més aun el distrito de
Vinchos uno de los més pobres que fue golpeado por la guerra interna de los afios 80s y
90s y hoy en dia aun un distrito que tiene muchas deficiencias, tanto en educacion, salud

servicios basicos, etc.

Es por ello que a finales del afio 2013 el Programa PRIDER — COFIDE con apoyo de las
Naciones unidas realiza una intervencion en el departamento de Ayacucho especificamente
el distrito de vinchos. intentando promover la educacion Financiera de los pobladores para
utilizar esta herramienta como un impulso de desarrollo Socioeconémico, brindandoles las
herramientas correspondientes (charlas, capacitaciones, monitoreo, pasantias, etc.), para

que puedan hacer posibles su metas y desarrollo integral.

El presente trabajo de investigacion, busca recoger el impacto que tuvo el programa en la
comunidad de Arizona perteneciente al distrito de Vinchos que fue una de las zonas de
intervencion del programa PRIDER — COFIDE, de esta manera se realizo el recojo de
informacion en la zona seleccionada, logrando obtener resultados favorables respecto al
impacto que tienen las UNICA del programa PRIDER — COFIDE en los beneficiarios,
aunque de igual manera se encontrd factores limitantes como el bajo nivel de educacion

para su adecuada implementacion en las zona seleccionada.

Se logro tres conclusiones principales: que el planeamiento financiero del Programa
PRIDER-COFIDE tiene Impacto considerable en el nivel de ingresos familiares
beneficiarios de la comunidad de Arizona, la cultura de ahorro del programa PRIDER-
COFIDE tiene impacto significativo en el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de
la Comunidad de Arizona y finalmente La cultura de crédito del programa PRIDER-
COFIDE tiene impacto directo en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la

Comunidad de Arizona.

Las recomendaciones finales brindadas son a fin de brindar una solucién a las limitaciones

propias de la zona Geografica.

Palabras Clave: Educacién Financiera, Nivel Socioeconémico



ABSTRACT

In Peru, there is one of the largest poverty indices in Latin America, with our Ayacucho
region being one of the most affected, with a poverty index of 40.07% and an extreme
poverty rate of 10.6% (source INEI), plus the Vinchos district one of the poorest that was
hit by the internal war of the 80s and 90s and today still a district that has many deficiencies,

both in education, health, basic services, etc.

That is why, at the end of 2013, the PRIDER - COFIDE Program with the support of the
United Nations carried out an intervention in the department of Ayacucho, specifically the
district of Vinchos. trying to promote the financial education of the residents to use this
tool as a socio-economic development impulse, giving them the corresponding tools (talks,
training, monitoring, internships, etc.), so that they can make their goals possible and

integral development.

This research work seeks to collect the impact that the program had in the community of
Arizona belonging to the Vinchos district, which was one of the areas of intervention of
the PRIDER - COFIDE program, thus gathering information in the area. selected,
achieving favorable results regarding the impact of the UNICA of the PRIDER - COFIDE
program on the beneficiaries, although limiting factors such as the low level of education

for its adequate implementation in the selected area were also found.

Three main conclusions were reached: that the financial planning of the PRIDER-COFIDE
Program has considerable impact on the level of family income beneficiaries of the
community of Arizona, the savings culture of the PRIDER-COFIDE program has a
significant impact on the level of family savings of the beneficiaries of the Arizona
Community and finally The credit culture of the PRIDER-COFIDE program has a direct

impact on the average loan of the beneficiaries of the Community of Arizona.

The final recommendations provided are in order to provide a solution to the limitations of

the geographical area.

Keywords: Financial Education, Socioeconomic Level



INTRODUCCION

La presente investigacion denominada: “Impacto de la educacion financiera del programa
PRIDER —COFIDE en el nivel socioeconémico de la Comunidad de Arizona Distrito de
Vinchos, Provincia de Huamanga, periodo 2014 - 2018”, se realizara con el objetivo de
determinar el impacto que generd la educacion financiera impartida por el Programa
Inclusivo de Desarrollo Empresarial Rural-PRIDER en el nivel socioeconomico de los
beneficiarios de la Comunidad de Arizona. Ello debido a que hoy por hoy no es un secreto
que las poblaciones méas vulnerables son aquellas pertenecientes a las zonas rurales,
individuos de escasos recursos que se encuentran en pobreza o extrema pobreza, y que en
muchas ocasiones no acceden a este tipo de educacion, por lo que no tienen conocimiento
sobre los productos financieros que existen, y también porque su produccion es muchas
veces solo de subsistencia; por lo que el programa PRIDER al tener dentro de sus objetivos
el brindar alfabetizacion y educacion financiera a las zonas mas vulnerables, y haber
elegido a dicha comunidad, se determinara en qué medida fue eficiente dicho programa y

como ayudo a mejorar la calidad de vida y nivel socioeconémico de los beneficiarios.

Dicho ello, la presente estara compuesto por lo siguiente:

Las primeras péginas contienen el indice y la introduccion. Posterior a ello de desarrolla la
primera parte, denominado planteamiento del problema; en el que se encuentra el
enunciado del problema y la formulacion del problema; es decir el problema general y

especificos.

En la segunda parte, objetivos. Se presentan los objetivos tanto general como especificos.

En la tercera parte, justificacion. Se presentan la justificacion a nivel tedrica, practica y

social de la investigacion.

En la cuarta parte, marco tedrico. En aqui se presenta el sustento tedrico de la investigacion;
y esta compuesto por marco historico, el sistema teérico, el marco conceptual y el marco

referencial; este Ultimo a nivel internacional y nacional y local.



En la quinta parte, variables e indicadores. Se encuentra compuesto por las variables y la
operacionalizacion de estas, sus indicadores y sub indicadores.

En la sexta parte, metodologia. En esta parte se presenta al tipo y nivel de investigacion a
la que pertenece la investigacion, la poblacién y muestra, las fuentes de informacion, el
disefio de la investigacion y, por ultimo, las técnicas e instrumentos que se emplearan para

la recoleccion de los datos.

En la Octava parte, los resultados, en esta parte se realizara la presentacion y andlisis de

datos, asi como la contrastacion de hipotesis

Y finalmente, las conclusiones, recomendaciones, las referencias bibliograficas y los

anexaos.



PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

1.1. Enunciado del Problema

Con el pasar de los afios “la educacion financiera ha ido cobrando gran importancia
dado que esta permite la inclusién financiera, una preocupacion clave de politica en
el desarrollo economico” (Sinha, y otros, 2013:177). Por lo cual, muchos de los
gobiernos a nivel internacional se encuentran interesados en promover la
alfabetizacion financiera y solventar programas y organizaciones que promuevan la
educacién financiera en poblaciones y jovenes de bajos ingresos. Un ejemplo de ello
se encuentra en la India, donde existe una organizacion no gubernamental que ofrece
educacion financiera y servicios para adultos y jovenes de bajos ingresos. A través de
este programa se busca mejorar el nivel social y econémico de la poblacion, por medio
de mejoras en el manejo de los recursos y servicios financieros (Sinha, y otros,
2013:179).

Por otro lado, en otros paises como en México, a dicha problemética no se le brinda
la misma importancia, lo cual se ve reflejado en el escaso empleo de productos y
servicios financieros debido al poco conocimiento, carencia de planeamiento
financiero, y a la escasa cultura tanto en ahorros y créditos; lo cual genera de alguna
manera u otra un impacto negativo en su bienestar y calidad de vida. Donde de
acuerdo a un estudio realizado por la Comision Nacional para la Proteccion y Defensa
de los Usuarios de Servicios Financieros, se determind que, de cada 100 mexicanos,

62 no cuentan con una educacion financiera adecuada. (Amezcua, y otros, 2014:21).

A nivel nacional, la situacién no dista de las presentadas lineas arriba, pues existe una
falta de educacion en el Peru que resulta muy vidente (La Republica, 2017:3). Ello
debido principalmente al limitado conocimiento y acceso a los temas de indole
financiero, teniendo que mas del 60% de la poblacion se encuentra fuera del sistema
financiero formal; es decir no cuenta con algun tipo de ahorro o credito.
(Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico, OCDE, 2016:2).
En zonas rurales el escenario es mas preocupante, debido a que muchas veces se tiene
actividades desarrolladas por agricultores y ganaderos, en su mayoria, gestionadas

integramente para subsistir, no pudiendo generar ingresos extras que efectivamente
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les permita contar con ahorros o ser entes de algln tipo de crédito; por otro lado,
también cabe mencionar que el empoderamiento de la poblacion rural para acceder a
este tipo de productos también es limitado. Hay grandes avances en cuanto a la
bancarizacion urbana, pero en lo rural, ain no se le han logrado considerar las
caracteristicas propias de esta poblacién, asi como sus codigos de comunicacion e
idiosincrasia, para hacer llegar la informacion requerida en cuanto a productos y
servicios financieros, y con ello aportes a la calidad de vida y nivel socioeconémico,
lo cual sin duda requiere ser atendido (OCDE, 2016:3).

Se tiene la existencia del Programa de Inclusién y Desarrollo Empresarial Rural
(PRIDER), es una iniciativa que busca la insercion al mercado de las familias rurales
de escasos recursos en estado de pobreza o pobreza extrema. Este proceso se inicia
con una “educacidén” financiera que consiste en capacitar en temas de gestion
empresarial y financiera, durante 3 meses, a representantes de familias rurales
agrupadas voluntariamente para conformar las denominadas Uniones de Crédito y
Ahorro - UNICA. Esta metodologia pudo llegar al Per( gracias al Programa de las
Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD), fue implementado por primera vez en
el mes 2008 en Cajamarca en convenio con la Asociacion Los Andes de Cajamarca
(ALAC), debido a la necesidad de brindar apoyo a poblaciones rurales, siendo el
objetivo, el fomentar el empleo productivo y la mejora de las condiciones de vida de
la poblacion (Webb, 2017:16).

En la region de Ayacucho el Programa de Inclusion y Desarrollo Empresarial Rural
(PRIDER) — Corporacion Financiera de Desarrollo (COFIDE), ingresé para el Gltimo
trimestre del afio 2013, siendo de interés la region, al tratarse de una zona golpeada
severamente por el periodo de violencia interna que sufrié el Perd en la conocida
época del terrorismo, lograndose identificar grandes deficiencias, teniendo como un
factor comdn, el estado de pobreza y pobreza extrema en muchas de las zonas rurales,
motivo por el cual se realiz6 una tarea de priorizacion de zonas de intervencion. Una
de las comunidades beneficiarias fue la comunidad de Arizona ubicada en el Distrito
de Vinchos, en la Provincia de Huamanga, en donde para el afio 2014 se tuvo un
namero de 93 beneficiarios a quienes se les brind6 la asesoria necesaria en cuanto a
temas como matematicas basicas (operaciones basicas, calculo de intereses),

contabilidad basica (libro caja, libro de préstamos, libro de accionistas, libro de
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ahorro, constancia de acciones, compromisos de pago), entre otros de vital
importancia con el propdsito de generar alternativas de acceso a financiamiento que
les permita solventar sus actividades productivas, creando una cultura de ahorro y
cumplimiento de pago, y sobre todo con mejorando su nivel socioecondémico reflejado

en la mejora de su calidad de vida.

De acuerdo a la metodologia de la investigacion lo que se pretende es medir el impacto
de la educacion financiera del programa PRIDER-COFIDE en el nivel
socioeconoémico de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona Distrito de Vinchos,
Provincia de Huamanga, es decir, de qué manera dicho programa apoyo en la mejora
de las condiciones de vida de dichos beneficiarios. Por lo que, de presentarse mejoras
en dicha comunidad, resultaria importante que el programa pueda ser repetido en otras

comunidades mas.

1.2. Formulacién del Problema

1.2.1. Problema general

¢Cudl es el impacto de la educacion financiera del programa PRIDER- COFIDE
en el nivel socioecondmico de los beneficiarios de la comunidad de Arizona,

Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, periodo 2014 - 2018?

1.2.2. Problemas especificos

A. (Cuél es el impacto del planeamiento financiero del programa PRIDER-
COFIDE en el nivel de ingreso familiar de los beneficiarios de la comunidad
de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, periodo 2014 -
2018?

B. ¢Cual es el impacto de la cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE
en el nivel de ahorro de los beneficiarios de la comunidad de Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018?

C. ¢Cuadl es el impacto de la cultura de crédito del programa PRIDER —
COFIDE en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la Comunidad

12



de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 -
2018?

OBJETIVOS

2.1. Objetivo general

Determinar el impacto de la educacion financiera del programa PRIDER-COFIDE
en el nivel socioecondmico de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito

de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018.

2.2.0Dbjetivos especificos

A. Analizar el impacto del planeamiento financiero del programa PRIDER-
COFIDE en el nivel de ingresos familiar de los beneficiarios de la Comunidad

de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018.

B. Explicar el impacto de la cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE en
el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018.

C. Examinar el impacto de la cultura de crédito del programa PRIDER-COFIDE
en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018.

JUSTIFICACION
3.1. Justificacion tedrica

La investigacion en el aspecto tedrico presentara gran importancia debido que el
andlisis serd realizado en base a diversas teorias existentes sobre la educacion
financiera y el nivel socioecondémico, lo cual permitira brindar una idea mucho mas
clara respecto a la problematica principal que aqueja la comunidad de Arizona;

Ademas, al ser un tema muy poco abordado, significara un antecedente importante

13



para las futuras investigaciones dado que se contribuira a la reduccion de vacios
respecto a los conocimientos con los que se cuenta actualmente dentro del contexto
abordado. Asimismo, a traves de la descripcion del programa PRIDER — COFIDE,
se pretende informar la importancia de su ejecucion y el impacto ha generado en

zonas rurales, como lo es la comunidad de Arizona.

3.2.  Justificacion practica.

A nivel practico, investigacion resultara de gran importancia debido a que aborda
una problematica de interés hoy en dia, puesto que la educacién financiera es un
tema que representan conocimientos y habilidades necesarias para poder tomar
mejores decisiones financieras con los cuales sera posible incrementar el nivel de
bienestar personal y familiar. En ese sentido no es un secreto que las poblaciones
mas vulnerables sin duda son aquellas pertenecientes a las zonas rurales, individuos
de escasos recursos que se encuentran en pobreza o extrema pobreza, y que en
muchas ocasiones no acceden a este tipo de educacion por lo que no tienen
conocimiento sobre los productos financieros que existen, y también porque su
produccion es muchas veces solo de subsistencia. El programa PRIDER-COFIDE,
brinda este tipo de asesorias a familias vulnerables con el objetivo de mejorar sus
condiciones de vida; por lo cual en la presente investigacion se realizara un analisis
basado en encuestas realizadas en afios anteriores por dicho programa, ademas se
hard una comparacion con los resultados que se obtendran de las encuestas
aplicadas en esta investigacion; lo cual resultard importante dado que se podra
determinar el impacto que presenta el programa PRIDER; y de ser favorable se
puedan implementar en muchas otras comunidades méas y mejorar la calidad de vida

de muchos otros beneficiarios en todo el Pera.

3.3.  Justificacién social

En el &mbito social, la investigacion tendra mucha importancia debido que al medir
el impacto de la educacién financiera del Programa de Inclusion y Desarrollo
Empresarial Rural (PRIDER) en el nivel socioecondémico de los beneficiarios de la
Comunidad de Arizona, se podra determinar cdmo este programa repercute en su

calidad de vida, en su nivel economico, empresarial; de forma que de ser
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beneficioso contribuird en la mejora de dicha comunidad, en cuanto a la
disminucion de la pobreza, incremento de la productividad, incremento del ingreso
familiar, etc.; lo cual significara un ejemplo a repetir en las demas comunidades.
Cabe mencionar que en la actualidad la Organizacion GRADE, es un centro de
investigacion privado, viene realizando un estudio de impacto a todo el Programa
de Inclusién y Desarrollo Empresarial Rural (PRIDER), teniendo programado la

entrega de dicho estudio para el primer trimestre del 2019.

IV. MARCO TEORICO

4.1.Marco histérico

Durante la ultima década, la mayoria de las economias de América Latina y el Caribe
han mostrado un crecimiento sostenido que ha tenido como resultado un incremento
de su clase media. A pesar de estos avances, los niveles de pobreza y desigualdad
siguen siendo altos y la exclusion financiera continda afectando a sectores, tanto de la
poblacion urbana como rural, lo que puede dificultar el futuro desarrollo econémico

y social de la regién. (Garcia, y otros, 2013:15)

En noviembre del 2012, con la firma del memorando de entendimiento entre la OCDE
y el Centro de Estudios Monetarios Latinoamericanos (CEMLA) se formaliz6 la
existencia de una cooperacion fructifera en politicas de educacion financiera. Desde
su comienzo en 1952, su objetivo principal ha sido mejorar la cooperacién entre sus
miembros, de forma que se promueva un mejor conocimiento sobre temas monetarios,
financieros y econdmicos en general. Como una extension natural a su concepcion y

objetivos, el CEMLA se ha embarcado en el campo de la educacion financiera.

El CEMLA y la OCDE empezaron su colaboracion a través de la organizacion de
conferencias regionales sobre educacién financiera en Per( (2010), Paraguay (2011)
y Surinam (2012). El exito de estos eventos, que han hecho avanzar el didlogo de
politica en materia de educacion financiera en la region, asi como los comentarios de
los miembros del CEMLA vy el creciente interés en esta area expresado por los
responsables de politicas publicas y los bancos centrales de América Latina y el

Caribe, ha conducido al desarrollo de una relacion de cooperacion mas formal para el

15



intercambio de material sobre educacion financiera, el intercambio de buenas
précticas internacionales sobre la educacion e inclusion financiera y el desarrollo de
investigacion conjunta. Ademas, este instrumento permitié el intercambio de
asesoramiento y orientacion por parte de la OCDE con el CEMLA vy sus instituciones
miembros sobre programas de educacion e inclusion financiera en América Latina y
el Caribe. Estos incluyeron programas de educacion financiera en colegios, medicion
de la alfabetizacion financiera, evaluacion de programas de educacion financiera y el

disefio y la implementacion de estrategias nacionales. (Garcia, y otros, 2013:36).

4.2 Sistema Tedrico

4.2.1. Educacién Financiera

La educacion financiera es el proceso por medio del cual se adquieren los
conocimientos y se desarrollan las habilidades necesarias para poder tomar
mejores decisiones financieras y, con ello, incrementar el nivel de bienestar

personal y familiar. (Superintendencia de Bancos, 2010:22).

Asimismo, la educacién financiera se entiende como un proceso tendente a
mejorar la competencia financiera de las personas de forma que puedan tomar
decisiones de planificacién financiera, acumulacion de riqueza, endeudamiento
y ahorro que les sean beneficiosas. Una adecuada educacion financiera deberia
dotar a los individuos de capacidad y confianza para, por ejemplo, identificar los
riesgos y oportunidades, discriminar entre diferentes alternativas, expresarse con
claridad sobre temas financieros o saber solicitar asesoramiento. (Sanchez, y
otros, 2015:18).

La educacion financiera es “el proceso por el que los consumidores o inversores
financieros mejoran su comprensién acerca de los productos, conceptos y riesgos
financieros y, por medio de informacion, instruccion y/o asesoramientos
objetivos, desarrollan las habilidades y la confianza para ser mas conscientes de
los riesgos y oportunidades financieros, para tomar decisiones informadas, saber
donde acudir si necesitan ayuda, y tomar otras acciones efectivas para mejorar

su bienestar financiero”. En definitiva, se concibe la educacion financiera como
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una trasferencia de conocimiento que permite elevar la competencia financiera
de los ciudadanos. (The Organisation for Economic Co-operation and
Development- OECD, 2005:15).

La educacidn financiera se encuentra relacionada con la dimension financiera de
las decisiones de los individuos. Esta se puede resumir de manera sencilla como
la basqueda de mecanismos que permitan a los agentes economicos, familias o
empresas, desvincular parcialmente sus flujos de gasto de los de ingresos. Hablar
de decisiones financieras es hablar de ahorro; es referirse a instrumentos que
facilitan que las personas puedan adquirir bienes duraderos a traves del
endeudamiento; pero también de productos financieros que contribuyen a la
creacion de empresas (también microempresas), haciendo posible que éstas
puedan acometer inversiones, crear riqueza y empleo y contribuir a elevar el
nivel de bienestar individual y colectivo. Y también es referirse a formulas que
permitan mantener un nivel de vida adecuado tras la etapa laboral, o que faciliten
las inversiones en capital humano antes de entrar en esa etapa. (The
Organisation for Economic Co-operation and Development- OECD,
2005:18).

Entre los aprendizajes relacionados a la educacion financiera se encuentran:
Establecer objetivos financieros, elaborar presupuestos, hacer uso adecuado de
los productos y servicios financieros (como pagos, ahorros, créditos, seguros,
pensiones, inversiones), generar ingresos, ejercer derechos y ser responsables al
adquirir un producto financiero, evaluar riesgos asociados a proveedores y
productos financieros y evitar fraudes financieros y el sobreendeudamiento.
(Banco de la Nacion, 2017:29).

4.2.2. Alcances de la educacion financiera

La Educacion Financiera tiene alcances en el ambito personal, familiar y en el

pais, y se detalla a continuacion:
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A. Personal

Porque ayuda a que la persona sepa cuidar y hacer rendir su dinero, y a utilizar
adecuada y responsablemente los productos y servicios financieros, lo que

redunda en mayor bienestar. (Superintendencia de Bancos, 2010:22).
B. Familiar

Ayuda a que la familia administre de manera mas adecuada sus recursos para
tener mayor estabilidad, mejor desarrollo y, por ende, un patrimonio.

(Superintendencia de Bancos, 2010:22).
C. Pais

La Educacion Financiera genera usuarios mas informados y exigentes, lo que
promueve la competitividad entre las instituciones y, por ello, un beneficio
directo en los mercados financieros, traduciéndose en mayor desarrollo para

el pais. (Superintendencia de Bancos, 2010:22).

4.2.3. Importancia de la Educacion Financiera

La educacidn financiera resulta de vital importancia por lo que es necesario que
sea impartido como parte de un proceso continuo a lo largo de la vida, tomando
en consideracion las diferentes necesidades de las personas segun el ciclo de la
vida; los momentos de aprendizaje, y el incremento de la complejidad de los
mercados financieros. Por ello, los programas de educacion financiera deben

responder a la diversidad de publicos objetivos.

Ademas, en cuanto a la importancia en poblaciones vulnerables es porque estas,
tienden a hacer un menor uso de los servicios y productos financieros y tener
mas complicaciones que otros al momento de administrar sus finanzas. Existe
un grupo de razones que explican lo sefialado y responden a la diversidad de este
grupo como el menor acceso al sistema financiero, dificultad en uso de
tecnologias, imposibilidad cumplir requisitos de las instituciones financieras,
falta de confianza. En consecuencia, en muchos casos estas personas viran hacia
lainformalidad. En particular, las poblaciones vulnerables tienen inconvenientes

con el acceso al crédito dado que las instituciones financieras formales solicitan
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una serie de requisitos y colaterales que no podrian presentar. Asimismo, la poca
confianza que estas personas poseen en el sistema financiero hace que acudan al
sistema financiero informal para satisfacer sus necesidades economicas y

financieras (Banco de la Nacion, 2017:33).

4.2.4. Dimensiones de la Educacién financiera

A. Planeamiento Financiero

La planeacion financiera se podria definir como el proceso que ayuda a tener
una idea més clara sobre la situacion financiera que se presenta, determinar
metas y objetivos, y desarrollar estrategias que nos guiaran hacia el logro de
esas metas. Es decir, mientras mas escasos sean nuestros recursos, mas tenemos

que cuidarlos y administrarlos de manera eficiente. (Lanzagorta, 2014).

Para poder establecer un plan financiero adecuado lo principal es determinar
los objetivos y metas que se persiguen, estos deben ser establecidos de manera
muy concreta y cuantificable ya que no es suficiente planear aisladamente lo
gue queremos, sino que también es necesario saber cuanto significa en términos
monetarios para poder cuantificar el dinero y tiempo que necesitaremos
ahorrar, debemos comenzar por imaginar que es lo que mas nos importa'y como

lograr conseguirlo. (Cruz, 2010).

- Conocimiento de productos financieros
Para desarrollar adecuadamente el planeamiento financiero, resultara
importante el conocer los productos como ahorros, créditos, tasas de

interés, etc.
- Establecimiento de objetivos y metas

Se encuentra referido a determinar lo que se quiere alcanzar tanto en el

corto como en el largo plazo, de manera concreta para poder conseguirlo.
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B. Culturade ahorro

El ahorro es la parte de nuestro ingreso que se guarda en el presente para usarlo
en el futuro. Es fundamental para la administracion financiera. Se acumula a
través de depositos periddicos durante cierto tiempo. Las instituciones formales
muchas veces pagan interés, el cual aumenta la cantidad de dinero en la cuenta;
es conveniente verificar que este interés sea igual o superior al crecimiento
promedio de los precios en la economia (tasa de inflacion) para que nuestro

dinero por lo menos conserve su valor adquisitivo. (Bonsefi, 2008:11).

La cultura del ahorro se encuentra ampliamente ligado al habito de destinar
ciertos ingresos que no se gastan como parte del ahorro de manera periddica de
tal forma que, de ocurrir alguna necesidad, eventualidad o para algin objetivo

determinado se pueda recurrir a dicho fondo como medio de soporte.

- Conocimiento de la importancia del ahorro
Solo través del conocimiento de la importancia del ahorro los agentes
seran capaces de destinar ciertos montos que cominmente eran gastados,

a un fondo para eventualidades futuras.

- Periodicidad
Resulta importante para la cultura de ahorro el determinar el periodo en
las que se llevaran a cabo los ahorros, ya que mientras mas habito de ella

se tenga, mucho mayor sera el monto al momento del retiro.

- Interés
Se refiere a la cantidad de dinero que se paga por ahorros depositados;
este es calculado dependiendo del tipo de ahorro, la tasa de interes

aplicada, el tiempo del ahorro y el monto del ahorro.

C. Culturade crédito

El crédito es dinero adquirido a través de un préstamo, que se puede usar

temporalmente. Después de un periodo de tiempo definido ese dinero debe ser
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devuelto a su propietario, generalmente pagando intereses y/o un cargo por su
uso. Las instituciones financieras pueden ofrecer varios tipos de préstamos para
diferentes necesidades. (Bonsefi, 2008:13).

La cultura de crédito se encuentra ampliamente ligado al h&bito de adquirir una
obligacion financiera, y en un tiempo establecido realizar la devolucion de dicho

dinero incluyendo los cargos o intereses.

- Acceso a créditos
Se refiere a contar con los requisitos minimos para poder acceder a algin

tipo de préstamo como, por ejemplo, ingresos, capacidad de pago, etc.

- Puntualidad en el Pago
Se refiere al pago oportuno, en la fecha establecida de acuerdo al calendario
de pago.

- Interés
Se refiere a la cantidad de dinero que se paga por un préstamo recibido; este

es calculado dependiendo de la tasa de interés, monto, y cuotas.

4.2.5. Nivel socioecondmico

El nivel socioeconomico del hogar, de acuerdo a lo mencionado por Vera-
Romero, es una variable estadisticamente significativa para explicar la inequidad

en los indicadores de ingresos, ahorros, salud (Vera-Romero, y otros, 2013).

Asimismo, se considera que el nivel socioecondmico es una estructura jerarquica
basada en la acumulacion de capital econdmico y social. Es una escala predictiva
que nos informa de manera indirecta el poder adquisitivo de una familia,
representando con esto la capacidad de una familia a acceder a un conjunto de

bienes y de estilos de vida. (Vera-Romero, y otros, 2013)

21



Por otro lado, también se considera que el nivel socioeconémico es la medida
del lugar social de una persona dentro de un grupo social, basado en varios
factores, incluyendo el ingreso y la educacion (Equipos MORI, 2008:42)

El nivel socio economico (NSE) es una forma de caracterizar estructuralmente
los mercados de productos y servicios en una sociedad; es decir un intento
clasificatorio de la poblacion segun sus posibilidades de acceso a los mismos. El
nivel socioecondémico se basa en la integracion y ponderacion de distintas
variables. Ademas, cabe mencionar que es un atributo del hogar compartido y
extensible a todos sus miembros y, por otra parte, caracteriza la insercion
econdmica del hogar en forma indirecta por el acceso potencial y la

disponibilidad real de recursos econdémicos. (Regidor, 2010:3)

Por lo que esta conceptualizacion define al nivel socioeconémico como una
integracion de dos dimensiones, una social y otra econémica, reflejada a través
de las siguientes variables:

La dimension social

Esta medida a través de la educacion de la persona que constituye el principal
sostén el hogar (PSH), conyuge y/o segundo aportante como atributo familiar; y
el nivel de cobertura medico asistencial (Regidor, 2010:3)

La dimension econémica

Estd medida a través del patrimonio del hogar, ingresos, egresos, ahorros,

inversiones, etc. (Regidor, 2010:3).
4.2.6. Clasificacion de niveles socioecondémicos
Por lo general, el nivel socioecondmico se clasifica en tres categorias

jerarquicas; el nivel alto, medio y bajo; y se ubicaran de acuerdo al acceso a

educacion, ocupacion e ingresos familiares y personales percibidos.
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4.2.7. Dimensiones del nivel socioecon6mico

Los indicadores del nivel socioecondmico se presentan de la siguiente manera:

A. Nivel de ingreso familiar

El nivel de ingreso familiar designa a todos aquellos ingresos econdémicos con
los que cuenta una familia, esto obviamente incluye al sueldo, salario o
produccion. Cabe mencionar que el nivel de los ingresos familiares determina
las condiciones de vida y el nivel social y econdmico que presenta una

familia, ademas del acceso a los servicios basicos, a la salud, educacioén, etc.

- Origen de los ingresos
Se encuentra vinculado a providencia de los recursos econémicos con
los que se cuenta; es decir sea a través de la venta de productos

agricolas, pensiones, alquileres, sueldos, etc.

- Monto méximo de ingresos percibidos mensual
Es la cantidad percibida de manera mensual que se servird para

satisfacer las diversas necesidades existentes.

- Acceso a servicios basicos
Se encuentra referido al acceso a los servicios basicos como agua,
desague, energia eléctrica. Lo cual influird en la calidad de vida y las

condiciones que presente la familia.
B. Nivel de ahorro familiar
El nivel de ahorro familiar se encuentra relacionado al nivel socioeconémico

de la familia, dado que va a depender de ello el monto o cantidad que sera

designada al consumo y cual al ahorro.
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- Monto destinado al ahorro
Es la cantidad de dinero que no es destinado al consumo, y que entra en
un fondo retirable. EI monto destinado al ahorro dependera del nivel
socioecondémico de la familia; es decir entras mayores ingresos

presente, mayor dinero disponible tendré para poder ahorrarlo.

- Motivos del ahorro
Son las razones que llevan que una familia tome la decision de destinar
un monto de dinero al ahorro; entre estos se puede encontrar a los

siguientes:

Precaucion
Se ahorra para satisfacer algunas necesidades imprevistas, como

enfermedad o alguna emergencia familiar.

Objetivo determinado
Se ahorra para llevar a cabo algun proyecto cuando se tenga la cantidad
deseada, ejemplo: para comprar algln bien (casa, bicicleta, etc.).

Inversion

Se ahorra para ganar dinero por medio de los intereses.

C. Promedio de préstamo

Un préstamo es requerido y empleado para fines convenientes, tales como
para gastos de consumo, inversion, etc. ElI promedio de préstamo es la
cantidad a la cual de un crédito a la que se puede acceder dependiendo del
nivel socioecondmico que presenta una familia; es decir, mientras mayor
sea el nivel socioeconémico se presentara mas capacidad de pago por lo que

se podré acceder a mayores niveles de credito (Jiménez, 2007: 2).

- Monto de los préstamos solicitados
Son los montos que requiere una familia de acuerdo a sus posibilidades

de pago, y de acuerdo al destino de dicho préstamo.
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4.3. Marco conceptual

Educacion financiera

La educacion financiera es el proceso por medio del cual se adquieren los
conocimientos y se desarrollan las habilidades necesarias para poder tomar mejores
decisiones financieras y, con ello, incrementar el nivel de bienestar personal y

familiar. (Superintendencia de Bancos, 2010:22).

Planeamiento financiero

Es el proceso que ayuda a tener una idea mas clara sobre la situacion financiera que
se presenta, determinar metas y objetivos, y desarrollar estrategias que nos guiaran

hacia el logro de esas metas. (Lanzagorta, 2014).

Cultura de ahorro

Es el habito de destinar ciertos ingresos que no se gastan como parte del ahorro de
manera periddica de tal forma que, de ocurrir alguna necesidad, eventualidad o para
algin objetivo determinado se pueda recurrir a dicho fondo como medio de soporte.
(Bonsefi, 2008:11)

Nivel socioeconémico

Es una estructura jerarquica basada en la acumulacién de capital econémico y social.
Es una escala predictiva que nos informa de manera indirecta el poder adquisitivo de
una familia, representando con esto la capacidad de una familia a acceder a un

conjunto de bienes y de estilos de vida. (Vera-Romero, y otros, 2013).

Créditos

El crédito es dinero adquirido a través de un préstamo, que Se puede usar
temporalmente. Después de un periodo de tiempo definido ese dinero debe ser

devuelto a su propietario. (Bonsefi, 2008:13).
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PRIDER

Denominado Programa de Inclusién y Desarrollo Empresarial Rural (PRIDER), es
una iniciativa que busca la insercion al mercado de las familias rurales en situacién
de pobreza y pobreza extrema. (Corporacion Financiera de Desarrollo S.A. -
COFIDE, 2014:33).

UNICA

La union de Crédito y Ahorro (UNICA), son organizaciones de hecho, conformados
por 10 a 30 pobladores de una misma comunidad. Las mismas que se agrupan
solidariamente para apoyarse en la gestion de actividades economicas que beneficien

servicios de ahorro y crédito a sus socios. (COFIDE, 2010:41).

Ahorro

Es la cantidad de dinero que una persona deposita en calidad de ahorro, de forma

voluntaria y de acuerdo a su capacidad econdmica. (PRIDER, 2016:12).

Préstamo

Consiste en otorgar créditos rapidos y oportunos, en condiciones financieras
adecuadas (monto, plazo, interés) para diversas actividades: produccién, comercio,

industria, servicios y gastos familiares. (PRIDER, 2016:14).

4.4. Marco Referencial

4.4.1. Internacionales

Quintero (2014), en su investigacion titulada: “Educacion economica y
financiera en Colombia desde la perspectiva del desarrollo humano”. (Tesis de
pre grado). Perteneciente a la Universidad Santo Tomas. Bogota, Colombia. Esta
investigacion presenta como fin principal el brindar una propuesta educativa

desde una Odptica de desarrollo humano. Por lo cual se desarroll6 una
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metodologia de enfoque cuantitativo y nivel descriptiva propositiva. La muestra
fue intencional, dado que no presenta un nimero exacto, a quienes se les aplico
los instrumentos de la encuesta y la entrevista. El autor concluyé con lo
siguiente: al realizar la propuesta educativa econdémica y financiera se determind
que las entidades financieras y educativas no brindan medios para comprender
de qué modo invertir el dinero y las acciones adecuadas que permitan alcanzar
una estabilidad econdémica. Esta investigacion esboza de informacion a la

presente.

Olin (2014), en su tesis denominada: “La educacion financiera como base para

’

la toma de decisiones personales de inversion”. (Tesis de post grado). Que
pertenece a la Universidad Auténoma de Querétaro. Santiago de Querétaro,
México. Este estudio presenta como finalidad el conocer la influencia de la
educacion financiera en la toma de decisiones de inversion de estudiantes de la
FCA y UAQ. Para lo cual la metodologia empleada por el autor fue de enfoque
cuantitativo, y de disefio no experimental transversal. La muestra de estudio
fueron 185 estudiantes elegidos mediante un muestreo probabilistico, a quienes
se les aplicd una encuesta. Las conclusiones fueron: que la educacion financiera
presenta mucha influencia en la toma de decisiones de inversion dado que p-
valué presenta un valor de 0.1 superior al nivel de significancia. Ademas,
también se determind que las razones por las cuales invierten son debido a que
el 53% no presentan conocimiento o habilidades para tomar decisiones de ese
tipo; el 22% porque no confia en las instituciones financieras, el 10% por
indecision. Esta investigacion brinda un mayor enfoque respecto a la primera

variable.

Huchin, y otros (2013), en su estudio desarrollado “La educacion financiera en
estudiantes de educacion basica, un diagndstico comparativo entre escuelas
urbanas y rurales”. Perteneciente a la Revista Ciencias Estratégicas. Medellin,
Colombia. Esta investigacion tiene como objetivo principal el conocer y
comparar el nivel de educacion financiera entre dos escuelas y con los resultados
obtenidos de ello brindar una propuesta. Para lo cual se emple6 una metodologia

de nivel exploratorio, descriptivo y de disefio no experimental transversal. La
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muestra estuvo compuesta por un total de 169 estudiantes de una escuela rural y
urbana; a quienes se les aplicd un cuestionario que incluia 35 items de opcion
multiple. Se concluyo con: de acuerdo a la escala empleada, los estudiantes
poseen conocimientos aceptables respecto a la educacion financiera. Ademas,
también se determind diferencias significativas entre las escuelas de estudio
como en cuanto al tipo de escuela, el sexo, la escolaridad de los padres, etc. Esta
investigacion presenta un aporte dado que establece una realidad rural similar al

del presente estudio.

Polania, y otros (2016), en su tesis denominada: “La cultura financiera como el
nuevo motor para el desarrollo economico en Latinoamérica”. (Tesis de post
grado). Perteneciente a la Universidad EAN. Colombia. Esta investigacion
presenta como fin fundamental identificar aspectos relacionados a la deficiente
educacidn financiera y el impacto en la poblacién de Colombia; por lo cual la
metodologia empleada pertenece a un enfoque mixto y de disefio no
experimental transversal. La muestra estuvo comprendida por 100 personas que
manejan algun tipo de producto financiero; el instrumento de la recoleccion de
los datos fue mediante cuestionarios. Las conclusiones fueron: que el nivel de
educacion repercute en la cultura financiera; es decir, mientras mayor
conocimiento se presente, ello se vera reflejado en una mejor toma de decisiones
en inversion eficiente y mayores niveles de ingresos; ademas también se pudo
determinar que la cultura financiera repercute en el nivel de vida de los
colombianos. Esta investigacion muestra la importancia de una educacién y
cultura financiera para una adecuada toma de decisiones, por lo cual representa

un antecedente importante.

4.4.2. Nacionales

Arracue, y otros (2014), en su investigacion titulada: “Propuesta de modelo de
Banca Comunal para la Inclusion financiera y el desarrollo de Comunidades
Rurales”. (Tesis de pre grado). Perteneciente a la Universidad Catolica Santo
Toribio de Mogrovejo. Chiclayo. Esta investigacion presenta como fin
fundamental el proponer un modelo de Banca comunal para la inclusion

financiera; para lo cual emple6 una metodologia de enfoque cualitativo y nivel
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descriptivo. La muestra estuvo compuesta por 127 pobladores del distrito de
Crujillo que fueron elegidos mediante un muestreo estratificado. Los
instrumentos para la recoleccion de datos fueron en la guia de analisis
documental y el cuestionario. Las conclusiones fueron: que la propuesta tuvo
una estructura compuesta por tres etapas; la primera enfocada al
empoderamiento y educacion financiera, la segunda; que brinda una propuesta
de la conformacion y consolidacion de los Bancos Comunales y la tercera,
dirigida al seguimiento y asesoramiento de los pequefios negocios. Ademas,
también se determind que la produccion del 67.1% de los encuestados se
encuentra destinado al autoconsumo y solo el 3.1% lo destina a la venta, por lo
cual el 85% menciond que no le interesa obtener un crédito dado que no cuenta
con los recursos para poder hacer frente a esa obligacion. Esta investigacion
presenta un enfoque similar al de la presenta por lo cual representa importante

para un posible contraste de los resultados.

Su-Lay, y otros (2015), en su tesis desarrollada: “Las uniones de crédito y
ahorro (UNICA): Modelo de Inclusion Financiera de Funder Peru en la region
Lambayeque”. (Tesis de post grado). Que pertenece a la Pontificia Universidad
Catolica del Perd. Lima, Peru. Esta investigacion presenta como objetivo
fundamental analizar si el modelo de inclusion financiera implementado en la
region Lambayeque por la ONG Funder Peru tuvo un impacto en el manejo de
sus recursos de los pobladores de la region mencionada; para lo cual la
metodologia establecida fue de enfoque cualitativo; cuya recoleccion de datos se
dio a traves de la entrevista, la encuesta y el analisis documental. Cabe
mencionar que la muestra estuvo compuesta por 36 UNICA ubicadas en 12
distritos, que contenian a un total de 92 socios de UNICA. Las conclusiones a
este estudio son las siguientes: los microcréditos otorgados por las UNICA han
generado un gran impacto en cada una de las familias generando una mejora en
su calidad de vida, sea a través de apoyo para la solucion de urgencias o en la
generacion de ingresos. En valores porcentuales, el 65% de los encuestados se
encuentran muy contentos respecto a su UNICA, el 33% se encuentra solo
contento; y el 2% no se encuentra ni contento ni descontento. Esta investigacion
permite a la presente, tener un mayor enfoque respecto a un modelo de

Educacion e inclusion financiera a través de un programa mediante UNICA, lo
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cual representa un antecedente importante para la discusion de resultados en lo

posterior.

Pérez (2017), en su estudio denominado: “Inclusion financiera y educacion en
el departamento de Junin”. (Tesis de pre-grado). Perteneciente a la Universidad
Continental. Huancayo, Peru. Esta investigacion presenta como fin fundamental
analizar el impacto que generara la educacion en la inclusién financiera en la
region de Junin; para lo cual se estableci6 una metodologia de enfoque
cuantitativo, nivel correlacional explicativo y disefio no experimental. Ademas,
la muestra estuvo establecida por instituciones financieras supervisadas por la
SBS. Finalmente, las conclusiones a las que llegé el autor fueron: La educacién
representa un factor importante en el crecimiento de la region, lo cual repotencia
los conocimientos referentes a la inclusion financiera, a través de un p- valué
igual a 0.00 inferior al nivel de significancia al 99%, muestra que existe gran
impacto entre variables. Este estudio permite un mayor enfoque respecto a una

de las variables de estudio.

Sumari (2016), en su tesis titulada: “Factores determinantes de la educacion
financiera en personas adultas de la urbanizacién San Santiago de la Ciudad de
Juliaca, periodo 2015”. (Tesis de pre grado). Que pertenece a la Universidad
Peruana Union. Este estudio tiene como objetivo fundamental el determinar los
factores determinantes de la Educacién Financiera en personas adultas de la
urbanizacion mencionada, para lo cual se establecié una metodologia de enfoque
cuantitativo, nivel correlacional explicativo y disefio no experimental
transversal. La muestra estuvo compuesta por 313 personas adultas de la
Urbanizacion San Santiago a quienes se les aplicd un cuestionario. Las
conclusiones a la investigacién fueron: se determind que los factores que
influyen en la educacion financiera son la capacidad de ahorro, los habitos de
compray uso, y el conocimiento de productos financieros; ademas se determing
que la significancia de la capacidad de ahorro es alta (17.01) lo cual explica su
importancia en el modelo Tobit, el nivel de conocimiento influye de modo
directo en la educacién financiera dado que la t-student es igual a 0.27 lo cual
representa relevancia en el modelo Tobit, y de la misma forma el nivel de

conocimiento con un valor de 2.07. Esta investigacion presenta la importancia
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de la educacion financiera y los factores que influyen en ella, por lo cual
representa un importante aporte a la presente.

Bamberger (2014), en su investigacion: “Efectos de la inclusion financiera para
los programas sociales en el Per( durante el afio 2007-2072”. (Tesis de post
grado). Perteneciente a la Universidad San Martin de Porres. Lima, Peru.
Establecer de qué manera el proceso de inclusion financiera contribuye de modo
positiva en los programas sociales a favor de los sectores mas excluidos en Peru.
La metodologia establecida para tal fue de enfoque cuantitativo, disefio no
experimental y nivel descriptivo correlacional explicativo. La muestra estuvo
compuesta por 19 funcionarios de diversos programas sociales y financieras
elegidos aleatoriamente. Las conclusiones fueron las siguientes: los principales
indicadores en la inclusion financiera se encuentran en los ahorros,
microcréditos, seguros, los cuales presentan un impacto en la calidad de vida de
las personas y la reduccion de la pobreza. Ademas, también se determind que la
inclusién financiera contribuye de modo positivo en los proyectos sociales de
los sectores mas excluidos del Peru. Esta investigacion presenta un enfoque mas
general respecto la inclusion y educacion financiera, lo cual esboza de

informacidn a la presente.

4.4.3. Local

No se presentan estudios previos en el ambito local a la presente investigacion.

V. HIPOTESIS

5.1. Hipotesis General

La educacion financiera del programa PRIDER-COFIDE tiene un impacto positivo en

el nivel socioecondmico de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de

Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018.
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5.2. Hipotesis Especificas

A. El planeamiento financiero del Programa PRIDER-COFIDE tiene Impacto
considerable en el nivel de ingresos familiares de los beneficiarios de la
Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo
2014-2018

B. La cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE tiene impacto significativo
en el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018.

C. La cultura de crédito del programa PRIDER-COFIDE tiene impacto directo en el
promedio de préstamo de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito
de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018.

VI. VARIABLES E INDICADORES

6.1. Variables
Variable Independiente Variable Dependiente
Educacion financiera Nivel socioeconémico
Planeamiento financiero Nivel de ingreso familiar
Indicadores Cultura de ahorro Nivel de ahorro familiar
Cultura de credito Promedio de Préstamo
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6.2.0peracionalizacion de variables

Tabla 1. Operacionalizacién de las variables

Variables Definiciéon Conceptual Dimensiones Indicadores Instrumentos Escala de
medicion
La educacion financiera es el Conocimiento de productos
proceso por medio del cual se Planeamiento financieros
adquieren los conocimientos y se financiero Establecimiento de objetivos y
desarrollan  las  habilidades metas
. necesarias para poder tomar Conocimiento de la importancia
Educacion . S . .
financiera mejores d_ecmones fmanm_eras Y, Cultura de ahorro de_l aho_rro
con ello, incrementar el nivel de Periodicidad
bienestar personal y familiar. Interés
(Superintendencia de Bancos, Acceso a créditos
2010:22). Cultura de crédito Puntualidad en el pago e
- andlisis documental
Interés Escala
El nivel socioecondmico es una Origen de los ingresos Cuestionario Politomica
estructura jerarquica basadaen ~ Nivel de ingreso Monto méaximo de ingresos 1: Si, 2: Regular
la acumulacién de capital familiar percibidos mensualmente y 3:No
econémico y social. Es una Acceso a servicios basicos
escala predictiva que nos Nivel de ahorro Monto destinado al ahorro
Nivel informa de manera indirecta el familiar Motivos del ahorro
socioeconémico  poder adquisitivo de una
familia, representando con esto
la capacidad de una familia a Promedio de Monto de los préstamos
acceder a un conjunto de préstamo solicitados

bienes y de estilos de vida.
(Vera-Romero, y otros, 2013)

Fuente: Marco Teérico
Elaboracion propia



VII. METODOLOGIA

7.1.

7.2.

Tipo y nivel de investigacion

7.1.1. Tipo

De acuerdo al propdsito de la investigacion, el presente estudio sera de tipo
aplicada, dado que “se buscara solucionar un problema o mejorar una situacion
actual, a través de la formulacion de una propuesta y el apoyo de teorias
cientificas” (Hernandez, y otros, 2014:42).

De tal manera, en la investigacion se establecera el programa PRIDER- COFIDE
y se determinard el impacto que tendra en el nivel socioeconémico de los
beneficiarios de la comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014 - 2018.

7.1.2. Nivel

Dado la finalidad del presente estudio el nivel de la investigacion se ubica en el
nivel descriptivo y explicativo, dado que buscara especificar las caracteristicas
y el perfil de las unidades de estudio y explicar las incidencias de las mismas

segun la situacion actual. (Hernandez, y otros, 2014:98).

En tal sentido, se buscara describir la situacion actual de la educacion financiera
y el nivel socioeconémico de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona, y la
situacion posterior de estos, luego de la aplicacién del Programa PRIDER-

COFIDE. Y se realizara una explicacion sobre un antes y después del programa.

Poblacion y muestra

7.2.1. Poblacién

La poblacion es considerada como el conglomerado del total de unidades de
medida que concuerdan con las especificaciones de estudio (Hernandez, y
otros, 2014:174). En este sentido la poblacién en la presente investigacion se

encontrard establecida por el total de los beneficiarios de la comunidad de



Arizona, distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga en el periodo 2014 - 2018,
que son un total de 63 personas, y se detallan a continuacion:

Tabla 2. Poblacion

Total
Mujeres 44
Varones 19
TOTAL 63

Fuente: Programa Inclusivo de Desarrollo Empresarial Rural (PRIDER)

Elaboracion propia

7.2.2. Muestra

La muestra es un subconjunto de una poblacién que refleja sus caracteristicas y
se caracteriza por ser representativo (Hernandez, y otros, 2014:175). En ese
sentido, para la determinacion de la muestra del presente estudio, se realizara a
través de un muestreo no probabilistico-censal, es decir, se estudiara la poblacion
segun los criterios de exclusion. Por lo tanto, para el presente estudio, la muestra
estara compuesta por los 63 beneficiarios de la comunidad de Arizona, distrito

de Vinchos, Provincia de Huamanga en el periodo 2014 - 2018.

Criterios de inclusion

- Residir en la zona donde funciona la UNICA.
- Ser persona natural (hombre o mujer)
- Ser mayor de 18 afios

- No pertenecer a otra UNICA
Criterios de Exclusion

- Noresidir en la zona donde funciona la UNICA.
- Ser menor de 18 afos
- Pertenecer a otra UNICA

- No continuar en la UNICA
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7.3. Fuentes de informacién

7.3.1.Fuentes Primarias

En el presente estudio, las fuentes primarias que se emplearan seran las obtenidas
a traves de la guia de analisis documental respecto a la informacion registrada
de las fichas socioecondmicas realizada por el programa PRIDER; ademas de

los datos obtenidos del cuestionario de la presente investigacion.

7.3.2. Fuentes Secundarias
Las fuentes secundarias que se emplearan en la investigacion seran los
siguientes: Libros, tesis, revistas especializadas, articulos cientificos, informes

de investigacion, folletos, modulos de talleres, entre otros.

7.4. Disefio de investigacion

La investigacion presentard un disefio No experimental, dado que no se genera
ninguna situacion, sino que se observan situaciones ya existentes, no provocadas
intencionalmente en la investigacion por quien la realiza. Asimismo, es transversal
dado que su propdsito es describir variables y analizar su incidencia e interrelacion en

un momento dado (Hernandez, y otros, 2014: 149-150).

El disefio podria presentarse de la siguiente manera:

Donde:
G = Muestra de estudio

O = Mediciones de las Variables

X = Explicaciones
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7.5.

Técnicas e instrumentos

7.5.1. Técnicas

Las técnicas de investigacion se refieren a los procesos de recoleccion de datos,
que implican elaborar un plan de procedimientos de manera detallado que
permitan lograr el objetivo (Hernandez, y otros, 2014: 198). Dado ello, las
técnicas que se emplearan en el presente estudio seran la encuesta y el analisis

documental.

La encuesta

La encuesta es una técnica de recoleccion de informacion que permite captar la
opinion y percepcion de la muestra de estudio para poder responder a los

objetivos propuestos a través de una serie de items.

El analisis documental

El analisis documental es una técnica de recoleccion de datos que permite al
investigador captar ciertos aspectos de importancia para la investigacion
mediante la indagacion y el apoyo de la guia.

7.5.2. Instrumentos

Se le denomina instrumentos a los medios materiales que utiliza el investigador
con el objetivo de recolectar informacion valiosa para el desarrollo de la

investigacion (Hernandez, y otros, 2014:217).

Cuestionario

Los cuestionarios son un conjunto de items estructurados con opciones multiples
a través de los cuales es posible recopilar informacion de sobre la muestra de
estudio; ademas presenta la particularidad de que son llenados sin ayuda ni
intervencion directa del investigador. En ese sentido, para la presente
investigacion, el cuestionario sera elaborado para medir la eficacia del Programa,

por lo que serd aplicado posterior a ello. Asimismo, vale mencionar que esta
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VIII.

constara de un total de 28 items estructurados, medidos a través de una escala

politémica (1= si, 2=Regular y 3=No).

Guia de analisis Documental

La guia de andlisis documental son un conjunto de items estructurados de
acuerdo a los objetivos de la investigacion que permiten determinar aspectos
mediante un analisis y la observacion; cabe mencionar que las guias de analisis
documental son llenadas por el investigador. En ese sentido, en el presente
estudio, la guia de analisis documental servira para contrastar los resultados

obtenidos en el 2018 con la base de datos existente del afio 2014.

RESULTADOS

8.1. PRESENTACION, ANALISIS E INTERPRETACION DE RESULTADOS

8.1.1. Presentacion

Los cuestionarios se realizaron a 63 Pobladores beneficiarios del Programa
PRIDER (COFIDE) de la Comunidad Arizona del Distrito de Vinchos,
Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018, con la finalidad de recopilar

informacion que valide la investigacion.

8.1.2. Confiabilidad de Instrumento

Para garantizar la confiabilidad del cuestionario que se realizada a los pobladores
de la muestra, se realizo el analisis de Alfa de Cronbach. Dando como resultado
0.779 que es mayor al rango establecido de 0.7, que se tiene un alto nivel de
confiabilidad para una investigacion, se tomo como base 63 cuestionarios con

28 preguntas para determinar la fiabilidad de la prueba.
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TABLA N° 01

En resumen, se realiz6 63 encuesta a los beneficiarios del Programa PRIDER

Casos N %
Validos 63 100
Excluido 0 0

Total 63 100

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia
TABLA N° 02
Prueba de alfa de Cronbach a los datos de la encuesta realizada beneficiarios del
Programa PRIDER

Alfa de N de
Cronbach Elementos
0.840 28

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

De esta manera, dando con estos resultados la confiabilidad respectiva a la

encuesta realizada a nuestra muestra.

8.1.3 Anadlisis e Interpretacion de Datos

Para la realizacion de este estudio se aplico cuestionarios a los beneficiarios del
del programa PRIDER - COFIDE de la comunidad de Arizona, dado a conocer
datos muy importantes en relacion a la Alfabetizacion financiera y el nivel
socioeconomico.

Posteriormente, se analizaron las respuestas de los beneficiarios del del
programa PRIDER - COFIDE de la comunidad de Arizona, agrupados en las
categorias propuestas para la variable Alfabetizacion Financiera y Nivel

socioecondmico.
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TABLA N° 03

Sexo de los beneficiarios del programa PRIDER - COFIDE

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Femenino 44 69,8 69,8 69,8
Masculino 19 30,2 30,2 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 01

SEXO

40

Frecuencia
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Masculino

Femenino

SEXO

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 03 y Grafico N° 01, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta sobre el Sexo de los beneficiarios del programa PRIDER - COFIDE se
muestra que el 69.84% (44) son mujeres y el 30.16% (19) son varones dando a
ver una marcada preferencia del sexo Femenino en la participacion del
Programa. Esto resultante que el programa PRIDER impulsa el empoderamiento
e inclusion de la mujer en sus charlas de capacitacion al inicio del proceso de
constitucion de las UNICA

40



TABLA N° 04

Edad de los beneficiarios del programa PRIDER - COFIDE

: _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
18a30 12 19,0 19,0 19,0
31a50 41 65,1 65,1 84,1
50 a MAS 10 15,9 15,9 100,0
Total 63 100,0 100,00

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 02
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 04 y Grafico N° 02, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta sobre la edad de los beneficiarios del programa PRIDER — COFIDE,
se muestra que el 19.05% (12) tienen entre 18 y 30 afios, el 65.08% (41) tienen
entre 31 y 50 afios y 15.87%(10) tienen mas de 51 afios, esto nos da a conocer
que en su mayoria las UNICA estan constituidas por persona en edad Adulta y

economicamente activos que facilita las actividades y desarrollo de la UNICA
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TABLA N° 05

Actividad a la que se dedican los beneficiarios del programa PRIDER

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Agricultura 12 19,0 19,0 19,0
Ganaderia 36 57,1 57,1 76,2
Comercio 12 19,0 19,0 95,2
Otros 3 4.8 4.8 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 03
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 05 y Grafico N° 03, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta sobre la actividad economica de los beneficiarios del programa
PRIDER — COFIDE, se muestra que el 19.05% (12) se dedican a la agricultura,
el 57.14% (36) se dedican a la ganaderia, el 19.05%(12) se dedican a el comercio
y el 4.76% (3) a otras actividades, dando a ver una mayor inclinacion a las
actividades de ganaderia por parte de los socios de las unicas, siendo el comercio

y la ganaderia las actividades que prosiguen como principales.
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TABLA N° 06

¢Usted tiene conocimiento de lo que significa ahorro?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 60 95,2 95,2 95,2
Regular 2 3,2 3,2 98,4
No 1 1,6 1,6 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 04
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¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el ahorro?

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Andlisis

En la Tabla N° 06 y Grafico N° 04, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el ahorro? se muestra que
el 95.24% (60) si tiene conocimiento, el 3.17% (2) tienen un conocimiento
regular y el 1.59% (1) no tiene conocimiento, podemos ver que la gran mayoria
cuenta con conocimientos referidos a ahorro siendo este uno de los conceptos

mas importantes en la educacion financiera
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TABLA N° 07

¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el préstamo?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 59 93,7 93,7 93,7
Regular 3 4,8 4,8 98,4
No 1 1,6 1,6 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 05
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¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el préstamo?

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Andlisis

En la Tabla N° 07 y Grafico N° 05, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el préstamo? se muestra
que el 93.65% (59) si tiene conocimiento, el 4.76% (3) tienen un conocimiento
regular y el 1.59% (1) no tiene conocimiento, de la misma manera los resultados

nos demuestran que la gran mayoria tiene asimilado el concepto de Préstamo

que es otro de los principales conceptos en la Educacion Financiera.
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TABLA N° 08

¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa los intereses?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 18 28,6 28,6 28,6
Regular 37 58,7 58,7 87,3
No 8 12,7 12,7 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 06
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Andlisis

En la Tabla N° 08 y Grafico N° 06, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa los intereses? se muestra

que el 28.57% (18) si tiene conocimiento, el 58.73% (37) tienen un conocimiento

regular y el 12.70% (8) no tiene conocimiento, aqui vemos que la percepcion del

concepto de Interés a comparacion con los dos conceptos anteriores (Ahorro y

préstamo), aln no esta asimilado del todo y el programa tiene aun dificultades

con la ensefianza de este concepto .
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TABLA N° 09

¢Ud. tiene establecido objetivos y metas para su futuro?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 52 82,5 82,5 82,5
Regular 7 11,1 11,1 93,7
No 4 6,3 6,3 100,0
Total 63 100,0 100,0
Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia
GRAFICON°7
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Andlisis

En la Tabla N° 09 y Grafico N° 07, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢ Ud. tiene establecido objetivos y metas para su futuro? se muestra que
el 82.54% (52) si tiene establecido, el 11.11% (7) tienen regularmente

establecido y el 6.35% (4) no tiene establecido, resulta que la gran mayoria de

beneficiarios manifiestan tener metas y objetivos para el futuro como parte de su

desarrollo econémico, pero existe un gran porcentaje que desconoce el proceso

para lograr estas metas y objetivos.
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¢Ud. sabe cdmo lograr estas metas y objetivos?

TABLA N° 10

Si 26 41,3 41,3 41,3
Regular 33 52,4 52,4 93,7
No 4 6,3 6,3 100,0
Total 63 100,0 100,0
Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia
GRAFICO N° 8
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia
Analisis

En la Tabla N° 10 y Grafico N° 08, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. sabe como lograr estas metas y objetivos? se muestra que el
41.27% (26) si tiene sabe, el 52.38% (33) sabe regularmente y el 6.35% (4) no
sabe, como se muestra en él grafico. Aqui podemos ver que la mayoria de los
beneficiarios conocen regularmente o no saben como lograr sus metas y
objetivos, esto debido a que aun la gran mayoria de beneficiarios no forma parte
de la segunda etapa del programa referida a los emprendimientos.
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TABLA N° 11

¢Ud. sabe lo importante que es el ahorro?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 58 92,1 92,1 92,1
Regular 5 7,90 7,90 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 09
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 11 y Grafico N° 09, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. sabe lo importante que es el ahorro? se muestra que el 92.06%
(58) si sabe la importancia, el 7.94% (5) consideran regular la importancia, se
demuestra que la concientizacién sobre la importancia del ahorro por parte del

programa PRIDER a los beneficiarios logra impactar de manera positiva en la

actitud respecto al ahorro.
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TABLA N° 12

¢Ud. conoce cada una de las herramientas que emplea la UNICA para

registrar los ahorros de los socios?

' _ ) Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 8 12,7 12,7 12,7
Regular 49 77,8 77,8 90,5
No 6 9,5 9,5 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 10
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 12 y Grafico N° 10, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. conoce cada una de las herramientas que emplea la UNICA para
registrar los ahorros de los socios? se muestra que el 12.70% (8) si conoce, el
77.78% (49) tienen un conocimiento regular y el 9.52% (6) no tiene
conocimiento, podemos ver que las personas que conocen adecuadamente el
manejo de libros contables de la UNICA es minimo, esto debido al bajo nivel
educativo de la mayoria de los socios que denota en el conocimiento regular de

las herramientas necesarias para el registro de actividades de las UNICA.
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TABLA N° 13

¢Ud. Tiene establecida fechas para ahorrar en la UNICA?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 63 100,00 100,00 100,0
Regular 0 0 0 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 11
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Fuente: Cuestionario

Elaboracion: Propia
Anélisis
En la Tabla N° 13 y Grafico N° 11, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. Tiene establecida fechas para ahorrar en la UNICA? se muestra
que el 100.00% (63) si tiene establecido una fecha para ahorrar en la UNICA.
Estos resultados son debido a que las UNICA en su capacitacion de constitucion
son orientadas a establecer fechas fijas para sus reuniones que es donde realizan

sus ahorros o aportes.
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TABLA N° 14

¢En su UNICA se establecieron cuotas obligatorias?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 63 100,00 100,00 100,0
Regular 0 0 0 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 12
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Andlisis

En la Tabla N° 14 y Grafico N° 12, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢En su UNICA se establecieron cuotas obligatorias? se muestra que el

100.00% (63) si tiene establecido cuotas obligatorias para ahorrar en la UNICA.

Estos resultados son debido a que las UNICA en su capacitacion de constitucion

son orientadas a establecer cuotas mensuales obligatorias para los socios, todo

esto con el fin de desarrollar un habito de pagos periodicos.
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TABLA N° 15

¢ Cudl es el monto de la Cuota?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
10 63 100,00 100,00 100,0
20 0 0 0 100,0
30 0 mas 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 13
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Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 15 y Grafico N° 13, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢ Cudl es el monto de la Cuota? se muestra que el 100.00% (63) si tiene
fijado una cuota de S/ 10.00 Soles mensuales. Las UNICA son libres de
establecer las cuotas fijas de aportes mensuales siendo el monto minimo 10 soles.

El distrito de Vinchos en general trabaja con este monto debido a sus bajos

recursos a comparacion de otros distritos de la region.
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TABLA N° 16

¢Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de los ahorros?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 9 14,3 14,3 14,3
Regular 35 55,6 55,6 69,8
No 19 30,2 30,2 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 14
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 16 y Grafico N° 14, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢/Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de los
ahorros? se muestra que el 14.29% (9) si tienen conocimiento, el 55.56% (35)
tienen un conocimiento regular y el 30.16% (19) no tiene conocimiento, como
se habia demostrado en cuadros anteriores existe aun dificultades con el
concepto de interés y su correcto calculo, esto debido principalmente al bajo

nivel educativo de los beneficiarios.
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¢ Conoce de cuanto es tasa de interés de ahorro?

TABLA N° 17

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 49 77,8 77,8 77,8
Regular 4 6,3 6,3 84,1
No 10 15,9 15,9 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 15
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Andlisis
En la Tabla N° 17 y Grafico N° 15, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Conoce de cuanto es tasa de interés de ahorro? se muestra que el
77.78% (49) si tiene conocimiento, el 6.35% (4) tienen un conocimiento regular
y el 15.87% (10) no tiene conocimiento, Estos resultados son debido a que las
UNICA en sus capacitaciones son orientadas a establecer tasas de interés tanto
en los Ahorros como en los préstamos, y estas tasas deben de ser de

conocimiento de toda la UNICA.
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TABLA N° 18

¢Ud. conoce los requisitos que se deben tener para acceder a un préstamo?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 59 93,7 93,7 93,7
Regular 4 6,3 6,3 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 16
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Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 18 y Grafico N° 16, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. conoce los requisitos que se deben tener para acceder a un
préstamo? se muestra que el 96.65% (59) si tiene conocimiento, el 6.35% (4)
tienen un conocimiento regular, Estos resultados son debido a que las UNICA
en sus capacitaciones son orientadas a establecer requisitos para que los

beneficiarios puedan acceder a créditos dentro de la UNICA.
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TABLA N° 19

¢Ud. ha recibido prestamos de otras entidades antes de la UNICA?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 2 3,2 3,2 3,2
Regular 0 0 0 3.2
No 61 96,8 96,8 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 17
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Anélisis
En la Tabla N° 19 y Grafico N° 17, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. ha recibido prestamos de otras entidades antes de la UNICA? se
muestra que el 3.17% (2) si recibieron y el 96.83% (61) no recibieron, resultando
que la gran mayoria de personas no recibieron nunca un préstamo antes de la
UNICA.
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¢Ud. ha recibido préstamos de la UNICA?

TABLA N° 20

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 62 98,40 98,40 98,40
Regular 0 0 0 98,40
No 1 1,60 1,60 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 18
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Fuente: Cuestionario
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Anélisis

En la Tabla N° 20 y Grafico N° 18, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. ha recibido préstamos de la UNICA? se muestra que el 98.41%
(62) si recibieron y el 1.59% (1) no recibieron, resultando que la gran mayoria
de personas recibieron un préstamo de la UNICA, estos resultados son debido a
que las UNICA en sus capacitaciones son orientadas a promover la inclusion
Financiera de los beneficiarios, es decir algunas UNICA condicionan a los socios

a acceder a prestamos para conocer los beneficios que estos pueden brindarle.
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TABLA N° 21

¢Ud. conoce la importancia de pagar puntualmente sus préstamos?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 63 100,00 100,00 100,0
Regular 0 0 0 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 19

sUd. conoce laimportancia de pagar puntualmente sus préstamos?

&0

Frecuencia
F
(=}

Si

éUd. conoce la importancia de pagar puntualmente sus
préstamos?
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Anélisis

En la Tabla N° 21 y Grafico N° 19, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. conoce la importancia de pagar puntualmente sus préstamos? se
muestra que el 100.00% (63) tiene conocimiento de la importancia de pagar
puntualmente sus préstamos. Este factor al margen de las capacitaciones

brindadas en su mayoria deriva de la Idiosincrasia de las personas del campo y

al grupo de personas constituido de manera solidaria.
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TABLA N° 22

¢Ud. Ha tenido algun retraso en el pago de sus préstamos?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 0 0 0 0
Regular 0 0 0 0
No 63 100,00 100,00 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

sUd.
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Andlisis

En la Tabla N° 22 y Grafico N° 20, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢Ud. Ha tenido algun retraso en el pago de sus préstamos? se muestra

que el 100.00% (63) nunca tuvo un retraso en el pago de sus préstamos. La

exigencia de los beneficiarios en los pagos es constante es por eso que no se

registra nivele s de morosidad, también influye el hecho que ellos seleccionan

previamente a los beneficiarios que perteneceran a cada UNICA.
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TABLA N° 23

¢Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de los

Préstamos?
_ _ ) Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 7 11,1 11,1 11,1
Regular 29 46,0 46,0 57,1
No 27 42,9 42,9 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 21
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Andlisis

En la Tabla N° 23 y Grafico N° 21, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ;/Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de los

Préstamos? se muestra que el 11.11% (7) si tiene conocimiento, el 46.03% (29)

tienen un conocimiento regular y el 42.86% (27) no tiene conocimiento, como

se habia demostrado en cuadros anteriores existe aun dificultades con el

concepto de interés y su correcto calculo, esto debido principalmente al bajo

nivel educativo de los beneficiarios.
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TABLA N° 24

¢ Conoce de cuanto es la tasa de interés de Préstamo?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 52 82,5 82,5 82,5
Regular 3 4,8 4,8 87,3
No 8 12,7 12,7 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 22
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Andlisis

En la Tabla N° 24 y Grafico N° 22, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢Conoce de cuanto es la tasa de interés de Préstamo? se muestra que el

82.54% (52) si tiene conocimiento, el 4.76% (3) tienen un conocimiento regular

y el 12.70% (8) no tiene conocimiento, como en cuadros anteriores estos

resultados son debido a que las UNICA en sus capacitaciones son orientadas a

establecer tasas de interes tanto en los Ahorros como en los préstamos, y estas

tasas deben de ser de conocimiento de toda la UNICA.
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TABLA N° 25

¢Financia su actividad econdmica con préstamos de la UNICA?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 31 49,2 49,2 49,2
Regular 6 9,5 9,5 58,7
No 26 41,3 41,3 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 23
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Andlisis

En la Tabla N° 25 y Grafico N° 23, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢Financia su actividad econémica con préstamos de la UNICA? se

muestra que el 49.21% (31) si financia, el 9.52% (6) financia en parte y el

41.27% (26) no financia, las UNICA se encuentran en un proceso de pasar a la

segunda etapa del programa referido al emprendimiento empresarial, es por eso

que aun se ve un Sector que no financia su actividad econdémica con los

prestamos brindados por la UNICA
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¢Depende su actividad economica de la UNICA?

TABLA N° 26

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 1 1,6 1,6 1,6
Regular 0 0 0 1,6
No 62 98,4 98,4 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 24
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Anélisis

En la Tabla N° 26 y Grafico N° 24, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Depende su actividad econdémica de la UNICA? se muestra que el
1.59% (1) si depende y el 98.41% (62) no tienen dependencia, vemos que los
beneficiarios del programa aun no generan una dependencia por parte del
programa para financiar completamente sus actividades econdmicas, esto debido
a que recién se esta incursionando en la etapa de emprendimiento brindado por
el programa PRIDER a las UNICA.
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TABLA N° 27

¢Ud. tiene conocimiento de cuantos son sus ingresos mensuales en

promedio?
_ _ ) Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 15 23,8 23,8 23,8
Regular 39 61,9 61,9 85,7
No 9 14,3 14,3 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 25
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Andlisis

En la Tabla N° 27 y Grafico N° 25, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. tiene conocimiento de cuantos son sus ingresos mensuales en
promedio? Se muestra que el 23.81% (15) si tiene conocimiento, el 61.90% (39)
tienen un conocimiento regular y el 14.29% (9) no tiene conocimiento, las
personas del campo en su mayoria no llevan un registro adecuado de cuanto es
su ingreso mensual esto debido principalmente a no contar con planificacion

financiera y a la fluctuacion que hay en las actividades econdémicas en el Campo.
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TABLA N° 28

¢,De cuénto es su ingreso mensual Promedio?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
1-500 37 58,7 58,7 58,7
501 - 1000 22 34,9 34,9 93,7
Mas de 1001 4 6,3 6,3 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 26
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Anélisis

En la Tabla N° 28 y Grafico N° 26, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢ De cuanto es su ingreso mensual Promedio? se muestra que el 58.73%
(37) tiene un ingreso mensual entre 1 a 500 soles, el 34.92% (22) tienen un
ingreso mensual entre 501 y 1000 soles y el 6.35% (4) tienen un ingreso mensual
mayor a 1001 soles, resultando que la gran mayoria de personas tienen un

ingreso entre los 1 a 500 soles mensuales que esta muy por debajo del ingreso

minimo Vital
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TABLA N° 29

¢Ud. cuenta con el servicio de agua?

Si 63 100,00 100,00 100,0
No 0 0 0 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 27
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Anélisis

En la Tabla N° 29 y Grafico N° 27, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. cuenta con el servicio de agua? se muestra que el 100.00% (63)
de los beneficiarios del programa PRIDER — COFIDE encuestados cuenta con
el Servicio de Agua en su vivienda. Esto debido a que el servicio de Agua en las

zonas rurales es financiado en su totalidad por el estado.
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TABLA N° 30

¢Ud. cuenta con el servicio de energia eléctrica?

. ) ) Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 58 92,1 92,1 92,1
No 5 7,9 7,9 92,1
Total 63 100,0 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 28
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Fuente: Cuestionario

Elaboracion: Propia
Anélisis
En la Tabla N° 30 y Grafico N° 28, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. cuenta con el servicio de energia eléctrica? Se muestra que el
92.06% (58) si tiene el servicio, el 7.94% (5) no tiene el Servicio, resultando que
la gran mayoria de personas cuenta con el servicio de luz en su vivienda. Siendo
este un gran indicador de la mejora del nivel socioecondémico en las zonas

rurales.
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TABLA N° 31

¢Ud. cuenta con el servicio de telefonia movil?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 50 79,4 79,4 79,4
No 13 20,6 20,6 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 29
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Anélisis
En la Tabla N° 31 y Grafico N° 29, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢/Ud. cuenta con el servicio de telefonia mévil? se muestra que el
79.37% (50) si cuenta con el servicio, el 20.63% (13) no cuenta con el servicio,
resultando que la gran mayoria de personas cuenta con el servicio de telefonia
movil. Siendo este un indicador de la mejora del nivel socioeconémico en las

zonas rurales debido a los beneficios y oportunidades que esta puede brindar.
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TABLA N° 32

¢ Tiene conocimiento de cuanto es el ahorro que tiene hasta el momento?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 12 19,0 19,0 19,0
Regular 24 38,1 38,1 57,1
No 27 42,9 42,9 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 30
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Anélisis

En la Tabla N° 32 y Grafico N° 30, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Tiene conocimiento de cuanto es el ahorro que tiene hasta el
momento? se muestra que el 19.05% (12) si tiene conocimiento, el 38.10% (24)
tienen un conocimiento regular y el 42.86% (27) no tiene conocimiento, para
fines practicos los beneficiarios perciben sus Acciones o Aportes mensuales
como Ahorro, aun asi, no logran saber con exactitud los montos monetarios con

los que cuentan.
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TABLA N° 33

¢Ud. Piensa utilizar sus ahorros en algan proyecto o inversion?

Si 59 93,7 93,7 93,7
No 4 6,3 6,3 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 31
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Anélisis
En la Tabla N° 33 y Grafico N° 31, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Ud. Piensa utilizar sus ahorros en algun proyecto o inversion? se
muestra que el 93.65% (59) si piensa invertir, el 6.35% (4) no piensa invertir,
resultando que la gran mayoria de personas tienen pensado realizar una inversién
con su dinero.
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TABLA N° 34

¢Ud. piensa utilizar sus ahorros como una medida de prevencion?

. ) ) Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 60 95,2 95,2 95,2
No 3 4,8 4,8 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

ud.
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Andlisis

En la Tabla N° 34 y Grafico N° 32, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢Ud. piensa utilizar sus ahorros como una medida de prevencion? se

muestra que el 95.24% (60) si piensa usarlo de esta manera, el 4.76% (3) no

piensan usarlo de esta manera, resultando que la gran mayoria de personas tienen

inclinacion a utilizar su dinero como una medida de prevencion.
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TABLA N° 35

¢Ud. ha recibido peridédicamente préstamos de su UNICA?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
Si 62 98,40 98,40 98,40
Regular 0 0 0 98,40
No 1 1,60 1,60 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 33
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28. ;Ud. ha recibido peridodicamente préstamos de su
?

UNICA

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Andlisis

En la Tabla N° 35 y Grafico N° 33, se muestra lo siguiente: Referente a la

pregunta ¢/Ud. ha recibido periédicamente préstamos de su UNICA? se muestra

que el 98.41% (62) si recibieron prestamos periodicamente y el 1.59% (1) no

recibieron prestamos periodicamente, esto debido a que en muchas UNICA los

prestamos son de caracter obligatorio para todos los beneficiarios a fin de

promover la inclusion de beneficiarios y el crecimiento del dinero.
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TABLA N° 36

¢Cual es el monto promedio de préstamo?

_ _ . Porcentaje | Porcentaje
Alternativas | Frecuencia | Porcentaje :
valido acumulado
1a500 46 73,0 73,0 73,0
501 a 1000 15 23,8 23,8 96,8
1001 a mas 2 3,2 3,2 100,0
Total 63 100,0 100,0

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

GRAFICO N° 34

¢ Cual es el monto promedio de préstamo?

40

Frecuencia

20

mEm

T
501 A 1000 1001 A MAS

T
1 A 500

éCual es el monto promedio de préstamo?

Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

Anélisis

En la Tabla N° 36 y Grafico N° 34, se muestra lo siguiente: Referente a la
pregunta ¢Cudl es el monto promedio de préstamo? se muestra que el 73.02%
(46) tuvo préstamos entre 1 a 500 soles, el 23.81% (15) tuvo prestamos entre 501
y 1000 soles y el 3.17% (2) tuvieron prestamos mayores a 1001 soles, resultando
que la mayoria de sus beneficiarios tuvieron prestamos pequefios a lo largo de

su participacion en la UNICA.
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TABLA N° 37

COMPARATIVO DE LA DIMENSION NIVEL DE INGRESO
FAMILIAR 2014 - 2018

N° Pregunta 2014 2018

1a500 501 a 1000 1001 a mas 1a500 501 a 1000 1001 a mas

21.1 | ¢De Cuanto
essuingreso | 73.01 23.81 3.18 58.73 34.92 6.35
mensual

promedio?

N | NO SI NO

22 | ¢Ud.
cuenta con 100 0 100 0
el servicio
de agua?
23 | ¢Ud.
cuenta con
el servicio
de energia
eléctrica?
24 | ¢Ud.
cuenta con
el servicio
de telefonia
movil?
Fuente: Cuestionario
Elaboracion: Propia

71.42 28.58 92.06 7.94

31.75 68.25 79.37 20.63

Analisis

En la Tabla N° 37 referida a la comparativa de la dimension Ingreso Familiar se
muestra los siguientes resultados, los beneficiarios con ingresos de 1 a 500 soles
disminuyeron de 73.01% a 58.73%, los beneficiarios con ingresos de 501 a 1000
se incrementaron de 23.81% a 34.92%, los s beneficiarios con ingresos de 1001
a mas se incrementaron de 3.18 a 6.35% asimismo, respecto a los beneficiarios
que cuentan con el servicio de Agua la cifra se mantiene igual que es el 100 %
de beneficiarios, los beneficiarios que cuentan con el servicio de energia
eléctrica se incremento de 71.42% a 92.06%, finalmente los beneficiarios que
cuentan con el servicio de telefonia movil se incrementd dréasticamente de
31.75% a 79.37% estos resultados dan a entender una mejora significativa en el

nivel de ingresos de los beneficiarios del programa.
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8.2. ANALISISY CONTRASTACION DE HIPOTESIS

A. Planeamiento financiero y Nivel de ingreso familiar

Planteamiento de Hipotesis:

HO1 = El planeamiento financiero del Programa PRIDER-COFIDE No tiene un

impacto considerable en el nivel de ingresos familiares de los beneficiarios de la

Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo

2014-2018.

HAL = El planeamiento financiero del Programa PRIDER-COFIDE tiene un

impacto considerable en el nivel de ingresos familiares de los beneficiarios de la

Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo

2014-2018
TABLA N° 36
Tabla cruzada ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa los intereses? * ¢ Financia su
actividad econémica con préstamos de la UNICA?
¢Financia su actividad econdmica
con préstamos de la UNICA?

Si Regular No Total
¢Ud. tiene | Si Recuento 10 3 5 18
conocimient Recuento esperado 8,9 1,7 7.4 18,0
0 % del total 15,9% 4,8% 7,9%| 28,6%
deloque |Regular |Recuento 21 3 13 37
significa los Recuento esperado 18,2 35 15,3 37,0
intereses? % del total 33,3% 4,8% 20,6% | 58,7%
No Recuento 0 0 8 8
Recuento esperado 3,9 8 3,3 8,0
% del total 0,0% 0,0% 12,7% | 12,7%
Total Recuento 31 6 26 63
Recuento esperado 31,0 6,0 26,0 63,0
% del total 49,2% 9,5% 41,3% | 100,0%

Fuente: Tabulacién de Datos en programa SPSS
Elaboracion: Propia
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TABLA N° 37

Pruebas de chi-cuadrado
Significacion
Valor gl asintotica (bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 14,1342 4 ,007
Razo6n de verosimilitud 16,832 4 ,002
Asociacion lineal por lineal 6,685 1 ,010
N de casos vélidos 63

Fuente: Tabulacion de Datos en programa SPSS

Elaboracion: Propia

Como (X?c = 14.134) > (X?t = 9.488) al nivel de significacion (0.05), utilizando
un nivel de confianza del 95%, se rechaza la HOl1 y se acepta la HA1 que
corrobora la hipotesis especifica N° 1 de investigacion, en tal sentido, existe
evidencia estadistica para afirmar que, EI planeamiento financiero del Programa
PRIDER-COFIDE tiene un impacto considerable en el nivel de ingresos
familiares de los beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos,

Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018

B. Cultura de Ahorroy Nivel de Ahorro

Planteamiento de Hipotesis:

HO1 = La cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE No tiene un
impacto significativo en el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de la
Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo
2014-2018.

HA1 = La cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE tiene un impacto

significativo en el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de la Comunidad

de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018.
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TABLA N° 38

en algun proyecto o inversion?

Tabla cruzada ¢Ud. sabe lo importante que es el ahorro? *; Ud. Piensa utilizar sus ahorros

¢Ud. Piensa utilizar sus
ahorros en algln proyecto o
inversién?
Si No Total
¢Ud. sabe lo importante | Si Recuento 56 2 58
que es el ahorro? Recuento esperado 54,3 3,7 58,0
% del total 88,9% 32%| 92,1%
Regular | Recuento 3 2 5
Recuento esperado 4,7 3 5,0
% del total 4,8% 3,2% 7,9%
Total Recuento 59 4 63
Recuento esperado 59,0 4,0 63,0
% del total 93,7% 6,3%| 100,0%
Fuente: Tabulacion de Datos en programa SPSS
Elaboracion: Propia
TABLA N° 39
Pruebas de chi-cuadrado
Significacién
Valor gl asintética (bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 10,3432 ,001
Correccion de continuidad® 5,109 ,024
Razon de verosimilitud 5,666 ,017
Prueba exacta de Fisher
Asociacion lineal por lineal 10,179 ,001
N de casos validos 63

Fuente: Tabulacion de Datos en programa SPSS

Elaboracion: Propia

Como (X?c = 10.343) > (X?t = 3.842) al nivel de significacion (0.05), utilizando

un nivel de confianza del 95%, se rechaza la HO1 y se acepta la HALl que

corrobora la hipdtesis especifica N° 2 de investigacion, en tal sentido, existe

evidencia estadistica para afirmar que,

La cultura de ahorro del Programa
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PRIDER-COFIDE tiene un impacto significativo en el nivel de ahorro de los

beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014-2018

C. Cultura de Credito y Promedio de Préstamo

Planteamiento de Hipdtesis:

HO1 = La cultura de crédito del programa PRIDER-COFIDE No tiene un
impacto directo en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la

Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo

2014-2018.

HAL = La cultura de crédito del programa PRIDER-COFIDE tiene un impacto

directo en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la Comunidad de

Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014-2018.

TABLA N° 40

Tabla cruzada ¢ Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de los Préstamos? * ¢ Cual
es el monto promedio de préstamo?

¢Cual es el monto promedio de préstamo?

1a500 501 a 1000 | 1001 a MAS | Total
¢Ud. tiene Si Recuento 3 2 2 7
conocimiento de Recuento
cémo se calculan los esperado 51 1.7 2 7.0
intereses de los 0
Préstamos? % del total 4,8% 3,2% 3,2% | 11,1%
Regular | Recuento o5 4 0 29
Recuento 21,2 6,9 ol 200
esperado
% del total 39,7% 6,3% 0,0%| 46,0%
No Recuento 18 9 0 27
Recuento 197 6,4 ol 270
esperado
% del total 28,6% 14,3% 0,0%| 42,9%
Total Recuento 46 15 2 63
Recuento 46,0 15,0 20| 630
esperado
% del total 73,0% 23,8% 3,2% | 100,0%

Fuente: Tabulacion de Datos en programa SPSS

Elaboracion: Propia
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TABLA N° 41

Pruebas de chi-cuadrado

Significacién
Valor gl asintética (bilateral)
Chi-cuadrado de Pearson 20,0292 ,000
Razén de verosimilitud 13,039 ,011
Asociacion lineal por lineal 1,193 275
N de casos validos 63

Fuente: Tabulacion de Datos en programa SPSS

Elaboracion: Propia

Como (X?c = 20.029) > (Xt = 9.488) al nivel de significacion (0.05), utilizando
un nivel de confianza del 95%, se rechaza la HOl y se acepta la HALl que

corrobora la hipotesis especifica N° 3 de investigacion, en tal sentido, existe

evidencia estadistica para afirmar que, Cultura de Crédito del Programa

PRIDER-COFIDE tiene un impacto directo en el promedio de préstamo de los

beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014-2018.
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CONCLUSIONES

El objetivo de esta investigacion fue determinar el impacto de la educacion financiera del
programa PRIDER-COFIDE en el nivel socioeconémico de los beneficiarios de la
Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 —
2018.

En base a los resultados obtenidos en la investigacion, estamos en condiciones de plantear

algunas conclusiones relevantes que confirman las hipétesis planteadas en nuestro estudio:

1. Se ha logrado analizar que el planeamiento financiero del Programa PRIDER-
COFIDE tiene un impacto considerable en el nivel de ingresos familiares de los
beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014-2018. Asi lo demuestra la contrastacion de hipotesis (X?c =
14.134) > (X% = 9.488) al nivel de significacion (0.05), utilizando un nivel de

confianza del 95%, donde se rechaza la HO1 y se acepta la HAL.

2. Sehalogrado explicar que la cultura de ahorro del programa PRIDER-COFIDE tiene
un impacto significativo en el nivel de ahorro familiar de los beneficiarios de la
Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 -
2018. Asi lo demuestra la contrastacion de hipotesis (X?c = 10.343) > (X?t = 3.842) al
nivel de significacion (0.05), utilizando un nivel de confianza del 95%, donde se

rechaza la HO1 y se acepta la HAL.

3. Sehalogrado examinar que la cultura de crédito del programa PRIDER-COFIDE tiene
un impacto directo en el promedio de préstamo de los beneficiarios de la Comunidad
de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga, Periodo 2014 - 2018. Asi lo
demuestra la contrastacion de hipotesis (X2c = 20.029) > (X% = 9.488) al nivel de
significacion (0.05), utilizando un nivel de confianza del 95%, donde se rechaza la
HO1 y se acepta la HAL.

Finalmente, como conclusion general, indicamos que se ha logrado demaostrar el objetivo
general de la investigaciéon, plasmando que La educacion financiera del programa
PRIDER-COFIDE tiene un impacto positivo en el nivel socioeconomico de los
beneficiarios de la Comunidad de Arizona, Distrito de Vinchos, Provincia de Huamanga,
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Periodo 2014-2018. Entonces, afirmamos que el programa viene alcanzando el
cumplimiento de sus objetivos entre ellos el de la inclusion financiera, el empoderamiento
de la mujer, y la disminucion de la pobreza en zonas rurales, siendo de esta manera el
programa PRIDER — COFIDE un motor de desarrollo y crecimiento en las zonas Rurales

de nuestro pais.
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RECOMENDACIONES

El programa PRIDER — COFIDE viene realizando una labor muy importante en las zonas
rurales y de extrema pobreza, saliendo del comun denominador de asistencialismo dado
por los deméas programas sociales del estado, de esta manera, logra demostrar el impacto
positivo que tiene la educacién financiera en el nivel socioecondémico de las poblaciones
rurales, se sugiere masificar este programa a demas zonas que no tienen acceso a él y
utilizar la educacion financiera como una motor de crecimiento y asi poder mejorar la
situacion socioecondmica y por ende disminuir la pobreza de las zonas rurales de nuestro

pais.

1. Reincidir en el planeamiento financiero de los beneficiarios mediante charlas
personalizadas, talleres y proyectos productivos, siendo esta la base para poder iniciar
cualquier tipo de proyecto o emprendimiento y ejecutarlo de una manera adecuada y
asi lograr influir considerablemente en el nivel de ingresos de los beneficiarios del

programa.

2. Promover la Cultura de ahorro como una herramienta de respaldo y sustento para el
logro de las metas y objetivos de los beneficiarios, iniciando por este punto la etapa de
emprendimiento empresarial implementada por el programa PRIDER., asimismo
reiterar las capacitaciones en operaciones matematicas basicas necesarias para el
adecuado uso de las herramientas y libros de las UNICA siendo este un punto débil de

los beneficiarios.

3. Desarrollar la cultura de crédito como un motor de impulso a los proyectos y
emprendimientos que puedan tener los beneficiarios, dado que los prestamos son una
herramienta muy importante por la falta de liquidez en las zonas rurales, por otro lado,
es muy importante el realizar los seguimientos adecuados a la inversion de los

prestamos debido a riesgos que conlleva una mala utilizacién de los mismos.
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ANEXO 1: Matriz de Consistencia

Vinchos, Provincia de Huamanga, periodo 2014 - 2018.

Titulo: Impacto de la educacién financiera del programa PRIDER —COFIDE en el nivel socioeconomico de la Comunidad de Arizona Distrito de

Problema Objetivos Hipotesis Variables Metodologia
PROBLEMA GENERAL OBJETIVO GENERAL HIPOTESIS GENERAL Tipo:
Investigacion
¢Cuél es el impacto de la| Determinar el impacto de la|La educacion financiera del aplicada
educacién  financiera  del | educacién  financiera del |programa PRIDER-COFIDE
programa PRIDER- COFIDE | programa PRIDER-COFIDE |tiene un impacto positivo en el Nivel:
en el nivel socioeconémico de | en el nivel socioecondmico de | nivel socioeconémico de los Variable Descriptiva
los beneficiarios de la| los beneficiarios de la|beneficiarios de la Comunidad| Independiente (X) | Explicativa
comunidad de Arizona,| Comunidad de  Arizona,|de Arizona, Distrito de Educacion
Distrito de Vinchos, Provincia| Distrito de Vinchos, Provincia | Vinchos, Provincia de financiera Disefio:
de Huamanga, periodo 2014-| de Huamanga, Periodo 2014- | Huamanga, Periodo 2014- No Experimental
2018? 2018 2018. Indicadores
X1: Planeamiento | Poblacion:
PROBLEMAS OBJETIVOS HIPOTESIS ESPECIFICAS financiero Beneficiarios de la
ESPECIFICOS ESPECIFICOS X2: Cultura de|Comunidad  de
El planeamiento financiero del ahorro Arizona-Distrito
¢Cual es el impacto del|Analizar el impacto del|Programa PRIDER-COFIDE |X3: Cultura crédito |de Vinchos
planeamiento financiero del | planeamiento financiero del|tiene un impacto considerable
programa PRIDER-COFIDE en | programa PRIDER-COFIDE |[en el nivel de ingresos Muestra:
el nivel de ingreso familiaresde|en el nivel de ingresos|familiares de los beneficiarios Los 96
los  beneficiarios de la|familiares de los beneficiarios |de la Comunidad de Arizona, beneficiarios de la
comunidad de Arizona, Distrito |de la Comunidad de Arizona, | Distrito de Vinchos, Provincia Comunidad de
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de Vinchos, Provincia de
Huamanga, periodo 2014-
2018?

¢Cual es el impacto de la cultura
de ahorro del programa
PRIDER-COFIDE en el nivel
de ahorro de los beneficiarios
de la comunidad de Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia
de Huamanga, Periodo 2014-
2018?

¢Cual es el impacto de la cultura
de crédito del programa
PRIDER -COFIDE en el
promedio de préstamo de los
beneficiarios de la Comunidad
de Arizona, Distrito de
Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014 -
2018?

Distrito de Vinchos, Provincia
de Huamanga, Periodo 2014-
2018

Explicar el impacto de la
cultura de ahorro del programa
PRIDER-COFIDE en el nivel
de ahorro familiar de los
beneficiarios de la Comunidad

de Arizona, Distrito de
Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014-
2018.

Examinar el impacto de la
cultura de crédito del programa
PRIDER-COFIDE en el
promedio de préstamo de los

beneficiarios de la Comunidad
de Arizona, Distrito de
Vinchos, Provincia de

Huamanga, Periodo 2014 -
2018.

de Huamanga, Periodo 2014-
2018.

La cultura de ahorro del
programa PRIDER-COFIDE
tiene un impacto significativo
en el nivel de ahorro familiar
de los beneficiarios de la
Comunidad de  Arizona,
Distrito de Vinchos, Provincia
de Huamanga, Periodo 2014-
2018.

La cultura de crédito del
programa PRIDER-COFIDE
tiene un impacto directo en el
promedio de préstamo de los
beneficiarios de la Comunidad

de Arizona, Distrito de
Vinchos, Provincia de
Huamanga, Periodo 2014-
2018.

Variable
dependiente (Y)
Nivel
socioecondmico

Indicadores

Y1: Nivel de
ingreso
familiar

Y2: Nivel de
ahorro familiar

Y3: Promedio de
préstamo

Arizona-Distrito
de Vinchos

Técnica
Encuesta
Analisis
documental

Instrumento
Cuestionario
Guia de analisis
documental
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ANEXO 2: Programa PRIDER- COFIDE
Descripcion del Programa

El Programa de Inclusion y Desarrollo Empresarial Rural (PRIDER) es una iniciativa que
busca la insercion al mercado de las familias rurales en situacion de pobreza y pobreza
extrema. Este proceso se inicia con una ‘“alfabetizacion” financiera que consiste en
capacitar en temas de gestion empresarial y financiera, durante 3 meses, a representantes
de familias rurales agrupadas voluntariamente para conformar las Uniones de Crédito y
Ahorro - UNICA. (Corporacion Financiera de Desarrollo S.A. -COFIDE, 2014:33).

El programa busca contribuir a la reduccion sostenible de la pobreza por medio de la
inclusion econdémica y financiera empleando mecanismos de coordinacion, cooperacion y
asistencia para la implementacion de programas de micro-finanzas en zonas rurales
seleccionadas y el desarrollo de capacidades de gestion empresarial para la reduccion de la
pobreza. (Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo-PNUD, 2017:6).

Ademas, PRIDER es un programa de inclusién social que COFIDE brinda a las familias
ubicadas en zonas de pobreza y pobreza extrema del pais, capacitdndolas y asesorandolas
en forma continua, a fin de que mejoren sus condiciones de vida, a través de una inclusion
eficiente y sostenible, ello en virtud de su enfoque y la metodologia utilizada que estimula
el desarrollo. Asimismo, conlleva a la construccion de una institucionalidad propia,

manejada y sostenida por las mismas familias. (COFIDE, 2010:40).

La participacion de las familias en el programa ha supuesto un salto cualitativo en los
niveles de calidad de vida en muchas dimensiones, gracias a la intensa actividad financiera
autogestionaria, que ha incidido en el aumento de los ingresos familiares, al evitar los
intereses y los compromisos con los prestamistas de la zona; asimismo, han formado su
propia y accesible plataforma de fondos de emergencia y de capital de trabajo. (COFIDE,
2010:41).

Cabe mencionar que el programa contribuye con el desarrollo econémico local de las
poblaciones rurales a través de sus ejes, que son: la recuperacion del tejido social y
alfabetizacion financiera; y el desarrollo productivo articulado al mercado. (COFIDE,
2016:1).
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Vision y Mision del Programa

Vision

Ser el programa promotor del crecimiento y desarrollo financiero en las zonas rurales del
pais, con familias capacitadas e integradas al mercado. (COFIDE, 2015:3).

Misién

Promover la inclusién financiera a nivel descentralizado prioritariamente en zonas rurales,
quebrando la cultura de subsistencia en base al fortalecimiento de sus capacidades humanas

y econdmicas, incorporandolos al mercado de manera a competitiva y sostenible ara una
mejora en su calidad de vida. (COFIDE, 2015).

Objetivos del programa

Algunos de los objetivos que busca el programa se mencionan a continuacion:

- Generar tejido social que ayude a crear relaciones solidas en la comunidad.

- Desarrollar capacidades técnicas permanentes en las poblaciones, que
trasciendan al ciclo de vida de la operacion.

- Mejorar los niveles de productividad e insertarlos comercialmente al mercado

a través del encadenamiento productivo, mejorando los ingresos familiares.

- Generar alternativas de acceso a financiamiento que les permita financiar sus

actividades productivas, creando una cultura de ahorro y cumplimiento de pago.

- Empoderar a la mujer, brindandole independencia econémica e igualdad de
oportunidades de liderazgo en su comunidad. (Corporacion Financiera de
Desarrollo -COFIDE, 2016:2).

Ejes del Programa
Los ejes del Programa de Inclusion y Desarrollo Empresarial Rural son los siguientes:
- Eje 1: Generacion de Tejido Social y Alfabetizacion Financiera

Se crean las Uniones de Crédito y Ahorro (UNICA), que son grupos de 10 a 30

personas quienes se autoseleccionan de forma voluntaria y en base a confianza,
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para generar un fondo comun de ahorro y acceso a crédito, con la finalidad de
financiar sus actividades productivas. (Corporacion Financiera de
Desarrollo -COFIDE, 2016:3).

- Eje 2: Encadenamiento Productivo Articulado al Mercado

Se busca lograr la sostenibilidad técnica productiva de los pequefios
productores agropecuarios y asociarlos para su insercion comercial al mercado
(Corporacion Financiera de Desarrollo -COFIDE, 2016:4).

Fases del Programa
A. Primera fase (Ao 1)

Caracterizada por el proceso de alfabetizacion financiera y conformacion de
UNICA, en donde se van generando una plataforma de base para las unidades

familiares.
B. Segunda fase (Afio 2)

Se consolida la plataforma de despegue empresarial y las unidades familiares

conforman cadenas productivas.
C. Tercerafase (Afio 2y 3)

En esta fase la UNICA se consolidan econdémica y empresarialmente,
generando una forma de organizacion de base, denominada RED, que
represente a no menos del 75% de las UNICA constituidas, de manera que

puedan articular mas eficientemente relaciones e iniciativas a largo plazo.
La UNICA (Uniones de Crédito y Ahorro)

La union de Crédito y Ahorro (UNICA), son organizaciones de hecho, conformados por
10 a 30 pobladores de una misma comunidad. Las mismas que se agrupan solidariamente
para apoyarse en la gestion de actividades economicas que beneficien servicios de ahorro
y crédito a sus socios. Ademas, la UNICA se convierte en una escuela empresarial, en las
cual, aparte de la estructura organizativa empresarial, se internalizan los principios de la

acumulacién de capital y de la economia de mercado, que orientaran a las familias de
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productores a maximizar la rentabilidad, mediante un uso competitivo, eficiente y
sostenible de sus recursos. (COFIDE, 2010:41).

Objetivos de la UNICA
- Generar lazos de confianza entre sus miembros.
- Apoyarse para gestionar actividades productivas y/o comerciales a nivel grupal.
- Fomentar la creacion de asociaciones y empresas asociativas.
- Facilitar el acceso a la asistencia técnica y capacitacion en gestion de negocios.
- Brindar acceso rapido a créditos productivos para sus miembros.
- Superar la economia de subsistencia de las familias participantes.
- Fomentar habitos de ahorro entre sus asociados.
- Mejorar los niveles de calidad de vida de sus miembros.
Requisitos para organizar una UNICA

De acuerdo con el Programa Inclusivo de Desarrollo Empresarial y Rural, los requisitos

indispensables para organizar una UNICA, se muestran a continuacion:

- Que exista una solicitud de la comunidad, respaldada por lo menos por 10

familias.
- Que se exprese una necesidad de ahorro y crédito.
- Que se detecten personas entusiastas en mejorar su calidad de vida.

- Que sean buenas las referencias de crédito de los futuros socios y de los clientes

potenciales.
- Minimo de accionistas: 10 personas.

- Que los futuros accionistas estén dispuestos a capacitarse y a poner en practica

los conocimientos adquiridos.

- Que haya un equilibrio entre el nUmero de hombres y mujeres que representen a
las familias. (PRIDER, 2016:39).
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Caracteristicas de las acciones en la UNICA

Las acciones, son los aportes a la UNICA. Cada UNICA, fija el valor de sus acciones de

acuerdo a las condiciones economicas de los socios (as).

Es un aporte periddico; es decir mensual. El socio que puede aportar mas tiene derecho a
hacerlo, y asi recibir mas ganancias al final del afio. Pero, ningun socio puede tener mas
del 20% del valor del capital social de la UNICA. Asimismo, por la compra de accién, la
UNICA entregaré un certificado que debera guardar bien, ese certificado le servira para

canjear con su dinero cuando el socio desee retirarse de la UNICA. (PRIDER, 2016:7).

A. Requisitos para ser socio de una UNICA

Entre los requisitos que debe cumplir una persona para poder pertenecer a una

UNICA, se encuentran los siguientes:
- Residir en la zona donde funciona la Unidn de Crédito y Ahorro (UNICA).
- Ser persona natural (hombre o mujer)
- Ser mayor de 18 afios.
- No pertenecer a otra UNICA.
- Pagar la aportacion asignada por la Asamblea. (PRIDER, 2016:8).
B. Deberes de los socios
Entre los deberes que deben cumplir los socios se encuentran los siguientes:

- Asistir a las sesiones de Asamblea General y de las Comisiones de la UNICA,

a las que sea citado.
- Participar en todas las actividades de la UNICA
- Aceptar cargos directivos

- Cumplir con todas las obligaciones, estatutos y reglamentos de la UNICA
(PRIDER, 2016:20).
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C. Derechos de los socios de la UNICA

Los derechos con los que cuenta cada uno de los socios pertenecientes a una

UNICA, se encuentran los siguientes:

Participar en las reuniones con voz y voto.
Elegir y ser electo(a) a cargos directivos.
Tener derecho a préstamos y ahorros.

Retirarse voluntariamente, con derecho a recuperar sus acciones y, ademas,

a recibir utilidades calculadas a la fecha de la renuncia.
Recibir capacitacion.

Recibir informacion sobre las actividades econdmicas y financieras que
realiza la UNICA

Tiene derecho a lectura los libros contables de la UNICA.

Ser tratado de forma igualitaria, obtener sus utilidades de acuerdo a la

cantidad y al tiempo que sus acciones tienen en la UNICA.
Derecho a ahorrar.

Retirarse voluntariamente con derecho a recuperar sus ahorros, mas los
intereses calculados a la fecha de la renuncia, excepto en el caso de depdsitos
a plazo fijo. (PRIDER, 2016:21).

D. Servicios que ofrece la UNICA

Dentro de los servicios que ofrece la unién de Crédito y Ahorro (UNICA), se

encuentran los siguientes:

Servicio de ahorro

Es la cantidad de dinero que una persona deposita en calidad de ahorro, de
forma voluntaria y de acuerdo a su capacidad econémica. Cabe mencionar
que la UNICA recibira ahorros de los socios plenos (hombres, mujeres,
jévenes y nifios). Cabe mencionar que existen diferencias significativas entre
los ahorros y las acciones. (PRIDER, 2016:12).
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Tabla 3. Diferencias entre acciones y ahorros en la UNICA

Acciones Ahorros

Son obligatorias Son voluntarios
Tienen un valor fijo Cualquier cantidad
Solo socios Socios ahorristas
Reciben utilidades Reciben intereses
No son rentables Son retirables

Fuente: Programa Inclusivo de Desarrollo Empresarial Rural-PRIDER, 2016)
Elaboracion propia

Servicio de préstamo

Consiste en otorgar créditos rapidos y oportunos, en condiciones financieras
adecuadas (monto, plazo, interés) para diversas actividades: produccion,
comercio, industria, servicios y gastos familiares. Cabe mencionar que uno
de los beneficios de la UNICA es que ofrece préstamos a intereses BAJOS,
y las ganancias de estos intereses se reparten entre todos los socios
(PRIDER, 2016:14).

Apoyo a la inversién

La Union de Crédito y Ahorro (UNICA) puede realizar, o participar, en
proyectos de inversion que generen ingresos y beneficios para la UNICA 'y
sus socios(as). Estos proyectos pueden ser: agricolas, comerciales, de
servicios, etc. Ademas, cabe mencionar que estos proyectos deberan cumplir
los requisitos siguientes: ser realizables, ser rentables y tener un riesgo
reducido (PRIDER, 2016:15).

Proyectos sociales

La UNICA podra solicitar de manera organizada el apoyo de diversas
entidades publico privadas para realizar proyectos sociales tanto para su

organizacion como para su comunidad (PRIDER, 2016:16).
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- Compras conjuntas

La UNICA puede realizar compras en grupo de insumos o materiales que

representen un precio mas bajo para los participantes (PRIDER, 2016:17).
- Ventas por contrato

Las UNICA buscaran realizar ventas de productos en grupo a clientes que
compren en grandes cantidades, otorgando justiprecios por sus productos y
ofreciendo precios refugios (PRIDER, 2016:18).

E. Causas de la disolucion de la UNICA

Las causas por las cuales se llevaria a cabo la disolucion de la UNICA son las

siguientes:

Decisién voluntaria de sus socios.

Tener un nimero de familias menor a 10.

Malas relaciones entre los socios(as).

Operacion con pérdidas (PRIDER, 2016:25).
F. Actividades en las reuniones de las UNICA
Las actividades desarrolladas en las reuniones de las UNICA son las siguientes:

1ra Reunion: Se expone a las personas interesadas sobre el programa y como debe
funcionar la UNICA, aclarar dudas y se invita a capacitarse.

2da Reunion: Repasar el funcionamiento de la UNICA. Aclarar dudas. Seleccionar
nombre de la UNICA. Elegir cargos directivos (Consejo de Administracion, Junta
de Vigilancia, Comités de Crédito y Recuperacion). Hacer legalizar el libro de actas
por la autoridad competente, elaborar acta de constitucion y firmarla. Establecer el

valor de las acciones y comprarlas.

3ra Reunion: Juramentacion de miembros directivos, si los socios lo desean puede

hacerse una pequefia celebracién y luego se inicia con la compra de acciones.
4ta Reunion: Iniciar Libro de Actas, elaborar, discutir y aprobar los estatutos.
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5ta Reunidn: capacitarse en matematicas basicas y calculo de intereses y en el
manejo de los libros de accionistas, préstamos, ahorristas y Libro de Caja.

6ta Reunion: Capacitarse en administracion de ahorros, elaborar reglamento y
libretas de ahorros, Capacitarse en Administracion de Créditos y en evaluacion de
créditos, garantias, e historial creditico de los clientes.

7ma Reunion: capacitarse en proyectos de productivos. (PRIDER, 2016:41).
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ANEXO 3: Cuestionario

Sexo: Femenino () Masculino () Edad: ............
Actividad econdmica:
Agricultura () Ganaderia ( ) Comercio ( ) Otros () Especifique: ........cccooveiiiiiiiiinin.

Marque con un aspa (X) la opcién que mas se aproxime a su punto de opinién o percepcion, la opcion
de respuesta comprende lo siguiente:

Opciones de respuesta
Valor 1 2 3
Significado Si Regular No
EDUCACION FINANCIERA
N° | DIMENSION: PLANEAMIENTO FINANCIERO |1 [2 [3 [Comentario
Conocimiento de productos
1 ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el ahorro?
2 ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa el préstamo?
3 ¢Ud. tiene conocimiento de lo que significa los intereses?
Establecimiento de objetivos y metas
4 ¢Ud. tiene establecido objetivos y metas para su futuro?
5 ¢Ud. sabe como lograr estas metas y objetivos?
N° DIMENSION: CULTURA DE AHORRO 1 [2 |3 |Comentario
Conocimiento de la importancia del ahorro
6 ¢Ud. sabe lo importante que es el ahorro?
4 ¢Ud. conoce cada una de las herramientas que emplea la
UNICA para registrar los ahorros de los socios?
Periodicidad
8 ¢Ud. Tiene establecida fechas para ahorrar en la UNICA?
9 ¢En su UNICA se establecieron cuotas obligatorias? ¢Cuél
es el monto de la cuota?
Interés
10 ¢Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de
los ahorros?
11 ¢ Conoce de cuanto es tasa de interés de ahorro?
N° DIMENSION: CULTURA DE CREDITO 1 [2 |3 |Comentario
Acceso a créditos
12 ¢Ud. conoce los requisitos que se deben tener para acceder a
un préstamo?
13 ¢Ud. ha recibido prestamos de otras entidades antes de la
UNICA?
14 ¢Ud. ha recibido préstamos de la UNICA?
Puntualidad en el pago
15 ¢Ud. conoce la importancia de pagar puntualmente sus
préstamos?
16 ¢Ud. Ha tenido algln retraso en el pago de sus préstamos?
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Interés

¢Ud. tiene conocimiento de como se calculan los intereses de

17 .
los Préstamos?
18 ¢ Conoce de cuanto es la tasa de interés de Préstamo?
NIVEL SOCIOECONOMICO
N° |  DIMENSION: NIVEL DE INGRESO FAMILIAR |1 [2 [3 [Comentario
Origen de los ingresos
19 ¢Financia su actividad econdmica con préstamos de la
UNICA?
20 ¢Depende su actividad economica de la UNICA?
Monto maximo de ingresos percibidos mensualmente
21 ¢uUd. tiene conocimiento de cuantos son sus ingresos
mensuales en promedio? ¢ De cuanto es?
Acceso a servicios bésicos
22 ¢Ud. cuenta con el servicio de agua?
23 ¢Ud. cuenta con el servicio de energia eléctrica?
24 ¢Ud. cuenta con el servicio de telefonia movil?
N° DIMENSION: NIVEL DE AHORRO FAMILIAR 1 [2 |3 |Comentario
Monto destinado al ahorro
o5 ¢ Tiene conocimiento de cuanto es el ahorro que tiene hasta
el momento?
Motivos del ahorro
%6 ¢ud. P_iensa _ utilizar sus ahorros en algin proyecto o
inversion?
97 ¢uUd. piensa u_tilizar sus ahorros como una medida de
prevencion?
N° DIMENSION: PROMEDIO DE PRESTAMO 1 |2 |3 |Comentario
Monto de los préstamos solicitados
28 ¢Ud. ha recibido periédicamente préstamos de su UNICA?
¢Cual es el monto promedio de préstamo?
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FOTOS TRABAJO DE CAMPO

UNICA Los Claveles De Casacancha
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beneficiarios realizando la asamblea al fondo se realiza la recoleccion de informacién

UNICA Libertadores de Arizona
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